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Введение

Всем доброго времени суток. Сразу скажу, что создание сайтов – это лишь живой пример для данного издания. Информация здесь подойдет для любого бизнеса в сфере услуг.
Сегодня я решил рассказать вам о том, как нужно проводить переговоры и разговаривать с клиентами. Эта тема ранее не была затронута ни в одном моем издании, тем не менее – она является фундаментом. Прежде, чем читать дальше, я бы рекомендовал Вам обратить внимание на издания, связанные с поиском клиентов.

Конец ознакомительного фрагмента.
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.
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