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Книга «Как я преодолел неудачи и достиг успеха в продажах» в формате
10‑минутного чтения: обзоры лучших книг, только самое важное
и полезное.Биография Фрэнка Беттджера – это история когда-то без пяти
минут звезды бейсбола, затем трудоголика и в результате успешного
специалиста по продажам, способного позволить себе отойти от дел в 40 лет.
Его рассказ о своей жизни стал классическим учебником по достижению
успеха, не теряющего свою актуальность с середины 1900‑х годов.В ДВУХ
СЛОВАХ: Каждый человек, добившийся успеха, знает, как продать то.
что он предлагает. Энтузиазм и организация – это основные слагаемые
торговли.ЦИТАТА: «Представьте, что нужно пройти милю, чтобы купить
сигарету, – когда я начинал торговать, я бы охотно прошел от Чикаго
до Нью-Йорка, чтобы купить экземпляр этой книги, если бы она тогда
продавалась». Дэйл Карнеги.КНИЖНАЯ ПОЛКА: Успех | СЕКЦИЯ:
Рожденные выигрывать.
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Том Батлер-Боудон
Фрэнк Беттджер. «Как я преодолел

неудачи и достиг успеха в продажах» (1947)
«Представьте, что  нужно пройти милю, чтобы купить сигарету,  –

когда я начинал торговать, я бы охотно прошел от Чикаго до Нью-Йорка,
чтобы купить экземпляр этой книги, если бы она тогда продавалась».
Дейл Карнеги

 
В двух словах

 
Каждый человек, добившийся успеха, знает, как  продать  то,

что  он предлагает. Энтузиазм и  организация  – это  основные
слагаемые торговли.

 
В схожем ключе

 
Дейл Карнеги «Как завоевывать друзей и оказывать влияние на людей»
Бенджамин Франклин «Автобиография»
Лэс Гиблин «Как обрести уверенность и силу в общении с людьми»
Том Хопкинс «Профессиональное пособие для достижения успеха»

Фрэнк Беттджер когда-то был без пяти минут звездой бейсбола, он играл за «St. Louis
Cardinals». Травма руки положила конец его спортивной карьере, и, не имея никакого про-
фессионального образования, он мотался по улицам родной Филадельфия, собирая платежи
для мебельной компании.
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Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам спо-
собом.

https://www.litres.ru/tom-batler-boudon/kak-ya-preodolel-neudachi-i-dostig-uspeha-v-prodazhah-fr/?lfrom=160208279&amp;ffile=1
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