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Сергей Павлов





О книге
Вы никогда не задумывались о том, что вся наша современная цивилизация, со всеми ее величайшими технологическими прорывами и товарно-услуговыми благами основана на… лени? С помощью обещания что-либо сделать за нас можно продать практически все, что угодно, если бы не одно НО. И это НО – обычный страх, единственный, способный победить лень и побудить нас сделать что-то, чего совсем не хочется и даже если ооооооочень лень! А это значит, что продать все и всем можно с помощью основных человеческих пороков – лени и страха.
Книга в первую очередь рекомендована маркетологам, специалистам по продажам, руководителям компаний и всем тем, у кого есть хоть одна фобия! Здесь вы найдете массу интересных и креативных примеров, взятых из жизни. Где-то от души посмеетесь, быть может, до корней волос похолодеете, но равнодушными, верим, точно не останетесь!
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Продавец обуви. История компании Nike, рассказанная ее основателем














Дизайн-мышление. Все инструменты в одной книге














Правило 10X. Технология генерального рывка в бизнесе, профессии, жизни
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Бизнес на подписке. Почему будущее за подписной моделью и как вам ее внедрить
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Эта книга меня разочаровала. Настоящий маркетинг Дракулы. В содержании просто перечень фобий, которые легко найти в интернете. Комментарии автора касательно работы с триггерами и компенсаторами фобий как технологий маркетинга очень слабые. Считаю покупку книги зряшной.
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Абсолютно согласна с отзывом автора А. Перечень фобий, не более того. Как продать никчемную электронную книгу- напишите захватывающее начало- дальше можно просто переливать из пустого в порожнее. Снимаю шляпу перед авторами. Книгу покупать не стоит.
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Прекрасная энциклопедия о фобиях и их применению в продажах. Жаль, что авторы рассматривают однобоко связку лень-страх. Ведь лень – это движущая сила прогресса, благодаря лени что-то делать было придумано колесо, счеты, калькуляторы, теперь компьютеры… Все направлено на то, чтобы меньше поработать и получить большее. Лень – двигатель продаж, если потенциальному покупателю правильно объяснить, как продаваемая вещь/услуга облегчит ему жизнь. Противовесом лени является получение удовольствия. Удовольствие – заставляет человека что-то делать. Ради удовольствия, человек преодолевает лень.
Страх же является противовесом любопытства. И работая в связке любопытство и страх вместе способны достичь большего при продажах. 
Надеюсь, что авторы в продолжении этой книги покажут, как они видят рассматриваемую им проблему не в 2-х, а в 4-х изначальных движущих сил.
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На редкость пустая книга, алфавитный справочник страхов человека. Описания фобий интересные и живые, но совершенно непонятно как они соотносятся с названием.


Кроме того, 15% книги это одни и те же задания «попробуйте самостоятельно составить список» и «попробуйте представить как привлечь», а еще 10% это краткий словарь основного содержания. Похоже автору платили за количество знаков.


Ни одного примера в книге нет, не ведитесь на громкое название и красивую обложку. Самая бесполезная покупка.
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Даже по бесплатному отрывку стало очевидно, что книга пуста. Гипотеза о том, как из расстройств пищевого поведения сделать клиента жадного до развлечений не подтверждена ни чем. Аналогично произвольно трактуются другие страхи и зависимости (кстати, не разведены понятия страхи и зависимости). Все упражнения в конце книги сводятся к «придумайте сами» Кроме эффектного названия ничего нет ((
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Описание книги
Вы никогда не задумывались о том, что вся наша современная цивилизация, со всеми ее величайшими технологическими прорывами и товарно-услуговыми благами основана на… лени? С помощью обещания что-либо сделать за нас можно продать практически все, что угодно, если бы не одно НО. И это НО – обычный страх, единственный, способный победить лень и побудить нас сделать что-то, чего совсем не хочется и даже если ооооооочень лень! А это значит, что продать все и всем можно с помощью основных человеческих пороков – лени и страха.

Книга в первую очередь рекомендована маркетологам, специалистам по продажам, руководителям компаний и всем тем, у кого есть хоть одна фобия! Здесь вы найдете массу интересных и креативных примеров, взятых из жизни. Где-то от души посмеетесь, быть может, до корней волос похолодеете, но равнодушными, верим, точно не останетесь!
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Одиссея писателя: Как найти вдохновение и соблюсти дедлайн
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Драматика, или Поэтика рациональности
Лаурис Гундарс
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Мачту в зад! Вперёд к успеху. Как нестись по жизни на всех парусах, пока не отдал концы
Дейв Холлис
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Мастерство. Путешествие длиною в жизнь
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Инфобизнес за один день
Азамат Ушанов и др.
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Как начать писать легко. Держись и пиши
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Fb2ZIP-архив 256 КБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 112.9 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 250.9 КБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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