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единственный звонок полностью оправдает затраченное время, деньги и
нервы. Итак, список нюансов, на которые стоит обратить внимание при
«холодных» продажах.
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Введение

 
В свое время, работая в достаточно крупном и известном рекламном агентстве, а потом

и возглавляя отдел телемаркетинга (от слова телефон, а не телевизор), я достаточно насмот-
релся на холодные звонки (как от первого, так и от третьего лица) и сложил для себя твердое
мнение как нужно делать правильные холодные звонки.

С одной стороны может показаться что сегодня, когда в тренде продажа товаров в Одно-
класссниках, ВКонтакте и  других социальных сетях, контекстная реклама предоставляет
выгодные условия для проведения маркетинговых акций, да и e-mail рассылка писем выглядит
менее затратной.
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Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам спо-
собом.

https://www.litres.ru/aleksey-nomeyn/holodnye-zvonki-klientam-8-sposobov-delat-eto-pravilno/?lfrom=160208279&amp;ffile=1
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