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Денис Каплунов





О книге
Эта книга – логическое продолжение предыдущих публикаций гуру в области копирайтинга и маркетинга Дениса Каплунова. Аналогов у этой работы нет, потому что она создана в формате мастер-класса по написанию коммерческих предложений для решения разноплановых задач.Автор описывает «что» и тут же демонстрирует «как». Это позволяет читателям сразу же адаптировать приведенные в книге примеры для своих случаев и создавать результативные тексты, приносящие компаниям-заказчикам прибыль. В основе книги – личный опыт Дениса Каплунова, который за десять лет работы копирайтером опробовал самые различные приемы и техники подачи информации при составлении КП.Чтобы читать онлайн или скачать эту полезную книгу, оформите покупку на ЛитРес в один клик!




Жанры и теги
Как достичь успехаКак достичь целиКопирайтингКреатив / идеиПривлечение клиентовПривлечение покупателейПрофессиональные секретыРекламаРекламные текстыСамосовершенствованиеТехники влиянияЭффективное продвижение
Редактировать
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Читал у друзей, впечатлился.
Обязательно надо брать в библиотеку! 
Много интересного для тех кто действительно готов и может делать «дело». 
Советы прям вот «самый сок» и без лишней воды!
Однозначно пять звезд!
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Моя первая мысль после изучения: «С такими книгами копирайтеры скоро останутся без работы». :)


Это действительно пошаговое и понятное каждому (а не только копирайтеру) руководство по составлению коммерческих предложений на все случаи бизнеса. 


Здесь вам и набор современных приёмов, которые делают КП эффективным именно сегодня, и подтверждение ваших личных убеждений, и то, что очень хочется донести до владельцев бизнеса. 


100% попадание в мою мишень убеждений:
Спойлер•	«Доказывать нужно именно то, что вы заявляете в качестве своей выгоды».
•	«Простое и понятное объяснение хорошо справляется с сомнениями».
•	«Лимитированный доступ лимитирует конверсию».


И да, «40 пунктов корпоративного e-mail-этикета» – глоток свежего воздуха. Я ЗА отдельную книгу. 


Надеюсь, тематическая шутка в нише образовательных ивентов не пострадает, если я скажу: «Денис Каплунов один, а желающих у него учиться – много». 


Короче, эта книга – must have для делового человека.
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Отличная книга! Спасибо автору за то что делится своими знаниями и наработками. Узнала много полезного, что поможет мне совершенствоваться в копирайтинге.
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Одна из тех немногих книг в которой есть что подчеркнуть каждому кто имеет дело с написанием текстов. Автор раскрывает тонкости этой современной профессий простым языком и подачей материала.
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Отличная книга для тех кто работает или имеет хоть какое-то дело с бизнесом. Книга читается легко, много интересных фактов и знаний которые не помешают никому.
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Ещё 10 отзывов




Оставьте отзыв
Войдите, чтобы оценить книгу и оставить отзыв




Цитаты
1Смотреть все цитаты



рабочий план для информационного коммерческого предложения о компании: 1. Краткое представление. 2. Знакомство с ассортиментом. 3. Блок «Ценности» или «Наш подход». 4. Часть «Компания в цифрах». 5. Список преимуществ. 6. Достижения, награды и регалии. 7. Клиенты. 8. Контакты.
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Аннотация Литрес
Эта книга – логическое продолжение предыдущих публикаций гуру в области копирайтинга и маркетинга Дениса Каплунова. Аналогов у этой работы нет, потому что она создана в формате мастер-класса по написанию коммерческих предложений для решения разноплановых задач.
Автор описывает «что» и тут же демонстрирует «как». Это позволяет читателям сразу же адаптировать приведенные в книге примеры для своих случаев и создавать результативные тексты, приносящие компаниям-заказчикам прибыль. 
В основе книги – личный опыт Дениса Каплунова, который за десять лет работы копирайтером опробовал самые различные приемы и техники подачи информации при составлении КП.
Чтобы читать онлайн или скачать эту полезную книгу, оформите покупку на ЛитРес в один клик!




Описание книги
Денис Каплунов – гуру продающих текстов, автор пяти бестселлеров по копирайтингу. Перед вами универсальное руководство по созданию продающих коммерческих предложений на любой случай. Книга написана в формате мастер-класса: за инструкцией и реальными КП следуют практические шаги.



Книга Дениса Каплунова «Как писать коммерческие предложения и продавать что угодно кому угодно» — скачать в fb2, txt, epub, pdf или читать онлайн. Оставляйте комментарии и отзывы, голосуйте за понравившиеся.
Возрастное ограничение: 
12+
Дата выхода на Литрес: 
08 ноября 2018
Последнее обновление: 
2018
Объем: 
381 стр. 36 иллюстраций
ISBN: 
978-5-04-093487-4
Правообладатель: 
Эксмо
Формат скачивания: 
epub, fb2, fb3, ios.epub, mobi, pdf, txt, zip
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Продажи: новое начало, или Как продавать в мире, где никто не доверяет никому
Михаил Юрьевич Белогривцев
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Жесткие презентации. Как продать что угодно кому угодно
Дэн Кеннеди и др.
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Никогда не теряйте клиента. Превратите любого покупателя в пожизненного клиента за 100 дней
Джоуи Коулман
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Продающие вопросы. Эффективный способ выяснить, чего действительно хотят ваши клиенты
Пол Черри
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Двухшаговые продажи. Практические рекомендации
Андрей Парабеллум и др.
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Продажи на 100%: Эффективные техники продвижения товаров и услуг
С. В. Иванова
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Партизанские продажи. Как увести клиента у конкурентов
Мурат Тургунов
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Технологии продаж B2B. Прокачиваем навыки продавцов на примере IT-сферы
Андрей Ващенко и др.
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Продажник на всю голову. Крутые стратегии профессионала 2.0
Владимир Якуба
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Маркетинг уровня БОГ
Олег Лосьмаков
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Другие книги автора









Контент, маркетинг и рок-н-ролл
Денис Каплунов
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Копирайтинг массового поражения
Денис Каплунов
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Копирайтинг массового поражения
Денис Каплунов
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Fb2ZIP-архив 2.5 МБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 205.8 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 2.8 МБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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