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Джеб Блаунт





О книге
Это одна из важнейших книг для всех, кто занимается продажами. Джеб Блаунт составил самое полное на сегодняшний день руководство по работе с возражениями. На реальных кейсах вы научитесь влиять на людей и сможете обходить все типы возражений, с которыми сталкиваетесь в процессе работы. Освоив предложенные Джебом алгоритмы борьбы с «нет», вы обнаружите, что цикл продаж укоротился, а сделок стало больше!




Жанры и теги
Деловое общениеЗарубежная деловая литератураКлиентоориентированностьМенеджеру по продажамОбслуживание клиентовОтношения с клиентамиПереговорыПривлечение клиентовРабота с клиентамиТехника продажТехнологии продажУвеличение объема продажУправление продажамиУспешные продажи
Редактировать
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У меня есть ВСЕ книги, касающиеся обработки возражений.
Казалось бы, ну что нового можно почерпнуть из очередного издания на тему?
Да вот только тема настолько важная, что даже крупицы новых знаний и идей способны принести как менеджеру по продажам, так и компании в целом большие деньги. 


И автор смог меня удивить. 
Он вообще не слишком следует традиционному пути, когда приводятся наиболее высокочастотные возражения и способы их обработки.


Нам предлагают посмотреть на эту тему СВЕРХУ, СБОКУ, В ГЛУБИНУ и так далее.
Ну да, «большое видится на расстоянии»…
И, главное, типичные страхи рассеиваются, когда вместо черного ящика видны внутренности механизма возникновения возражений.


Есть что перечитывать. И обсудить с коллегами.
Спасибо!
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А мне книга очень понравилась. Автор смотрит на порядком изъезженную тему под новым углом. Здесь практически нет готовых сценариев, диалогов. Раскрывается сама суть возражений. Рассказывается о том, как работает мозг продавца во время общения с потенциальным клиентом. Почему продавцы боятся возражений?
Книга крайне полезная.
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Прочитал 70% книги, вовремя остановился и прекратил чтение. Никакой конкретики, много воды, одна и та же идея обсасывается по 10 раз. Если вы любите тяжелый текст, пространные рассуждения, непонятные и ненужные схемы в стиле Кови – эта книга для вас. Пара идей в книге есть, но их можно почерпнуть в ознакомительном фрагменте. Покупку не рекомендую.
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Юрий Крюков, где-же вовремя, 70% прочли, как минимальный план выполнили. Не раскусили что вода, больше 2/3 от объема сделали работы((
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Описание книги
Это одна из важнейших книг для всех, кто занимается продажами. Джеб Блаунт составил самое полное на сегодняшний день руководство по работе с возражениями. На реальных кейсах вы научитесь влиять на людей и сможете обходить все типы возражений, с которыми сталкиваетесь в процессе работы. Освоив предложенные Джебом алгоритмы борьбы с «нет», вы обнаружите, что цикл продаж укоротился, а сделок стало больше!




Книга Джеба Блаунт «Техники работы с возражениями» — скачать в fb2, txt, epub, pdf или читать онлайн. Оставляйте комментарии и отзывы, голосуйте за понравившиеся.
Возрастное ограничение: 
12+
Дата выхода на Литрес: 
07 мая 2019
Дата перевода: 
2019
Последнее обновление: 
2018
Объем: 
261 стр. 20 иллюстраций
ISBN: 
978-5-9614-2490-4
Переводчик: 
Алексей Капанадзе

Правообладатель: 
Альпина Диджитал
Формат скачивания: 
epub, fb2, fb3, html, ios.epub, mobi, pdf, txt, zip
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Активные продажи
Николай Рысёв
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Экспертные продажи: Новые методы убеждения покупателей
Дмитрий Норка
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Продажи на рынке услуг. Настольная книга. Идеально подходит для продажи услуг
Александр Станиславович Черкашов
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Продажник на всю голову. Крутые стратегии профессионала 2.0
Владимир Якуба
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Руководитель отдела продаж. Инструкция по применению
Кирилл Маматов
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Я лучший продавец. Книга-тренинг
Алексей Осипенко
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Сбор долгов без судов. Работа с дебиторской задолженностью
Дмитрий Ткаченко
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Скрипты продаж. 500 шаблонов-ответов на возражения. Практическое пособие для эффективных продаж
Дмитрий Лукьянов
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Продажи в кризис. Как обойти конкурентов в трудное время
Андрей Ващенко и др.
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Саммари книги «Хватит мне звонить. Правила успешных переговоров в мессенджерах и социальных сетях»
Коллектив авторов

[image: ]

5,0
6




















































































Fb2ZIP-архив 501.7 КБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

HTMLМожно читать книгу прямо в браузере

HTMLZIP-архив 514 КБМожно читать книгу прямо в браузере

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 152.2 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 540 КБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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