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ГЛАВА 1. Предисловие

 
Ну-вот я и сел писать книгу, о чём мечтал многие годы, начал жить жизнью, о которой

мечтал… Странное начало, правда? Думаю да. Но для меня это ценно: странно, необычно,
удивительно, интересно, не как у всех. Особенно.

Вся моя жизнь проходит в таком стремлении. Может быть, так живут все? Возможно;
но мало кто сделал столько попыток, сколько я (по крайней мере из моего окружения), а их
у меня было уже больше двадцати: все с разной степенью успешности, серьезности и продолжи-
тельности, но всё же, они были! И из них можно вынести опыт, а значит, знания и пользу. А, как
известно, лучше учиться на чужих ошибках, чем на собственных! Я это знаю, как по чужому
опыту, так и по своему, ведь, сколько на ошибках не учись, а своих всё равно наделаешь!

Но это не значит, что не нужно читать книги и черпать информацию, проживая чужой
опыт. Это значит, что имея эти знания, ты бережешься от самых очевидных, частых, а иногда
катастрофических ошибок, сокращая их количество и быстрее достигая результата, не тратя
время, спотыкаясь об эти препятствия.

Кстати, иногда проскакивает мысль о количестве попыток в стиле: «ну ясно, двадцать раз
начинать – неудачник; была бы голова на плечах уже бы давно всё получилось». Да, возможно
кто-то стартует с первой идеи и сразу успешно и на всю жизнь! Конечно, я бы тоже так хотел, да
и кто откажется? Но действия были предприняты и результаты получились интересные; такие –
какие есть. И кто знает, имея только одно дело жизни – только одну грань, держали ли бы Вы
в руках эту книгу? Кстати, пришло время рассказать о чём она.
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ГЛАВА 2. О чем эта книга

 
Перед тем, как приступить к написанию, я выделил себе неделю на выбор темы. Размыш-

ляя самостоятельно и узнавая мнения друзей, сформировалось несколько вариантов, которые
я бы хотел упомянуть, так как в той или иной степени в общую идею книги будет заложена
часть смысла каждого названия.

Итак, вот они:
– Как заниматься тем, что любишь? – Как отличить цели, навязанные чужим мнением

или обстоятельствами от «дела твоей жизни»?
– Как я сделал 20 + стартапов за 5 лет.
– Как общаться с друзьями и партнерами по бизнесу и быть хорошим человеком.
Я не хочу заявлять о себе, что вот, смотрите, какой я хороший человек, так как считаю,

что это нескромно и некрасиво, но опыт партнерства, как Вы позднее сможете убедиться, я
имею разный, а быть хорошим человеком для меня важно! Поэтому решил представить Вам
без изменений и упомянутое третьим название, предложенное моим другом.

Об этом-то и книга. О пути развития, на котором вектор вашего движения не всегда
направлен вверх, но…

Все по порядку….
Сначала всё было классно!
Сейчас расскажу, только сначала познакомимся.



Ю.  В.  Фисенко.  «Как я сделал 20 стартапов. Книга для тех, кто хочет избежать собственных ошибок в бизнесе»

9

 
ГЛАВА 3. Давайте знакомиться!

Детство
 

Меня зовут Юрий. Я родился в обычной, не богатой семье. Мои родители жили в Крас-
нодаре. На момент моего рождения отец служил на дальнем востоке и был начальником мед.
службы. Мать со мной была в Краснодаре. Из-за огромной разницы в климатических усло-
виях было решено остаться жить в родном городе и отец, уволившись, переехал обратно на юг.
Нужно отметить, что это было сложное решение, т.к. после этого ему пришлось работать
на «скорой помощи» на 1,75 ставки, получая зарплату в несколько раз меньше дальневосточ-
ной. Кто знает как бы сложилась судьба моей семьи, не сделай он этого.

Это было не  лёгкое время, когда в  семье один кормилец с, мягко говоря, невысокой
зарплатой врача, и который пропадает сутками на работе. Я жил в частном доме, что звучит
неплохо. Этот дом отец построил своими руками и думаю, в этом плане, как мужчине – ему
есть чем гордиться, ведь он старался как мог. Но туалет и душ на улице при любой погоде
и температуре, это не предел мечтаний для молодой семьи с ребёнком; хотя, надо отметить, что
ежедневные неоднократные перебежки до «сан. узла» без куртки, т.к. идти же всего 10 мет-
ров, а постоянно тепло одеваться и раздеваться не слишком удобно, действительно хорошо
закаляют!

Большое влияние на меня оказали шахматы. Уже в 4 года, дедушка научил меня играть
и регулярно занимался со мной. В 5—6 лет я уже умел записывать партии. Позже я еще вернусь
к анализу влияния этой игры на моё мышление и аналитические способности.
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ГЛАВА 4. Школа

 
Когда мне исполнилось семь, мне очень повезло, что родители зачислили меня в лучшую

школу Краснодара – гимназию №36, находящуюся в самом центре города. С первого класса
у меня были уроки английского и 6-ти дневная учебная неделя; как я узнал позже, многие
мои сверстники из обычных школ учились первые 4—5 лет без иностранных языков и только
по 5 дней. У меня же, со второго класса добавился еще и французский. В общем, потихоньку,
я начал набирать конкурентное преимущество, но главное получил быстрое развитие и умение
делать много, чётко и быстро. Умение, зародившееся у меня именно в школе и так сильно
пригодившееся в будущем.

Учился я хорошо, троек у  меня в  четвертях и  годах не  было практически никогда.
В целом был довольно активным ребенком, с успехами по математике, благодаря шахматам.

Я не был «ботаником», но частенько читал наперед учебник алгебры, потому что хотел
скорее узнать что-то новое. Правда, на уроках потом было скучновато и меня уже не спраши-
вали, потому что я всё знал, еще до того как учитель объяснял. Я особо отмечаю это, потому
что думаю, что не многие дети делают так самостоятельно без «помощи» взрослых.

Позже я еще вернусь к школьным годам, потому что, как я понял уже во взрослом воз-
расте, первый «бизнес – стартап» у меня был в это время.
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ГЛАВА 5. Внешкольные занятия

 
Родители подошли к  моему развитию плотно и  я был занят по-полной; в  самом раз-

грузочном случае я посещал дополнительные кружки и  сеции до  или после школы 3  дня
в неделю, а иногда и 5—6 дней. Занимали меня из основных: вышеуказанные шахматы, плава-
ние, акробатика, рукопашный бой, какое-то время я по собственной инициативе ходил на кру-
жок по радиоэлектронике, где научился азбуке морзе и умел передавать на ней сообщения.
Правда своё передающее устройство («пищалку», которую надо было правильно спаять) дове-
сти до рабочего состояния не получилось, но было очень интересно.

Когда я ходил на  акробатику, она мне почему-то не нравилось. Видимо я считал это
спортом для девочек. Тогда я в первый раз заявил, что больше ходить туда не буду. И не ходил.
Для меня это было, наверное, первое решение, после которого я понял, что сам могу менять
свой распорядок дня и жизнь.

Каждая секция дала мне важные навыки, умения и черты характера. Я искренне счастлив,
что мне так сильно помогали сделаться таким разносторонне развитым.

Интересная мысль пришла мне в голову прямо сейчас – во время написания этих строк.
Может быть, именно из-за этих разного рода секций и видов спорта я сейчас могу заниматься
многими проектами одновременно? Но, кто знает, плюс это или минус? Есть люди, которые
делают упор на единственное направление и бьют годами в одну точку, добиваясь значитель-
ных результатов, и это, думаю, более очевидный и надежный путь. Но также есть и выдаю-
щие личности, которые обладают огромными холдингами занимающимися иногда настолько
разными видами деятельности, что сложно себе представить. Те и другие могут быть весьма
успешны и счастливы жизнью, поэтому думаю, нет пути, который является более или менее
«правильным», а есть тот, что выбираешь ты, что тебе подходит.

Таким образом и было сформировано то основание, которое позволило мне или заста-
вило стать тем, кто я есть сейчас и я очень этому благодарен.
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ГЛАВА 6. Еще немного о школе

 
Благодаря такой плотной развивающей деятельности, у меня не было слишком много

свободного времени, а  соответственно, контроля над жизнью, насколько ребенок может её,
контролировать, а значит и не было чувства свободы в своих действиях. Думаю, это и заставило
меня особенно отличиться в последнем – 11 классе по количеству прогулов уроков. И хоть
мои оценки из-за этого не пострадали, почувствовав, что уже особо никто меня не контроли-
рует, я пропускал занятия с выдающейся частотой, и, признаться, получал от этого большое
удовольствие.

Мне до  сих пор сложно разобраться, было  ли это вызвано опьянением волей, как
у вырвавшейся на свободу птицы или самоуверенностью в своих силах: если я пропущу, я
легко наверстаю. Поэтому, не могу дать совет молодым родителям, пошла ли на пользу в плане
дисциплины такая загруженность ребёнка. Но я ни о чём не жалею, и более того, рад, что она
у меня была.
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ГЛАВА 7. Первая тяжелая работа

и урок моральных ценностей
 

Уйдя со скорой мой отец, имея, действительно «золотые» руки, начал заниматься ремон-
тами, делал сам, всегда честно, не дорого и на совесть, часто даже слишком не дорого и слиш-
ком на совесть (с большими запасами по качеству и прочности).

Отсюда я перенял качество делать всё очень-очень надежно (иногда – даже слишком),
но об этом позже.

Примерно с 12 лет, иногда отец предлагал мне помочь ему по ремонту. Именно предла-
гал, с оговоренной «зарплатой» и я мог отказаться или согласиться. Но, как и всякому ребенку
с нормальными отношениями с отцом, мне хотелось ему подрожать, и помогать я был готов
и без денег, они были приятным бонусом, поэтому я с огромной радостью всегда соглашался.
Это конечно была огромная школа, потому что я видел всё это впервые, это был другой мир,
другая деятельность, это было интересно хоть и не легко. Да и еще, за это у меня было, для
мальчика, нормально карманных денег, т.к. он мне платил не символически, а по стандартным
рыночным ценам.

И вот однажды у него появилась работа – нужно было залить бетонный пол в части про-
изводственного здания; площадь была около 100 кв. м. И он предложил мне работать с ним. Я
всегда был самым или одним из самых высоких ребят среди одноклассников, поэтому, в свои
13, я не слишком уступал, в физическом плане, 15-ти – 16-ти летним ребятам. Я узнал, сколько
можно заработать (это был космос!), и что работа будет тяжелой; но это меня не пугало. Мы
договорились о цене и я с нетерпением ждал, когда мы приступим.

Вот, наконец, день «Х» настал, и мы вышли на работу. Мы приехали с заказчиком – бра-
том отца к промышленному зданию, в котором требовалось устроить пол. У нас было корыто,
пара лопат совковых и пара штыковых, несколько вёдер, кран с водой, цемент и 2 кучи песка
и щебня у входа. Кто работал с бетоном знает, что это, выражаясь мягко – не просто! В общем
я попал в самое пекло строительной работы, это был ад. Работа заняла, если я не ошибаюсь,
около 8 дней. На ней я впервые понял, что значит, ощущение, когда нет сил реально пошеве-
лить даже пальцем, и что значит, когда от усталости, страшно хотя спать – уснуть не можешь.
Позже я много работал на стройке и мне есть с чем сравнить, поэтому могу сказать, что та
работа была самая тяжелая в моей жизни в физическом смысле.

Когда мы закончили, как это часто бывает, с нами пообещали расплатиться чуть позже.
Потом еще чуть позже, и по известной схеме. Проще говоря – «кинули». Обидно было, что это
сделал, хоть и не родной, но всё же – мой дядя. И вот отец выдаёт мне всю мою «зарплату»,
о которой мы говорили. Я удивился, так как знал, что денег он еще не получил, но он сказал,
что с «заказчиком» договаривался он и это его проблемы, а я договаривался с ним, и так как
он обещал – он мне платит.

Почему же я так описываю этот вроде бы и не слишком примечательный случай? Да,
сейчас мне видится эта ситуация и его поступок, как само собой разумеющееся для человека
с моральными ценностями, которые я считаю хорошими, благородными и достойными; для
человека, который знает, что такое честь, достоинство, честность и справедливость. А пишу
я это потому, что для меня это было впервые, я впервые встретил противоречивую ситуацию,
где люди обычно начинают изворачиваться, как уж на сковороде и выворачивать вышепере-
численные понятия и ценности настолько, что теряют опору и сами начинают верить в страте-
гию выгодную, а не основанную на ценностях. Это легко заметить в детях, но я не раз видел
это во взрослой жизни, где такие ухищрения, когда так легко спрятаться за факты, вырастают
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в уродливые поступки, бросающие едва ли устраняемые брызги грязи на репутацию человека,
подрывающие доверие, заслужить которое вновь, может быть, уже невозможно.

Примерами таких поступков я поделюсь далее в рассказе о своём четвертом бизнес –
партнере.
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ГЛАВА 8. С чего всё началось (стартапы)

 
Оказывается, началось всё ещё в  школе… Понял это я в  24  года, когда, капаясь

в себе, начал анализировать прошлое. Под словом «всё» я имею в виду предпринимательство.
Конечно, в школе я и подумать не мог об этом и что это так называется, я просто жил, общался
с другими детьми и делал, что мне было интересно. И вот пара примеров:

Однажды, когда мне было около 12-ти, моя бабушка взяла меня с собой к старинной
подруге, которая торговала на рынке. Она продавала помимо легендарных жвачек «Turbo»
и «Love is» разнообразные вкусности, конфеты и мелочи, на которые жадным взглядом смотрел
любой ребёнок. Я был не исключением, а учитывая выбор между разговором взрослых жен-
щин о том, о чём таковые обычно разговаривают и взаимодействием с прилавком, где: «какой
хороший мальчик, бери попробуй, что понравится»; думаю, вы догадаетесь, что я выбрал. В тот
момент я думал, что теперь знаю, как выглядит рай.

И  вот в  разгаре «пробования» я  заметил на  витрине какие-то пластиковые фигурки
самых разных форм и цветов: там были крабики, неведомые зверушки с огромными глазами,
фигурки в форме рояля, пистолета, фруктов и проч. Спросив, что это, я узнал, что эти фигурки
служат для игры. Две фигурки разных людей берутся в руки, трясутся и выбрасываются как
игральные кости в настольных играх. В зависимости от того как упадёт фигурка – засчитыва-
ется определенное количество очков. Например, упала лицом вверх – 1 очко, на бок – 2 очка,
стала вертикально 5 очков, лицом вниз – ноль и т. д. Также и бросали каждый свою фигурку.
В итоге после подсчёта очков, у кого их было больше – выигрывал, т.е. забирал фигурку сопер-
ника.

В общем, игра, походившая на игру в «фишки», только с фигурками. Мне интересно.
Фигурки красивые. Штук 5 – 10 я увёз с собой. Ура! Но я понял довольно быстро, что одному
кидать на  пол пластиковые фигурки не  слишком интересно. Поэтому я понёс их в  школу
и показал ребятам. Некоторым понравилось и они захотели иметь свои. Так как слишком много
людей захотели, у меня было их мало и платил я за них свои (сэкономленные или сбережен-
ные с  дня рождения) деньги логичным «придумалось» их продавать. Так и  пошло «дело».
Это был очень хороший бизнес, так как в ограниченных условиях – когда фигурок мало, они
быстро скапливались у самого удачливого и возникал чудовищный дефицит, заставляющий
детей желать приобрести эти безделушки с еще большей силой. Конечно тогда я не понимал,
что, возможно, если бы я имел фигурок в достатке, стоило бы всё равно выбрать такую стра-
тегию ограниченного количества, для подогрева интереса.

Суть в том, что я начал просить бабушку привозить мне эти фигурки, т.к. «поставщик»
имел точку в пригороде, а так далеко я еще не ездил. Такая вот была логистика. Я поставил
небольшую наценку и просто кайфовал от процесса. В основном мне было приятно ощущать
значимость, зная, что я привнёс какую-то новую «фишку», которой все «заразились» и как
приятный бонус – у меня появились небольшие и не лишние дополнительные деньги.

Вся эта «тема» просуществовала почему-то совсем недолго, наверное около месяца
и «сдулась» почти также резко как и началась, без видимых причин, кажется игра в «фишки»
вернулась на свою «законную» нишу, не оставив места причудливым пластмассовым конку-
рентам.

Дальше было моё второе школьное «дело», которое я распространил, можно сказать,
вирусно. Это также была игра. Мой дедушка по отцу всю жизнь был врачом. Он был отправ-
лен от СССР в Афганистан, так сказать, передавать опыт, развивать медицину страны и даже
написал там учебник, который перевели и учили врачей Афганистана несколько десятилетий!
Дедушка у меня крутой! И вот он с семьей уехал в Афганистан, отцу было около 12 лет. Он
мне рассказывал, что у них была игра, они делали в земле лунку, брали шарики (из чего они
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были – информации нет) и играли таким образом: Один из двух или нескольких игроков берёт
шарики каждого и бросает вперед. Первым «ходит» тот игрок, чей шарик оказался дальше
всего от лунки. Суть игры такая: нужно за 1 «ход» коснуться чужого шарик своим и попасть
в лунку, если это сделал – выиграл и забираешь шарик, которого коснулся. Бить надо было,
сложив обе руки определенным образом.

Услышал я эту историю и забыл её до момента, пока однажды не увидел в магазине нево-
образимой красоты шарики, они меня заворожили, они были стеклянные самых разных цветов
и с нереальными узорами, какие-то были просто сине-чёрные, какие-то желто-зеленые, другие
прозрачные с лепестками как будто застывшими разводами краски разных цветов и множество
других. Я был от них без ума, некоторые действительно были очень красивыми и я их купил.
И так как план, что с этим добром делать, помимо любования, был прибережен заранее, я
пошел делиться всем этим с «миром».

Тут уже по накатанной (хотя тогда я не видел связи и не думал, что эти темы похожи):
показал как и что, поиграли – понравилось. Где купить? А играть-то уже сейчас хочется:

– А можно я у тебя куплю?
– Бери.
– И мне дай 3 штуки!
– И мне!
И  так понеслась! Это было на  самом деле круто! У  меня стали появляться хорошие

для моего «оборота» карманных денег суммы! Да, в основном мелочью, но зато с завидной
регулярностью и по мере распространения на классы старше и младше с нарастающим успе-
хом. Конечно, я тоже играл, и  мне было реально интересно, были дни, что я проигрывал,
и на «заработанные» деньги выкупал шарики у тех, кому продал и оставался таким образом
«в минусе». Но в целом это было очень прибыльным, особенно, когда я нашел другой магазин,
где эти шарики продавали в 2 раза дешевле. Теперь я мог оставить ту же цену, а зарабатывать
больше! Рай!

Этот «бизнес» просуществовал около 3  месяцев, потом наступили летние каникулы
и к сентябрю о нём плавно все забыли.

Таков мой опыт первых самостоятельно заработанных денег в школе. Интересно, что я
обратил на него внимание только в 24 года, сделав уже не одну попытку в старте своего дела,
уже встретившись и с успехом и с провалами.
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Вывод

 
Понимание, что такое направление моей деятельности начало проявляться еще в школе,

укрепило меня, когда, казалось, весь мир был против. Когда всё окружение – говорило вер-
нуться на «нормальную» работу, постоянно спрашивало с надеждой когда же я образумлюсь,
не надоело ли мне ерундой занимать и проч. Видимо всё-таки у меня это в крови, в характере,
в темпераменте. Понимание своей природы – важная составляющая, чтобы неуклонно идти
по своему пути.
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ГЛАВА 9. Университет

 
В 16 лет я закончил школу. Был 2006 год, и я поступал в университет. Я выбрал стро-

ительный факультет, несмотря на опасения родителей, о высоком проценте отчислений из-
за соответствующей сложности. Я пошел на самую крутую специальность – промышленное
и гражданское строительство (ПГС). По инерции, после 11-го класса я пропускал больше, чем
следовало, и получал соответствующие проблемы. Но уровень трудоспособности от высокой
нагрузки в школе, всегда позволяли мне в критической ситуации собраться и подтянуть все
«хвосты». На первом курсе меня посетило важное открытие, что оказывается, никто не бегает
за тобой как в школе и не напоминает, что нужно что-то досдать или ответить, все молчат,
и если ты не спросишь, ты узнаешь об этом только уже на зачёте, и это будет твоя проблема.
Это было очень чёткое различие, которое, однако, не смотивировало меня кропотливо ходить
на все пары, делать все задания и проч.

Тут я окунулся в студенческую жизнь со всеми её прелестями и недостатками, хотя, пожа-
луй, кроме финансовой ограниченности недостатков особых я не заметил. Поэтому, со всеми
её прелестями! До третьего курса учился средне в основном на «хорошо», иногда с удовлетво-
рительными оценками, а по предметам, что мне нравились и были интересны – с можно сказать
выдающимися успехами, с самоэкзаменами, самозачётами и с выполнением работ в помощь
друзьям, и за деньги остальным. По предметам, что мне действительно нравились, я обгонял
в успеваемости всех, даже самого нашего заядлого «ботаника».
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ГЛАВА 10. Первая официальная работа

 
На втором курсе я пошел работать официантом в боулинге. Я был дико счастлив: во-

первых это была часть взрослой жизни, которая давала мне почувствовать, что я не мальчик,
во-вторых там был нормальный оклад, и в-третьих – чаевые. Таким образом, я мог совмещать
работу с учёбой, без особых потерь для последней, и у меня появился постоянный поток кар-
манных денег. Это было очень круто, и хоть я засыпал на парах после ночной смены, не мог
понять математику, в которой я всегда был хорош (хотя старался), всё равно эта работа при-
открыла мне дверь в более взрослую жизнь, дала уверенность ну и конечно, благодаря день-
гам, возможность повеселиться. Единственным минусом было то, что теперь, когда у меня все-
гда были деньги, я хотел идти гулять и развлекаться, всё правильно. Но у моих друзей денег
столько не было и они не могли за мной угнаться, так как не работали. Это стало определен-
ной проблемой, и вот почему: сначала пару раз они могли сходить со мной за свой счёт. Когда
у них не оставалось средств – я платил один раз, второй, третий…. А потом они отказывались
гулять! Им было просто неудобно часто развлекаться за чужой счёт, независимо от того, пони-
мали они, что мне не жаль этих денег или нет. Вот так, иногда незаметно, не напрямую,
не очевидно окружение тянет тебя вниз. По крайней мере, я думаю, если бы у меня был
хоть один человек, кто тоже работал и стремился дальше, это было бы очень полезно.
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ГЛАВА 11. Появление большой цели

 
На третьем курсе я понял, что очень хочу поехать в США по программе студенческого

обмена «Work and travel». Мой брат ездил незадолго и  вернулся победителем, он привёз
кучу классной техники, особенно поразили меня Ipod’ы с экраном, где можно было смотреть
фильмы и умопомрачительным объемом памяти для такого размера и того времени (кажется
60 или 120 Gb). Также он привёз в подарок родителям лыжи, себе сноуборд и всю экипировку,
в общем, это была сказка, и я мечтал повторить невероятный успех. Но отмечу, что дело было
в первую очередь в самом факте, что это США, мне 19 лет, 3—4 месяца в чужой стране, один.
Это всё меня манило с невероятной силой.

С моим университетом осуществить эту поездку было очень нелегко, так как надо было
сдать сессию досрочно. А это, практически ни под каким предлогом, невозможно. Либо же
уезжать в конце июня и терять месяц, а главное – возможно все рабочие места будут уже заняты,
так как они подбираются и закрепляются еще в России.

Осознав это, не сложно было понять, что троечники не сдают сессии досрочно и я сразу
стал учиться хорошо, практически отлично. Так на третьем курсе, я начал получать стипендию,
которая осталась со мной до конца учёбы!

В университете я осознал, что 10 лет английского языка в школе, позволили мне ока-
заться по знаниям вне досягаемости для всех одногрупников, что для меня стало абсолют-
ной неожиданностью, ведь я был, да, выше среднего, но не лучшим в классе, а тут – просто
звезда! Было приятно, но, не смотря на это, перед поездкой в США, где оценки не будут играть
никакой роли, я хотел быть готов как можно лучше, поэтому в начале третьего курса пошёл
на дополнительное образование переводчика в КубГУ. Благодаря этому образованию, помимо
знаний я получил очень важный и полезный жизненный урок, о котором Вы скоро узнаете.
Также на третьем курсе я пошёл учиться на права! Таким образом я создал себе просто сума-
сшедшую плотность событий, перед поездкой.
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ГЛАВА 12. Аврал и инсайт

 
Итак, как я уже говорил, чтобы уехать, мне нужно было сдать сессию досрочно, что уже

было не просто, и зимой я узнал, что два человека, сказав, что хотят в США получили строгий
отказ от деканата и попали под особый контроль, чтобы и не пытались сдать сессию досрочно,
так как студент должен учиться, а поездки – это развлечения. Философия была ясная и непро-
биваемо – бюрократическая. Поэтому пришлось использовать «обходные манёвры» не буду
вдаваться в подробности, но разрешение на сдачу досрочно я получил, естественно с условием,
что опережу общий темп и сдам всё в полном объеме семестра. Это ясно и реально. Но инте-
рес в мою жизнь добавляла параллельная сессия в КубГУ, где также были зачёты и выпуск-
ные экзамены. А также экзамены на права и инструктора, которые упорно не хотели ставить
сдачу «города». Но я был упорен и принципиально хотел сдать сам, на это у меня ушло около
5 попыток, пробовать можно было, кажется, раз в 3—4 недели, что я и делал. Так как машины
у меня не было, спешить было некуда.

У меня был билет на самолет на утро 29-го мая. Поэтому 19-го мая я наконец «сдал», если
Вы понимаете о чём я, экзамены по вождению и получил права! Дальше растягивать не стал,
иначе это дело ушло бы на осень, а этого не хотелось. Подготовка к моей досрочной сессии
была в полном разгаре, и далее я в сумасшедшем темпе сдавал зачёты и курсовики, которых
было около 12-ти в КубГТУ и 8 в КубГУ, а также по 4 экзамена там и там. Это было жаркое
время, ведь если бы я не сдал хоть один зачёт, не говоря уже об экзамене, мне бы пришлось
прилететь в Россию в августе, чтобы досдать, так как без сдачи всех без исключения работ,
зачётов и экзаменов, что должен – в политехе не переводят на следующий курс.

И вот грызя и точа зубами, всеми способами и инструментами, что попадаются под руку
твёрдый, но податливый упорству гранит науки, я дошел до 28-го мая. Я проснулся рано утром
не выспавшимся и пошёл завтракать. Вчера я сдал около 4 единиц зачётов/экзаменов, завтра
рано улетать, а сегодня надо сдать еще 3 экзамена: один в КубГУ, другие два в КубГТУ.

Я хорошо запомнил это утро. Я завтракал и думал, что на экзамен, на который надо ехать,
нужно было приготовить что-то вроде курсовой работы, перевод части зарубежной книги
по специальности, без которого, по идее, – студент не допускался. Эта работа у меня была
выполнена, но она совсем не была отредактирована, где-то была подписана и почёркана каран-
дашом и сшита просто скоросшивателем, когда другие оформляли её как дипломные работы –
в твёрдый переплёт.

И вот на меня всё навалилось… Хотя осталось уже очень мало, но я представлял, что
мне будут говорить и как позорить за то, что я пришёл с работой, которую и в мусорное ведро
положить стыдно. Я прокручивал в голове и представлял, как я стою перед пятью преподавате-
лями – комиссией, выслушиваю пристыжающие речи и рисовал, что меня с позором выгоняют
с экзамена. Еще сильнее угнетало то, что после этого, меня ждали еще 2 экзамена, которые
тоже не сулили лёгкой победы. И вот я принял решение, о чём заявил маме (я жил с родите-
лями): «Я не пойду на экзамен по английскому. И у меня на это есть хорошие аргументы: Я
пошел на переводчика не за корочкой, а за знаниями, чтобы было легче в США, их я получил,
задача выполнена. Зачем позориться и тратить время – я лучше подготовлюсь к следующим
двум или соберу вещи!»

Всё. Я сидел на кухне и теперь уже неспешно ел, уже не торопясь на экзамен.
Я включил музыку, что была в телефоне и одна из песен, которая играла была «Good

Old Days» – K. Maro. Эта песня на английском языке, который я знал, и я понимал смысл. Я
советую послушать эту песню всем, а кто не понимает языка прочесть перевод, хотя это будет
не так сильно.
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Я приведу пару строк из песни, которые изменили моё решение и дали ценный инсайт
на будущее:

«– Can you imagine that? How you can change your life just like a game of poker
– If you haven’t seen the river yet the game is not over»
Перевод автора:

«– Ты только представь! Как ты можешь изменить свою жизнь, словно в покере,
– Если ты еще не видел «ривер» (последнюю карту) игра не окончена»
Перевод смысловой
В этот период времени много моих друзей играли в покер, мы достаточно часто собира-

лись и играли в «вживую». Это было очень атмосферно! Я видел много нереальных «чудес
на ривере», когда уже человек, казалось, 100% проиграет, и его может спасти только одна карта
с колоды. И она открывается и кардинально меняет исход игры.

Может быть именно поэтому мне пришёлся близко к сердцу смысл строк и я решил:
«Меня же еще не выгнали! Мне еще не сказали, что я всё сделал плохо! Мне нужно увидеть
„ривер“!»

Вся песня мне легла очень близко к сердцу, рекомендую послушать и понять её полно-
стью! И я бы хотел привести еще пару сильных строк:

«So I gonna tell you one thing: «You better fight for your dreams
You never know, it might even be easier that it seems!»
Перевод автора:
«– Я хочу тебе кое-что сказать: Тебе бы лучше бороться за свои мечты
– Ты никогда не знаешь, ведь это может быть даже проще, чем кажется!»
Перевод смысловой
И я пошёл на экзамен! Это была небольшая, но важная победа и переворот в мышлении!

На экзамене всё так и получилось – легче, чем казалось. В итоге, я получил «хорошо». Потом
мне помогла подруга, которой я очень благодарен, когда я улетел, она еще ходила и дооформ-
ляла мою работу, чтобы сдать на кафедру в подобающем виде. Остальные экзамены в этот день
я тоже сдал успешно! Я мог лететь навстречу цели, к которой с таким желанием шёл год. Было
ощущение, что я сделал невозможное, и до сих пор я удивляюсь, как же всё здорово сложи-
лось – один к одному, в последний момент. Как получилось всё!

Двадцать девятого мая 2009 года я отправился в США, навстречу своей мечте!
*Ривер (англ. «river») – так называется последняя карта из пяти, которые выкладываются

на стол, которую можно использовать для создания выигрышной, более сильной, чем у сопер-
ников комбинации.
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ГЛАВА 13. США

 
Моё место работы находилось в штате Колорадо. Это был небольшой город с населением

60 тысяч человек под названием Grand Junction. Я приехал в отель Holiday Inn, в котором дол-
жен был работать. Оказалось, что он только готовится к открытию и первые пару недель при-
шлось спать в абсолютно пустых комнатах на надувных матрасах. Со мной оказалось около
15 русских ребят, включая четырёх девушек. Поначалу мы делали всю черновую работу, кото-
рая требовалась для открытия отеля. Вскоре отель был открыт, и мы приступили к работе
на позициях, которые были определены для каждого еще до начала поездки. Я не буду слишком
подробно описывать быт, но я был дико счастлив, общаться на английском, который раньше
для меня был лишь теорией, и работать официантом! Вот так неожиданно, мне пригодился
опыт такой работы на втором курсе. Кто бы мог подумать!

Дальше случилась интересная ситуация. Приехал большой босс, видимо региональный
управляющий с проверкой нового отеля. В котором, как он узнал, проживают русские, то есть
мы. В этот день в 10 часов вечера, нам сказали съезжать!

И вот я четко помню эту картину! Июнь. Ночь. Темно и прохладно. У служебного входа
в отель на бордюре сидят в рядок 15 человек 18-ти – 20-ти летнего возраста и не знают, что
делать. Девушки плачут в истерике, парни курят, изредка матерясь от негодования….

Я не знаю, нормальная ли это была реакция, но меня очень забавляла и веселила такая
ситуация! Я был уверен, что я не пропаду, не умру же я тут на улице! Поэтому, что-нибудь при-
думается, а радовался я тому, что думал: «Вот это настоящие приключения! Вот это жизнь!»

Так как города еще мы не знали, да и отель находился на его окраине, созрел вариант
идти пешком до аэропорта, до которого было около 4 километров и ночевать там, а на утро,
что-нибудь придумать. И вот мы уже встали, чтобы выдвигаться, когда вышел «наш» босс.
Сказав, что «злой дядька» уехал, он впустил нас переночевать, но только до утра!

На утро мы съехали в мотель, где жили около месяца по 6 человек в комнате на двоих,
пока не сняли дом и не расположились более комфортно.

Это лето было самое насыщенное в  моей жизни, и  я со  всей определенностью могу
рекомендовать студентам, у кого есть хоть малейший шанс попасть за границу по программе
обмена, обязательно им воспользоваться, во что бы то ни стало!

К сожалению, я не заработал огромной кучи денег как мой брат. Толи из-за того, что я
приложил, я считаю немало сил на поиск дополнительной работы, а их оказалось недостаточно,
толи действительно первый год после кризиса 2008-го так сильно ударил по количеству рабо-
чих мест, а соответственно и возможности устроиться на подработку, тем более иностранцу,
что это действительно было слишком сложно. Насколько мне известно, только один из нас,
русских, нашел вторую работу.

Тем не менее, я побывал в Денвере, Лос Анжелесе и Лас Вегасе. Это не передать словами!
Я был без ума от всего, что видел, особенно от архитектуры, от небоскрёбов и от незнакомых
прохожих на улице, которые тебе улыбаются, здороваются и желают хорошего дня! Особняком
в моём путешествии стоит Лас Вегас, который действительно сказочный. На три дня, которые
я провёл в нём, я забыл там обо всём на свете. Было жаль, что нужно тратить время на сон!
Это было чудом! С нетерпением жду новой поездки в Америку!
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ГЛАВА 14. Первое партнерство. Подготовка к успеху

 
Из США я вернулся 10-го сентября и хоть мог оставаться там еще 20 дней, мне невы-

носимо хотелось домой. Видимо это была та ностальгия, о которой пишут писатели и поэты,
находившиеся в вынужденной миграции. И хоть там было очень хорошо и интересно, однако,
под конец было уже, можно сказать, невыносимо.

Началась учёба 4-й курс. По  инерции я продолжал учиться хорошо. По  сравнению
с  последней сессией у  меня было много свободного времени, а  главное появился предмет,
который меня заинтересовал – «Металлоконструкции». По нему у меня была курсовая работа,
достаточно сложная, но типовая. То есть эта работа по проектированию зданий и сооружений –
расчёты. Грубо говоря, это 30 – 50 страниц формул с пояснениями и чертежи.

До этого, на более ранних курсах я уже делал работы на заказ. Зная, что расчёты типо-
вые, пришла в  голову идея, сделать их в MS Excel, так, чтобы можно было считать любой
вариант курсового, просто подставив исходные данные. Я предложил это одногрупнику, кото-
рый меня поддержал и мы начали. В первый день мы разбирались вместе, а «забивал» в про-
грамму всё я. Я долго думал почему же мне это так понравилось? Скорее всего, потому что я
люблю упрощать и делать что-то более эффективным. С каждой новой формулой я чувствовал,
сколько времени она сэкономит мне при расчёте. И когда придумывал более умелое использо-
вание функций программы, которое позволяло уменьшить количество мест, где нужно было
корректировать что-то вручную; я получал огромное удовлетворение и радость от новшеств.
Поэтому я начал уделять всё своё время созданию «программы» расчёта. Моё партнер ока-
зался очень часто занят и не мог уделять столько времени, что понемногу скрадывало смысл
нашей затеи. Так как мы хотели сделать программу, чтобы считать курсовые другим ребятам,
не было смысла в том, что она будет готова к концу семестра. Нужно было действовать как
можно быстрее, когда я понял, что сделал треть работы один (кроме первого дня), мы начали
говорить с партнером. Он был согласен, что не уделяет времени, поэтому я честно отдал ему
всё, что было уже сделано и мы условились, что дальше каждый идёт сам.

Таким был первый опыт моего взаимодействия с товарищем, в качестве партнера. Я рад,
что мы расстались в самом начале, быстро, честно и безболезненно. А работа продолжалась. Я
сделал программу один, помог друзьям и начал принимать «заказы» на коммерческой основе.

Их было не много, но с каждой работой я всё улучшал свой прототип, чтобы он работал
со всё большим числом различных вариантов заданий, пока не адаптировал под все.

Во втором семестре, как выяснилось нас ждал более сложный курсовик по Маталлокон-
струкциям. Но тут я уже знал, что делать! Я начал свой труд, это занимало реально всё моё
свободное время, иногда в ущерб другим предметам. Я часто не шёл гулять и развлекаться,
потому что хотел двигаться дальше! Эта была большая работа в погоне за идеальным резуль-
татом, путь к которому занял 3 года! Об этом в следующей главе.



Ю.  В.  Фисенко.  «Как я сделал 20 стартапов. Книга для тех, кто хочет избежать собственных ошибок в бизнесе»

25

 
Конец ознакомительного фрагмента.

 
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета

мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal,
WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам спо-
собом.

https://www.litres.ru/uriy-vladimirovich-f/kak-ya-sdelal-20-startapov-kniga-dlya-teh-kto-hochet/?lfrom=160208279&amp;ffile=1

	А в т о б и о г р а ф и я
	ГЛАВА 1. Предисловие
	ГЛАВА 2. О чем эта книга
	ГЛАВА 3. Давайте знакомиться!
	ГЛАВА 4. Школа
	ГЛАВА 5. Внешкольные занятия
	ГЛАВА 6. Еще немного о школе
	ГЛАВА 7. Первая тяжелая работа и урок моральных ценностей
	ГЛАВА 8. С чего всё началось (стартапы)
	Вывод

	ГЛАВА 9. Университет
	ГЛАВА 10. Первая официальная работа
	ГЛАВА 11. Появление большой цели
	ГЛАВА 12. Аврал и инсайт
	ГЛАВА 13. США
	ГЛАВА 14. Первое партнерство. Подготовка к успеху
	Конец ознакомительного фрагмента.

