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Аннотация
В книге вы найдете информативные ответы на все

вопросы курса «Международные экономические отношения»
в соответствии с Государственным образовательным стандартом.
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1. История МЭО
 

Формирование международных экономических отноше-
ний зависит от уровня развития производительных сил.
Между первобытными общинами и племенными союзами
существовал обмен. Постепенно во время формирования
национальных государств он преобразовывался в междуна-
родную торговлю. В дальнейшем появляется мировой ры-
нок, а вместе с ним другие формы международных экономи-
ческих отношений.

В Древнем Востоке в 4–3 тыс. до н. э. уже существова-
ла международная торговля. Товары перевозили каравана-
ми, по морю, речным транспортом. Был распространен об-
мен товара на товар.

Торговля в Древней Греции велась между городами-госу-



 
 
 

дарствами. Довольно скоро появляется специализация горо-
дов на производстве отдельных товаров. Это развивало рост
производительности труда и увеличивало возможности тор-
говли между городами. В Средиземном и Черном море глав-
ную роль в торговле играли греческие купцы.

В Римскую империю входило большое количество терри-
торий, поэтому торговля между ними носила, в сущности,
международный характер. К тому же Рим имел торговые от-
ношения с Северной Европой, Азией и Африкой.

С появлением централизованных государств (Англия, Ис-
пания, Франция, Россия) торговля начинает рассти. В XII–
XIV вв. появляются капиталистические отношения, они зна-
чительно увеличивают роль международных экономических
отношений. Торговля в основном велась в бассейнах Среди-
земного, Балтийского и Северного морей. Также через эти
районы шла торговля с Восточной Европой, Ближним Во-
стоком и более отдаленными территориями. После открытия
Америки и морского пути в Индию возрастает значение оке-
анской торговли.

Уровень развития внешней торговли России был ниже за-
падноевропейского. Причины этого: географическая удален-
ность, отрезанность от морей; социальный фактор – фео-
дально-крепостническая система, низкое развитие капита-
лизма. Но в XVI–XVII вв. Россия экспортировала лес, пуш-
нину, пеньку, деготь, а импортировала предметы роскоши,
изделия из металла.



 
 
 

В новое время (середина XVII – середина XX  вв.) по
всему миру распространяется рыночно-капиталисти-ческая
экономика, образуется мировой рынок. Значительное вли-
яние на развитие международных экономических отноше-
ний оказывали военно-политические факторы. В новое вре-
мя субъектами международных экономических отношений
стали частные акционерные компании, действующие и за
пределами собственного государства.

В середине XIX в. в России начал активно развиваться ка-
питализм, и ее роль в мировой политике и экономике воз-
растала. Но революция 1917 г. прервала этот процесс, и роль
России, а затем и СССР в мировой экономике коренным об-
разом изменилась.



 
 
 

 
2. Основы теории МЭО

 
Фундаментом теории международной торговли является

принцип сравнительного преимущества или сравнительных
издержек. Этот принцип говорит о том, что самое эффектив-
ное использование ограниченных ресурсов всего мира и от-
дельной страны будет происходить, только если каждая стра-
на будет производить и экспортировать те товары, затраты на
которые в ней сравнительно низкие. Одновременно стране
выгоднее отказаться от производства товаров, по которым ее
преимущество абсолютно ниже, а также от тех, по которым
ее затраты ненамного меньше, чем по другим. Специализа-
ция страны определяется наиболее благоприятным сочета-
нием факторов производства. Существуют следующие фак-
торы производства:

1) труд;
2) капитал;
3) земля;
4) технология.
Из этой теории следует, что искусственные препятствия

для международной торговли, основанной на специализа-
ции, могут уменьшить выгоду от нее. Это следующие пре-
пятствия: импортные пошлины, нетарифные барьеры, кво-
ты. Все они вводятся государствами. Ограничения на экс-
порт чисто теоретически также нежелательны. Однако мно-



 
 
 

жество стран принимают такие меры, по-разному сочетая
их. Пошлины значительно пополняют государственный бюд-
жет, к тому же их сбор относительно незатруднен. Ограничи-
вая импорт, государство поддерживает слабые, неконкурен-
тоспособные отрасли народного хозяйства. Также этому по-
могают экспортные субсидии. Если импорт вытесняет наци-
ональных производителей и сокращает число рабочих мест,
государство также ограничивает его. Отличие международ-
ной торговли от внутренней состоит в том, что часто проис-
ходит обмен одной национальной валюты на другую. В этом
процессе обычно принимают участие коммерческие банки.
Соотношение этого обмена называется валютным или об-
менным курсом. Девальвация (понижение курса националь-
ной валюты) выгодна экспортерам и может стимулировать
экспортные отрасли экономики. Импортерам она невыгодна
и может уменьшить импорт товаров из-за границы.

Положение международных финансов государства зави-
сит от кредитно-денежной системы и изменений, происхо-
дящих в ней. Государство воздействует на международные
финансы страны через общую макроэкономическую полити-
ку, в частности через кредитно-денежную политику. Среди
инструментов валютной политики выделяют дисконтную по-
литику (изменения ставок ссудного процента, под который
центральный банк кредитует коммерческие банки) и валют-
ные интервенции (покупка или продажа иностранной валю-
ты на рынке центральным банком).



 
 
 

 
3. Международное разделение

факторов производства
 

Разделение труда – это распределение различных ви-
дов трудовой деятельности между государствами, отрасля-
ми, производствами, людьми.

Разделение труда и специализация  – это самые глав-
ные факторы экономического прогресса и роста производи-
тельное-ти труда. Из разделения труда следует обмен про-
дуктами, а из этого появляется выгодное всему населению
сотрудничество – кооперация.

На территориях различных стран имеет место террито-
риальное разделение труда. Например, одни регионы боль-
ше развивают промышленное производство, другие – сель-
ское хозяйство. Из международного разделения труда следу-
ет международная специализация и кооперация. В развитии
этих процессов большую роль играют политические условия.

Международное разделение капитала выражается в сле-
дующих особенностях. В развитых странах накапливается
большое количество денежного капитала. В разных формах
он вывозится за рубеж. С другой стороны, те же страны име-
ют наибольший запас реального капитала в форме оборудо-
вания, зданий, товарных запасов и т. д. Для развивающихся
стран характерны низкая норма накопления и ограниченный



 
 
 

запас накопленного реального капитала.
Международная мобильность факторов производства не

бесконечна. Это влияет на направление потоков междуна-
родной торговли и специализацию стран. Но в последнее
время эта мобильность существенно возросла и продолжа-
ет расти. Она возникает в мировой миграции рабочей силы
разной квалификации. Огромное возрастание международ-
ных финансовых потоков говорит об увеличивающейся мо-
бильности капитала. Разработка полезных ископаемых, об-
щее освоение земель и прочее свидетельствуют о некоторой
мобильности фактора производства «земля». Также актив-
но передаются через патенты, лицензии, продажу ноу-хау и
другими способами научно-технические знания. Причины
ограничений мобильности могут быть естественными, а мо-
гут зависеть от политики страны.

Считается, что на рубеже XIX и XX вв. завершилось фор-
мирование мирового рынка. Мировой рынок – это система
постоянных товарно-денежных отношений между странами,
основанная на международном разделении труда, специали-
зации и кооперации. Главной особенностью мирового рын-
ка является международная торговля. Мировой рынок де-
лает оптимальным использование факторов производства,
исключает самых неэффективных производителей. Однако
мировой рынок также способствует сохранению отсталости
в некоторых регионах мира.



 
 
 

 
4. Значение МЭО сегодня

 
Самой простой и наиболее часто используемой мерой ин-

тенсивности связей в мире и для отдельных стран и регионов
является экспортная квота (отношение стоимости экспорта
к ВВП). Значительно возросла интенсивность международ-
ных экономических отношений во второй половине XX в.

Факторы, влияющие на увеличение роли международных
экономических отношений:

1) страны и территории, ранее мало участвовавшие в меж-
дународном разделении труда, вовлекаются в мировую эко-
номику;

2) значительно увеличиваются разновидности изготавли-
ваемых в различных регионах товаров и услуг;

3)  меняется образ жизни людей, особенно в промыш-
лен-но развитых странах. Люди привыкают к потреблению
товаров и услуг со всего мира, к туризму, образованию, ра-
боте и лечению в других странах, используются более слож-
ные средства транспорта, финансовых расчетов, телекомму-
никаций;

4) преобладание акционерной формы предприятий, фор-
мирование всемирной финансовой инфраструктуры благо-
приятствуют колоссальным перемещениям капитала. Еще
больше способствует этому рост транснациональных корпо-
раций;



 
 
 

5) зона рыночной экономики расширяется, а нерыночной
сокращается. Внешняя открытость экономики все более ста-
новится нормой;

6) либерализация международных экономических отно-
шений, свободное движение товаров, рабочей силы, капита-
лов, технологии также увеличивает открытость националь-
ных экономик. Сокращается область действия протекцио-
низма;

7)  мировая интеграция ускоряет наступление единого
экономического пространства, увеличивает специализацию
и кооперацию национальных хозяйств. Колоссальный раз-
рыв в уровнях экономического развития индустриальных
и бывших колониальных стран также ограничивает разви-
тие международных экономических отношений. Экономи-
ка многих развивающихся стран главным образом зависит
от экспорта крайне малого числа (одного-двух) продуктов
сельского хозяйства или минерального сырья. Это усилива-
ет нестабильность экономики и не развивает ее неполноцен-
ную структуру. У таких стран очень ограниченный спрос на
иностранные товары.

Одновременно с увеличением открытости экономик со-
храняются, а иногда увеличиваются различные ограничения
и барьеры, создаваемые государствами. Для бедных стран
эти ограничения оправданны и часто неизбежны, так как без
защиты национальной промышленности невозможно разви-
тие современной экономики.



 
 
 

Негативное влияние на развитие рыночных отношений
может оказать военно-политическая ситуация. Нормально-
му развитию международных экономических отношений
могут помешать поставки оружия.

Также крайне отрицательно влияют на международные
экономические отношения экономические и финансовые
кризисы.

Среди стран, экспортирующих минеральное сырье, благо-
даря высокому постоянному спросу на нефть и природный
газ наиболее удачно развиваются нефтедобывающие страны.



 
 
 

 
5. Формы МЭО и их участники

 
Участники международных экономических отношений:

физические лица, предприятия (фирмы) и некоммерческие
организации, государства (правительства и их органы), меж-
дународные организации. Формы международных экономи-
ческих отношений: международная торговля товарами, тор-
говля услугами, движение капитала, миграция рабочей си-
лы, обмен технологиями.

Физические лица покупают иностранные товары и услу-
ги, обменивают одну валюту на другую и прочее, поэтому
они являются участниками международных экономических
отношений.

В международных экономических отношениях принима-
ют участие сотни тысяч фирм с разной формой собственно-
сти, но все более значительную роль в них играют ТНК.

Большинство крупнейших банков и страховых компаний
развитых стран обладает транснациональным характером,
имея филиалы во многих странах. Также к транснациональ-
ным финансовым институтам относят инвестиционные фон-
ды. Они управляют финансовыми средствами физических
лиц, фирм и организаций, вкладывая их в ценные бумаги и
другие активы в разных странах. Эти финансовые институты
обеспечивают значительную мобильность денежных капита-
лов во всем мире. Следовательно, возрастает эффективность



 
 
 

мировой экономики, но создаются факторы обострения фи-
нансовых и экономических кризисов.

Зачастую правительства являются прямыми участниками
международных экономических отношений в качестве заем-
щиков на международных финансовых рынках, экспортеров
и импортеров товаров и т. п.

Международные экономические организации классифи-
цируются по разным признакам:

1) по охвату стран – всемирные и региональные. К пер-
вым относятся большая часть органов ООН, Международ-
ный валютный фонд и др. Среди вторых главную роль игра-
ют органы экономической интеграции, особенно в Западной
Европе;

2) по составу участников (членов) – межгосударствен-
ные и негосударственные;

3) по сфере деятельности – торговля, финансы, сель-
ское хозяйство, связь и т. д.;

4) по характеру деятельности. Некоторые организации
осуществляют безвозмездную или иную финансовую под-
держку правительствам, предприятиям, общественным объ-
единениям. Другие организации занимаются международ-
ным регулированием определенных сфер мировой экономи-
ки.

Экономические аспекты занимают одно из ведущих мест
в деятельности военно-политических организаций (в первую
очередь НАТО). Также экономической деятельностью на ми-



 
 
 

ровом рынке занимаются многие спортивные, научные, про-
фессиональные, культурные и другие организации.



 
 
 

 
6. Экономическая глобализация

 
Глобализация – это всемирная зависимость стран, пред-

приятий и людей между собой в открытой системе полити-
ческих, финансово-экономических и культурных связей, ос-
нованных на современных информационных и коммуника-
ционных технологиях.

Экономическая глобализация  – самая главная часть
этого процесса. Глобализация не завершенный процесс, она
развивается, испытывая противоречия и трудности.

Уровень глобализации экономики зависит от уровня раз-
вития производительных сил, современных технологий.

Общечеловеческие проблемы и глобализация взаимосвя-
заны. Это военно-политические, научно-технические, фи-
нансово-экономические, экологические, демографические
проблемы, борьба с высокой смертностью, голодом, бедно-
стью в развивающихся странах и другие проблемы.

Для решения этих глобальных проблем государствам сле-
дует объединять свои усилия. Это происходит за счет дея-
тельности существующих и создания новых международных
организаций, двусторонних и многосторонних соглашений и
др.
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ными картами или другим удобным Вам способом.

https://www.litres.ru/nadezhda-nosova/mezhdunarodnye-ekonomicheskie-otnosheniya/?lfrom=160208279&amp;ffile=1
https://www.litres.ru/nadezhda-nosova/mezhdunarodnye-ekonomicheskie-otnosheniya/?lfrom=160208279&amp;ffile=1
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