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Аннотация
Это издание написано специально для тех, кто особенно

хочет сконцентрировать свое внимание на подъеме объема
продаж. Основная мысль подойдет тем, кто уже занимается
производством и розничной реализацией своего продукта.
Идеально подойдет тем, кто имеет отношение к строительной
сфере: производство и установка окон, дверей, потолков, полов
(например, паркет) и того подобного.
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Введение

 
Это издание написано специально для тех, кто особенно

хочет сконцентрировать свое внимание на подъеме объема
продаж. Основная мысль подойдет тем, кто уже занимается
производством и розничной реализацией своего продукта.
Идеально подойдет тем, кто имеет отношение к строитель-
ной сфере: производство и установка окон, дверей, потол-
ков, полов (например, паркет) и того подобного.

Здесь мы сконцентрируемся на новых источниках привле-
чения клиентов на примере оконной компании. Эта методи-
ка, для повышения продаж, подойдет для большинства ро-
да занятий розничной реализации. И попытаемся увеличить
продажи минимум в четыре раза.
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