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Аннотация
Основное направление этой темы: повышение продаж за счет

эмоций. Но мы будем говорить не только об этом, а захватим еще
несколько психоэмоциональных аспектов, влияющих на продажи.
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Введение

 
Это издание специально для тех людей, которые имеют

прямое свое отношение для реализации товаров и  услуг,
происходящих, преимущественно, через интернет.

Основное направление этой темы: повышение продаж
за счет эмоций. Но мы будем говорить не только об этом,
а  захватим еще несколько психико-эмоциональных аспек-
тов, влияющих на продажи. Речь идет о влияющих именно
в лучшую сторону и именно для вас, как продавца, а не для
ваших конкурентов.
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