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Аннотация
В  настоящее время аудитория достаточно ленива и  более


благосклонно относится именно к  визуальному контенту,
игнорируя длинные тексты путем закрытия вкладки, где
расположился ресурс продавца, и забывая о нем навсегда. Именно
поэтому наша задача состоит в  том, чтобы заинтересовать
посетителя уникальным и качественным визуальным контентом.
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Введение


 
В  настоящее время аудитория достаточно ленива и  бо-


лее благосклонно относится именно к визуальному контен-
ту, игнорируя длинные тексты путем закрытия вкладки, где
расположился ресурс продавца и  забывая о  нем навсегда.
Именно поэтому наша задача состоит в том, чтобы заинтере-
совать посетителя уникальным и качественным визуальным
контентом.


Издание собрало в себя десять типов визуального контен-
та, способствующего удержанию клиента, вызову интереса
и повышению продаж, организованных через интернет.
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