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Аннотация
Это маленькое исследование в  помощь владельцам салонов

красоты, парикмахерских и  иже с  ними, которое поможет
существенно сэкономить деньги за  счет внутренних резервов
салона. А  также по  другому посмотреть на  свой «красивый»
бизнес! Приятного и, самое главное, продуктивного чтения!
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Хочу сказать отдельное сюкпря (спасибо по-эр-
зянски) Дмитрию Братчикову  – заместителю главре-
да «Новости Юга» https://www.facebook.com/profile.php?
id=100001664063267 за любезно предоставленную возмож-
ность печататься в деловом журнале для бизнесовой аудито-
рии.

Ситуация, когда в мире наблюдается и происходит общее
падение потребительского спроса, нас, творцов салонного
бизнеса, тоже сильно затронуло и нам, как любому друго-
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му малому бизнесу, приходится крепко думать, как выжить,
а еще лучше – как не отказывать себе ни в чем, при этом
не потеряв свой бизнес. В последующих публикациях я, Иве-
нина Ирина, буду понемногу давать свое видение этого во-
проса с учетом нелегких 7лет в индустрии красоты, прожи-
тых вместе со своими двумя салонами.

Итак, предисловие.
В жизни каждого бизнеса наступает так называемое время

Ч, когда жизненно необходимо пересмотреть свои взгляды
на ведение своего дела и увидеть таки те места, через кото-
рые утекает денежка. Или того хуже, эта денежка нещадно
съедается, вместо того, чтобы плавно лечь владельцу в кар-
ман или пойти на  дальнейшее развитие. Таким временем
сейчас явился мировой кризис (дай Бог, ему здоровья!). Ко-
гда резко снизилась покупательская способность населения,
и  это коснулось, как товаров, так и  услуг, и  при этом по-
страдал, как малый бизнес, так и крупный. Особенно больно
и чувствительно эта ситуация сказалась на микро- и малом
бизнесе, речь о которых пойдет в моем маленьком исследо-
вании. Итак, эта книга посвящена тому, как индустрии кра-
соты в лице отдельно взятого салона не просто пережить па-
дение спроса на услуги, но и преуспеть!



 
 
 

 
Глава 1. Самая главная

 
Начнем с того, что кризисная ситуация – отличная воз-

можность посмотреть на свое беспокойное хозяйство други-
ми глазами. Непредвзято. Со стороны. Для чего? Чтобы вы-
явить, слабые стороны и узнать, наконец, всю правду о своем
бизнесе.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
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