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Аннотация
Если в вашем магазине: маленькая выручка или небольшая

маржа; повышенные расходы на маркетинговые стратегии; низкие
показатели посещаемости магазина; много конкурентов из
другого ценового сегмента; нехватка постоянных покупателей;
налоги и их уплата; аренда и затраты на содержание помещения;
поиск хорошего продавца и система мотивации – то эта для вас!
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***

 
Когда изначально мы рассматривали возможность помочь

нашим участникам с увеличением продаж в розничном ма-
газине, в планах было просто написать и расписать их от-
личия. А, когда их начали активно внедрять, то появилась
необходимость выложить фото и кейсы: как делать надо.

Эта книга редактировалась и добавлялась постоянно, по-
тому что наши участники тоже делились своими уникальны-



 
 
 

ми наработками, тем самым помогали в осуществлении на-
шей миссии:

«Помогать розничным покупателям найти свое
счастье через покупку красивого белья благодаря
успешным розничным магазинам  – удачными
и уникальными примерами».

 
***

 
«Мы  – есть то, что мы чувствуем: если чувствуем

страх, мы – страх, если любовь, мы – любовь…»

Юлия Ванина – один из онлайн-психологов отдела про-
даж, активно помогает оптовым компаниям и  розничным
магазинам белья расти и поднимать Россию вместе. Жизнен-
ное кредо – добиваться успеха особенно там, где другие опу-
стили руки!

Бизнес-консультант и  успешная бизнесвумен. Практик
бизнеса и  инфобизнеса. Коуч и  тренер. Геймификатор.
Практик метафорических карт. Основатель ШПиП, проекта
«Sale-гейша» и «Элементал». Разработала методику по сня-
тию блоков перед и после холодных звонков. Создала уни-
кальный метод по разрешению скрытых эмоций и подавлен-
ных чувств.



 
 
 

«С 2004 года, будучи желторотиком, пришла на попри-
ще продаж оператором в одну успешную компанию и в ней
за  7  лет сделала карьеру до  Руководителя отдела, так
что о продажах – не по наслышке – и техническая часть,
и реализующая, и экономическая, и руководящая. Закончи-
ла высшее экономическое образование и начала поиск себя:
что важно и интересно, что фундаментально! В 2012 го-
ду, пройдя все закоулки федеральных продаж, сделала вы-
вод, что свой бизнес – не так уж сложно организовать и,
обмозговав, очень смело сменила работодателя на свобод-
ное плаванье в, как говорится, любую погоду! На данный мо-
мент у меня собственный бизнес и накопленный опыт веде-
ния тренингов и вебинаров для сотрудников, клиентов и всех
желающих!»
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