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Нет в продаже
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Юрий Терехов





О книге
Как увеличить прибыль предпринимателя в 3—10 раз, ежедневно совершая простые действия.
«Мой бизнес я организовал с 200 долларов в кармане, не было богатого и мудрого дяди, который помогал бы деньгами и знаниями. Пришлось самостоятельно во всем разобраться, наделать кучу ошибок, дважды чуть не потерять бизнес. И в итоге стать № 1 на рынке». Денис Кузнецов
Это азбука простых действий, сделав которые ты увеличишь свой доход в 10 раз.
«Бизнес состоит из множества простых действий, которые ведут к результату. Сейчас очень многие предлагают волшебные Таблетки, обычно они классно выглядят, но не дают результата. Все действия в этой книге я пропустил через свой бизнес, отсеив то, что действительно дает результат». Юрий Терехов
Авторы книги сами прошли весь путь, который проходят все начинающие предприниматели, и на своих примерах и реальных историях своих учеников рассказывают о том, как развить и увеличить в несколько раз свой бизнес в самые короткие сроки и каких ошибок необходимо избегать.




Жанры и теги
Бизнес в РоссииБизнес-инструментыБизнес-стратегииИстории успехаЛичный опытОсновы предпринимательстваПрактические рекомендацииРоссийская практикаСоветы профессионаловУвеличение прибылиЭффективность бизнеса
Редактировать






Входит в серию "Бизнес Молодость. Книги для начинающих предпринимателей"

Все книги серии










Активируй свой персональный бренд!














Систематизация бизнеса по шагам. Планируй, контролируй, нанимай














Продать бизнес или привлечь инвестиции? Кейсы Российского рынка














Бизнес от сердца. Принципы основателя имидж-лабораторий «Персона»














Воронка продаж в интернете. Инструмент автоматизации продаж и повышения среднего чека в бизнесе














150 драйверов роста прибыли, или Как увеличить бизнес в 10 раз














Что убьёт твой бизнес? 19 кризисов роста российских компаний и как их преодолеть
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Оставить отзыв




Сначала популярные



marya.kozarezova

9
        июля 2020










Судя по отзывам они куплены. Ну уж очень подозрительно, что все восхищаются.... Быть не может что все как один на подбор
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Лично для себя, я не нашел ничего нового и полезного в этой книге. 


Тема целеполагания уже «заезжена», и преподносится на элементарном уровне. 
Структура в книге возможна и есть, но системы, которая должна привести к росту прибыли, нет. Есть набор лайфхаков (бизнесхаков), в основном, из области азов маркетинга (для начального уровня). 


Про структуру и систему в бизнесе, про бизнес-модели и бизнес-процессы, что на 80% влияет на успех в бизнесе, в том числе и на увеличение продаж, нет в книге ничего. 


Мы часто критикуем западных авторов, что они одну-две идеи берут и растягивают на 300 стр. Но что лучше, одна-две новых идеи, после получения которых возможен инсайт, или сборник известных инструментов?
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Для новичков самое то. Очень много банальщины и заезженных тем. Книга скорее создана доя продажи своих услуг бизнес-тренера. Но все таки нашел пару небольших идей для себя.
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Ответить




daria_iarets

5
        марта 2021










Книгу я не прочитала, а пролистала. Язык автора не интересен, а эго чрезмерно раздуто. Ещё это «Ты»-канье постоянное… Стало интересно почитать отзывы сотрудников на эту Мега-компанию, вангую, что они явно не очень
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Алексей
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Короткие тезисы сути Книги:
Бери и делай 
Ты все можешь
Ставь цели
Достигай цели
Тезисы сопровождаются историями, которые вдохновят начинающего руководителя. Заголовки разделов ничего не скажут о содержании разделов )
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Ещё 10 отзывов




Оставьте отзыв
Войдите, чтобы оценить книгу и оставить отзыв




Цитаты
6Смотреть все цитаты



У нас был один ученик, который занимался строительством домов. Мы посоветовали ему записать сразу порядка 100 видео. Он собрал семантику через сервис Yandex Wordstat Assistant и записал на каждый запрос по одному видео. После этого он постепенно заливал их на YouTube, правильно прописывая в заголовке и тегах запрос. Буквально через месяц у него начались неплохие продажи. Причем весь основной трафик у него шел с YouTube, за который он не платил ни копейки. Большинство ниш по-прежнему



К цитате








Сейчас я не пользуюсь визитками, пишу контакты сразу в телефон и предпочитаю сделать с человеком селфи, отправить ему в WhatsApp, чтобы он сразу видел, кто я и при дальнейшей нашей с ним коммуникации вспомнил, с кем он имеет дело.



К цитате








Основной результат дают простые действия.



К цитате








чуть больше, чем тебя просят. Давай чуть больше того, за что тебе заплатили. Чем больше ты даешь, тем больше благодарны тебе люди, хвалят тебя, и тем больший обмен энергией ты получаешь. Приведу пример с рынком. Одно дело, когда ты приходишь на рынок, подходишь к продавцу и спрашиваешь, сколько стоит картошка. Он тебе отвечает и на этом ваше общение заканчивается. Ты покупаешь эту картошку, она оказывается абсолютно гнилой, расстраиваешься, при этом обнаруживаешь, что тебя еще и обвесили – от такой покупки не то что не испытываешь положительных эмоций, тебе вообще хочется убить этого продавца. И совсем другое дело, когда ты приходишь на рынок, и продавец обращается к тебе с улыбкой: «Подходи! Что ты хочешь?» «Картошку»,  – говоришь ты. Продавец тут же начинает тебе ее выбирать, при этом какую-то откладывает в сторону со словами: «Вот эту не надо, не очень хорошая». Кладет картошки чуть больше, чем ты уже заплатил, и дает тебе еще пучок зелени в подарок. «О, спасибо, не стоило!» – приятно удивляешься ты. Продавец доносит твой пакет до машины, улыбается, желает хорошего дня и добавляет еще помидорку: «Приходите к



К цитате








, ко мне пришла женщина, которая в свое время была главным бухгалтером в «Детском мире». Я подумал: «Бог ты мой, это как раз то, что мне нужно!» Мне показалось, что это очень структурный специалист, и я ждал, что она сейчас быстро наладит работу финансового департамента. Угадай, что с ней произошло? Она ушла в запой. Забавно, да – главный бухгалтер отрабатывает месяц и уходит в запой.



К цитате








Ещё 10 цитат




Описание книги
Как увеличить прибыль предпринимателя в 3—10 раз, ежедневно совершая простые действия.

«Мой бизнес я организовал с 200 долларов в кармане, не было богатого и мудрого дяди, который помогал бы деньгами и знаниями. Пришлось самостоятельно во всем разобраться, наделать кучу ошибок, дважды чуть не потерять бизнес. И в итоге стать № 1 на рынке». Денис Кузнецов

Это азбука простых действий, сделав которые ты увеличишь свой доход в 10 раз.

«Бизнес состоит из множества простых действий, которые ведут к результату. Сейчас очень многие предлагают волшебные Таблетки, обычно они классно выглядят, но не дают результата. Все действия в этой книге я пропустил через свой бизнес, отсеив то, что действительно дает результат». Юрий Терехов

Авторы книги сами прошли весь путь, который проходят все начинающие предприниматели, и на своих примерах и реальных историях своих учеников рассказывают о том, как развить и увеличить в несколько раз свой бизнес в самые короткие сроки и каких ошибок необходимо избегать.




«150 драйверов роста прибыли, или Как увеличить бизнес в 10 раз» — скачать книгу в fb2, txt, epub, pdf или читать онлайн. Оставляйте комментарии и отзывы, голосуйте за понравившиеся.
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Пожаловаться на книгу




С этой книгой читают









Ключевые идеи книги: У вас есть 8 секунд. Как презентовать и продать идею. Пол Хеллман
Smart Reading
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10 шагов к первому миллиону. По этой системе 300 предпринимателей создали за год компании с семизначным доходом
Райан Дэниел Моран
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Саммари книги «Сначала заплати себе. Превратите ваш бизнес в машину, производящую деньги»
Коллектив авторов



4,0
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Думай как Илон Маск. И другие простые стратегии для гигантского скачка в работе и жизни
Озан Варол
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Убеждай и продавай. 11 лучших книг для успешных продаж в одной
Smart Reading
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Бизнес маленькими шагами. Первые 7 шагов здравого смысла в стартапе
Владимир Маринович
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Илон Маск. Его словами
Илон Маск и др.
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Бизнесхак на каждый день 2.0
Игорь Манн и др.
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Лайфхак на каждый день
Игорь Манн и др.
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Продуктивный ниндзя. Работай лучше, получай больше, люби свое дело
Грэм Олкотт
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Fb2ZIP-архив 1.1 МБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 152.9 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 1.2 МБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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