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Аннотация
Распространено такое заблуждение: чтобы стать хорошим

адвокатом и иметь много клиентов, достаточно лишь знать законы
и судебную практику. Но на самом деле привлекать и удерживать
клиентов адвокатам становится все сложнее и сложнее из-
за огромной конкуренции, «нематериальности» юридических
услуг, правового нигилизма работников правоохранительной
сферы и значительной части населения, несовершенства
законодательства.

Книга в четвертом, существенно переработанном и
дополненном издании не только дает представление о
скрытых и известных сторонах адвокатской деятельности, о
способах привлечения и удержания клиентов, об особенностях
национального судопроизводства и следствия, но в своих новых
разделах также помогает начинающим юристам, профессионалам



 
 
 

и далеким от юриспруденции читателям развивать практические
навыки при составлении правовых документов и ведении
наиболее распространенных категорий дел.

В формате PDF A4 сохранен издательский макет.
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От автора

 
Когда-то мне казалось, что нет большего счастья, чем за-

ниматься любимым делом, за что еще и деньги платят. Но с
годами неминуемо накапливается чувство усталости, хочет-
ся заняться чем-то другим, как в анекдоте:

Артиста спрашивают:
– Вам нравится ваша профессия?
На что тот отвечает:
– Нравится… если бы не спектакли и репетиции.

Может, поэтому часто приходилось слышать от следовате-
лей, секретарей суда, сотрудников колоний, приставов и во-
обще людей, не связанных с юриспруденцией, рассуждения
о трудностях их работы, желании уйти в адвокаты. Но все
мы привыкли видеть внешнюю, праздничную сторону чужой
профессии, а не ее рутину, тяжелую и малопривлекательную.

Книга, которую вы держите в руках, в первую очередь ад-
ресована людям, думающим связать свою судьбу с адвокат-
ской профессией, а также тем, кто только что, после студен-
ческой скамьи, стал адвокатом. Говорят, что в вузах учат
лишь одному: как без пользы дела проводить время. Даже
учитывая невысокое качество нынешнего образования, с та-
ким утверждением следует согласиться лишь отчасти. Тео-
ретические знания, полученные во время учебы, – это фун-



 
 
 

дамент, на основе которого можно развить профессиональ-
ные навыки. Если его нет, то построить прочное здание ква-
лифицированного специалиста вряд ли получится.

Для того чтобы стать хорошим адвокатом, мало знать
законы. Нужны практические навыки и жизненный опыт.
Именно поэтому молодому специалисту приходится проби-
вать себе дорогу по большей части собственными силами,
ценою «гибели» не одного несчастного клиента. Скажу боль-
ше, не изучив всех сторон адвокатской профессии, даже
юристу с опытом работы нельзя в один миг переквалифици-
роваться в адвокаты.

То, что здесь написано, – это результат многолетних днев-
никовых записей и практической деятельности автора, не
всегда вписывающейся в привычные шаблоны профессии.
Книга дает представление о скрытых и известных сторонах
адвокатской деятельности на примерах реальных судеб лю-
дей, а содержащиеся в ней сведения и факты из различных
наук и областей познания могут заинтересовать не только
начинающих адвокатов, коллег, но и читателей, далеких от
юриспруденции.



 
 
 

 
Предисловие к третьему изданию

 
Совершенно неожиданными для меня были отзывы чита-

телей (студентов, стажеров, адвокатов, людей, не имеющих
отношения к юриспруденции), написанные уже после перво-
го издания книги с искренним душевным порывом. Приведу
лишь некоторые из них в сокращении.

 
* * *

 
Уважаемый Юрий Юрьевич, большое Вам спасибо

за такую прекрасную книгу! Она – настоящая находка
для человека, который на определенном этапе своей
жизни и карьеры задается вопросом о начинании
такого дела, как адвокатура. Ваша книга очень четко
отражает все реалии современного мира, в котором
свободно гуляет коррупция и все, что делают люди,
направлено исключительно на извлечение собственной
выгоды. Признаться, так думал и я до прочтения
данной книги, но Вы как автор смогли убедить меня в
том, что не все адвокаты ищут в делах исключительно
выгоду, а коррупции не всегда удается перечеркнуть
букву закона.
С уважением, Дроздовский Андрей



 
 
 

 
* * *

 
Уважаемый Юрий Юрьевич, огромное спасибо за

книгу, я учусь на 3-м курсе на юрфаке, хочу стать
адвокатом, большое влияние на это решение оказала
Ваша книга. Хочу поработать помощником адвоката,
желаю Вам крепкого здоровья и огромных успехов в
работе.
С уважением, Олег Орлов

 
* * *

 
Осмелюсь выразить благодарность читателя за

Вашу книгу. Для меня ценность Вашего труда
заключается именно в советах практика, которые
не встретить в научной литературе. Книгу прочел
с карандашом и, признаюсь, обнаружил ответы
на вопросы, к которым самостоятельно не мог
найти наиболее оптимальный подход. Это касается и
Вашего взгляда на выбор позиции по делу, технологии
защиты, использования доказательства защиты и
прочее. Отдельно хотел бы отметить главу первую
книги «Есть такая профессия». В сущности, в
голове рождается только один эпитет  – «здорово».
Действительно – здорово! Спасибо за Ваш труд!
С уважением, стажер Московской городской коллегии



 
 
 

адвокатов, Фомин Алексей

 
* * *

 
Будучи в Москве, в «Библио-Глобусе», на днях я

купил Вашу книгу для начинающих адвокатов… Хотя
она названа пособием для начинающих адвокатов,
не думаю, что все опытные адвокаты знают то,
что Вы в ней изложили. Я с удовольствием ее
прочитал и, поверьте, значительно обогатил свои
профессиональные знания (хотя в моей библиотеке
давно имеются такие пособия для адвокатов, как
«Искусство речи на суде», труды Гарриса и много
пособий для адвокатов, изданных уже в советское
время). Книга  – достаточно интересная, написана
простым и доходчивым языком. Когда я читал
главу, посвященную взаимоотношениям адвоката и
клиента, то мне казалось, что Вы пишете о
моих взаимоотношениях с клиентами. То, о чем Вы
написали, со мной происходит почти каждый день.
Спасибо Вам за Ваш бесценный труд, посвященный
российским адвокатам.
Ильяс Тимишев. Член адвокатской палаты Кабардино-
Балкарской Республики



 
 
 

 
* * *

 
Купил книгу, потому что хотелось узнать о

Вашей профессии с другой стороны, изнутри, а не
с ее внешней стороны. Также были определенные
мысли, чтобы переквалифицироваться в адвокаты.
Нигде не встречал в одной работе ранее столько
отражений деятельности адвоката в различных
сферах литературы и искусства. Несмотря на
то что Вы писали о своих «неудачах», как
это может показаться со стороны, это мне
показалось лучшей положительной характеристикой
Вашей деятельности. То, как Вы самоотверженно
боретесь с системой, и то, какими принципами Вы
руководствуетесь в своей деятельности. После Вашей
книги заинтересовался другими Вашими работами.
Желаю Вам успехов и новых публикаций!
С уважением, Евгений

 
* * *

 
Меня зовут Микова Ева Борисовна, адвокат

Первой Центральной Коллегии Адвокатов Адвокатской
Палаты Иркутской области. Мне бы хотелось
выразить Вам благодарность за Вашу замечательную
книгу. Обычно скептически отношусь к юридической



 
 
 

литературе из серий «самоучитель», «сам себе юрист/
адвокат» и  прочее. Однако Ваша книга совершенного
иного качества и содержания. С первых страниц
чувствуется любовь и волнение за нашу непростую
профессию. Доступно Вам удалось показать все грани
профессии и юридические тонкости, и психологические
особенности работы, и даже примеры из литературы
и искусства! Огромное Вам спасибо за интересное и
познавательное чтение!

В настоящем издании книги были учтены пожелания чи-
тателей, советы коллег, стажеров и студентов, с которыми
обсуждались темы и стиль изложения самоучителя. Вместе
с тем я не стал сводить содержание книги к набору образ-
цов документов и превращать самоучитель в скучный учеб-
ник по теории права. Изложенные в ней практические реко-
мендации, возможно, не только заинтересуют коллег и ока-
жут помощь студентам в освоении профессии, но, надеюсь,
позволят рядовым читателям, не имеющим юридического
образования, ориентироваться в юриспруденции (проводить
несложные дела, контролировать работу нанятого юриста и
пр.).

Отзывы и пожелания просьба направлять автору на адрес
личной электронной почты: chur.j@yandex.ru.



 
 
 

 
Глава 1. Есть такая профессия…

 



 
 
 

 
Адвокатами не рождаются

 
Каждый человек индивидуален и имеет к чему-либо боль-

ший или меньший талант, но не всем суждено распознать
свои способности и реализовать их, поэтому миллионы лю-
дей во всем мире занимаются не тем делом, для которого
они предназначены. Многие знаменитости, избежав подоб-
ной участи, оставили юриспруденцию и напрямую не вос-
пользовались полученными юридическими знаниями1. Есть
немало известных личностей, которые, родившись в семье
адвокатов, потенциально могли бы ими стать, но не стали 2.

Можно ли в ребенке определить какие-то качества, чтобы
наверняка сказать о нем: он станет адвокатом? Видимо, нет,
поскольку путь к профессии прокладывает не только даро-
вание, но и работа над собой, и еще масса случайностей, ко-
торые кто-то называет божьим промыслом, кто-то – судьбой.
Говорят, что Ф. Н. Плевако мало читал, имел пришептыва-

1 Например, химик А. Лавуазье, философ Вольтер, писатели П. Мериме, Ш.
Перро, Л. Н. Толстой, А. Островский, К. Паустовский, поэты А. Ахматова, Н.
Гумилев, К. Д. Бальмонт, художники М. А. Врубель, Н. Э. Грабарь, А. Н. Бенуа,
И. Я. Билибин, М. В. Добужинский, В. В. Кандинский, А. Матисс, Э. Дега, П.
Боннар, П. Сезанн, композиторы Г. Гендель, П. И. Чайковский, С. Рахманинов,
современный тенор А. Бочелли.

2 Например, император Наполеон Бонапарт, основоположник теории научного
коммунизма К. Маркс, чилийский политический деятель С. Альенде, писатель
Стендаль, философ Дж. Локк, художники П. Рубенс и С. Дали, психолог С. Ру-
бинштейн, российские артисты С. Крамаров, В. Гафт и Я. Арлазоров.



 
 
 

ющий голос, тем не менее это не помешало ему стать леген-
дарным адвокатом и получить среди современников прозви-
ще «московский златоуст».

В детстве я мечтал быть кем угодно, только не адвокатом.
О суде я знал немного, в основном по рассказам моей ба-
бушки, которая отдала адвокатуре 40 лет жизни. Содержа-
ние услышанных когда-то историй уже давно стерто из моей
памяти, но не забыть тех неподдельных переживаний, с ко-
торыми она повествовала о человеческих судьбах и делах.

Адвокатская профессия тогда представлялась мне недо-
стижимой вершиной, которую мог осилить лишь человек,
специально рожденный для этого. Когда мне было пять-
шесть лет, врезался в память один эпизод: юридическая кон-
сультация в здании народного суда Советского района Кур-
ской области… просторный кабинет… графин с водой на
столе… большой портрет Ленина на стене… я печатаю на
машинке одним пальцем – делаю вид, что это умею, на гла-
зах у женщины, обратившейся к адвокату… за что получаю
замечание от бабушки.

Именно тогда я впервые увидел зал судебных заседаний и
из любопытства вошел в открытую дверь конвойной комна-
ты с клеткой для арестантов. Все это показалось необычным,
торжественным, но я не мог себе и представить, что описан-
ные интерьеры станут моей повседневностью.

Говорят, что хуже всего, когда человек выбирает профес-
сию по совету близких и родных, которые не смогли реализо-



 
 
 

вать собственные замыслы. Несбывшиеся мечты о профес-
сии юриста были в молодости у моей мамы, а в 90-х годах
юристом становился каждый второй, если не первый выпуск-
ник. Как бы там ни было, но после окончания школы мне бы-
ло все равно, чем заниматься и кем быть, – стояла основная
цель: получить высшее образование. На юрфак я поступил с
большим трудом: после третьей попытки. К моему большо-
му сожалению, результаты тестирования не выявили у меня
склонностей к этой профессии, хотя учился я всегда добро-
совестно и увлеченно.

На момент окончания вуза я нигде не работал, и един-
ственным местом, с которым я связывал свое существова-
ние, была адвокатура. Поэтому на приеме у Председателя
Курской областной коллегии адвокатов я попросил отпра-
вить меня в любую тьмутаракань, лишь бы получить возмож-
ность работать по специальности.

Моя жизнь в адвокатуре началась в Промышленной юр-
консультации города Курска во времена реформ. Тогда еще
присутствовал особый дух «старой» адвокатуры, о котором
напоминала кабинетная обстановка с полированными стола-
ми и стуком печатных машинок, обилием юридической ли-
тературы советского периода и воспоминаниями адвокатов.

Советская адвокатура никогда не была престижным ме-
стом работы юристов. Однако возможности заработать там
имелись, и весьма неплохие. Адвокатов в стране развито-
го социализма было немного, поскольку государство коли-



 
 
 

чественно ограничивало их состав, как и гонорарный «пото-
лок», но довольно часто вознаграждение выплачивалось ми-
нуя кассу. Поэтому многие следователи, прокуроры и даже
судьи в погоне за «длинным» рублем перешли в коллегии
адвокатов, а в конце 90-х, когда там настали трудные време-
на, с завистью смотрели на своих бывших коллег – государ-
ственных служащих. Собственно, к этому и сводились мно-
гочисленные воспоминания старых адвокатов, которые мне
приходилось довольно часто слышать.

В то время, когда я начинал работать, еще никто не
слышал о компьютерах, Интернете, электронных справоч-
но-правовых системах3. Я был счастливым обладателем уве-
систого дефицитного сборника законов, много раз переиз-
данной книги А. Р. Куницына с образцами документов, но,
так как мои коллеги не горели желанием делиться опытом,
практические навыки приходилось приобретать самостоя-
тельно, по крупицам. Каждый день на новом месте мне пред-
ставлялся унылыми малоперспективными буднями в борьбе
за существование, поскольку я сразу же ощутил трудности
профессии в отсутствие клиентов и стабильной заработной

3  В судах существовала должность консультанта, который обязан был вести
огромную картотеку нормативных актов, размещенную в библиотечных ящиках.
Поскольку она была в запущенном состоянии из-за многочисленных новелл за-
конодательства, судьи сами кое-как отслеживали изменения законодательства по
Российской газете, а иногда предлагали и участникам процесса найти текст того
или иного закона. Согласитесь, сейчас это выглядит дико, но дефицит юридиче-
ской информации присутствовал даже в судах.



 
 
 

платы. Хотя сейчас-то я понимаю, что начинать адвокатскую
деятельность в те далекие годы было гораздо проще, чем сей-
час.

Сразу же я был поставлен перед трудным и мучительным
выбором: работу в суде с возможной перспективой мне пред-
ложили практически одновременно с приходом в адвокату-
ру. Но я решил: несмотря ни на какие трудности, я должен
стать именно адвокатом. Выглядело это, возможно, странно,
так как за год работы в суде, где я оказался еще в период уче-
бы по направлению службы занятости, от секретарей и по-
мощников судей мне приходилось постоянно слышать друг
другу задаваемые вопросы: «А ты сдал экзамены на судью?»
Подобные устремления, как правило, были обусловлены ма-
териальным расчетом, я же выбрал путь в адвокатуру.

Во-первых, чтобы обеспечить преемственность профес-
сии. К сожалению, моя бабушка не оставила мне возможно-
сти научиться у нее чему-нибудь, лишь врезались в память
однажды сказанные ею слова, определившие смысл профес-
сии – «надо уважать людей, помогать им». Но сознание того,
что она была причастна к профессии, утвердило мой выбор.

Во-вторых, адвокатура привлекла меня огромным твор-
ческим потенциалом в отличие от скучной кабинетной служ-
бы чиновника. Уже после первого года работы в суде я по-
нял, что унижаемый адвокат гораздо свободнее и образо-
ваннее судей и прокуроров, так как он мог самостоятельно
определять свою позицию по делу. Не случайно француз-



 
 
 

ский адвокат Ж. Фавр однажды заметил: «Адвокат – профес-
сия творческая, девиз адвоката – исследование и свобода».

Отличие адвоката от коллег-правоведов примерно такое
же, как отличие автомобиля от поезда: автомобиль идет не
только по накатанной дороге, но и по бездорожью. Именно
поэтому не раз впоследствии мне приходилось видеть беспо-
мощных судей, следователей, прокуроров, которые не могли
воспользоваться своим опытом, знаниями для решения лич-
ных юридических проблем.

В-третьих, мне представлялось, что адвокатская профес-
сия – это вершина юриспруденции, а человек с таким опы-
том всегда будет востребован не только в юридической сфе-
ре. Тому есть немало примеров в биографиях выдающихся
личностей, начинавших свою карьеру именно с адвокатской
практики, но реализовавших полученные знания в других
сферах общественной деятельности4.

В предыдущих изданиях книги не было сказано ни слова
о том, легко ли сдать экзамен на адвоката?  По этому по-
воду одним из читателей мне было сделано справедливое за-
мечание.

Вряд ли есть смысл умалчивать о существовании так на-
зываемых нелегальных (кумовство, мзда) и полулегальных

4 Например, писатели Оноре де Бальзак, Ч. Диккенс, В. Скотт, Т. Шторм, фи-
лософ Иеремия Бентам, политик и философ Марк Туллий Цицерон, отцы-осно-
ватели Первой французской республики М. Робеспьер и Ж. Ж. Дантон, прези-
денты США А. Линкольн и Б. Клинтон, отечественные политики А. Керенский,
В. Ленин, А. Собчак.



 
 
 

цензов (официальные взносы для сдачи экзаменов) для при-
ема в адвокатуру. Конечно, связи и деньги решают многое,
но, уверяю вас, сдать экзамен на адвоката гораздо проще,
чем на судью или нотариуса, особенно, если перед этим вы
«прикрепитесь» к коллегии адвокатов и поработаете неко-
торое время в качестве помощника или стажера. Все дело в
том, что численный состав адвокатских палат, в отличие от
других юридических корпораций, не ограничен. Поэтому не
буду оригинальным, если скажу: для того чтобы сдать квали-
фикационный экзамен на адвоката, нужно учить билеты.

Самая распространенная ошибка при подготовке  – это
приобретение многостраничных и многотомных справочни-
ков с соответствующим названием, составленных или редак-
тированных известными юристами, с последующим бесси-
стемным сплошным заучиванием текста.

Экзамены мне приходилось сдавать много раз, но всегда
помогала одна и та же методика. Сначала вопросы я груп-
пировал по смыслу таким образом, чтобы уменьшить их ко-
личество. Затем составлял график подготовки с равномер-
ным распределением ежедневной нагрузки на период не бо-
лее чем на месяц до даты экзамена. Перед тем как присту-
пить к изучению очередного материала, я вкратце повторял
материал за предыдущий день, а в конце – наиболее сложные
вопросы. Готовиться к экзаменам лучше непосредственно по
текстам законов в актуальной редакции, а не на основе их не
всегда корректного пересказа, содержащегося в вышеупомя-



 
 
 

нутых справочниках.
Самым сложным всегда было решение практических за-

даний. Иногда намеренно или по небрежности условия за-
дач формулируются таким образом, что допускается двоя-
кий либо неопределенный ответ. Между тем правильный от-
вет всегда один, и он оказывается иногда известным лишь
экзаменатору.

Несколько слов о том, как вести себя на экзамене. Суще-
ствует сложившийся стереотип о том, что первыми отвечают
отличники, а последними – те, у которых знания поскром-
нее. Поэтому не стоит идти в последних рядах в надежде, что
экзаменатор устанет и задаст меньше дополнительных во-
просов. Слушайте ответ предыдущего кандидата, поскольку
на фоне посредственности вы будете выглядеть лучше. Если
экзаменатор был доволен, то в этом случае подстроиться под
ответ будет сложнее.

Начало речи должно быть ярким, так как именно к нему
приковано внимание экзаменатора, и ни в коем случае не
спрашивайте его о том, «можно ли отвечать со второго во-
проса?». Хорошее впечатление производит свободный пере-
сказ того, что написано при подготовке к ответу. А во время
диалога с членами комиссии нужно внимательно выслуши-
вать вопрос, не перебивать экзаменатора, не спорить с ним,
кроме случаев провокации. Дополнительные вопросы, как
правило, задаются, если экзаменатор обдумывает, какое ре-
шение принять в отношении претендента, либо просто хочет



 
 
 

выразить свою точку зрения по поставленным вопросам.
И последнее. Обычно ведущую и активную роль в комис-

сии занимают один-два человека, поэтому накануне экзаме-
на нужно изучить их манеры, привычки, практические и на-
учные интересы, с учетом которых, как правило, и задаются
дополнительные вопросы.

Вывод. Можно ли стать адвокатом, не «родившись»
им? Можно, даже в наше непростое время. Для этого
нужно верно определить мотивы выбора профессии,
поставить перед собой цель и по пути к ней преодоле-
вать многочисленные трудности и препятствия.



 
 
 

 
Отношение общества к

адвокатам: читаем классику
 

В современном понимании адвокаты впервые появились
в Древнем Риме, при этом профессия изначально никакого
корпоративного устройства не имела. После упадка Римской
империи адвокатура получила свое развитие в Византии, где
был установлен специальный экзамен на годность кандидата
в адвокаты и сформировалось «сословие адвокатов».

За всю относительно короткую историю российской ад-
вокатуры государство относилось к представителям нашей
профессии с пренебрежением, тем более не давало им ка-
ких-либо льгот и привилегий. Еще Петру I при посещении
английского суда, когда он впервые увидел адвокатов, при-
писывают изречение:

Во всем моем царстве есть только два законника,
и то я полагаю одного из них повесить, когда вернусь
домой.

Затем Екатерина II бросила фразу:
Адвокаты и прокуроры у меня

законодательствовать не будут, пока я жива.

Николай I как-то сказал:
Францию погубили адвокаты, и России они не



 
 
 

нужны.

Несмотря на то что о профессиональных поверенных в
России впервые упоминается в законодательных памятниках
XV века, идея создания адвокатуры была воплощена у нас
лишь спустя четыре столетия. Но золотой век русской адво-
катуры длился недолго (с 1864 по 1917 год). Еще в 1905 году
В. Ленин в письме Е. Д. Стасовой и товарищам в Москов-
ской тюрьме написал знаменитые строки, без стеснения те-
перь вывешиваемые в служебных кабинетах следователей:

Адвокатов надо брать в ежовые рукавицы
и ставить в осадное положение, ибо эта
интеллигентская сволочь часто паскудничает.

Хотя это изречение вырвано из контекста, так как в дей-
ствительности речь шла не обо всех адвокатах, а лишь о
тех, которые отвергали социализм и классовую борьбу, по-
сле прихода к власти большевиков вновь созданная адвока-
тура была целиком подчинена государству. Само слово «ад-
вокат» в советское время приобрело презрительный оттенок
и чаще всего употреблялось с прилагательными «непроше-
ный», «самозваный».

В 1934 году в статье «Революционная законность и задачи
советской защиты» тогда еще заместитель, а впоследствии
будущий прокурор СССР А. Я. Вышинский указывал, что
необходимо

защищая обвиняемого, не упускать из виду,



 
 
 

что советское государство окружено врагами, что
каждое сколько-нибудь серьезное преступление носит
антигосударственный характер.

Именно поэтому особенностью советских процессов дол-
гие годы было поразительное единомыслие, связывающее
обвиняемых, обвинителя и защиту, которая не оспаривала
виновности и беспомощно просила у суда лишь смягчения
наказания своему подзащитному.

Впрочем, встречались и находчивые защитники, которые
помогали своим клиентам избежать суровой кары и одно-
временно получали поощрение от партийного руководства
за «агитацию» в суде. Такой случай описан в мемуарах адво-
ката Н. Палибина, бывшего присяжного поверенного, впо-
следствии эмигрировавшего в США. Когда прокурор попро-
сил для подсудимых, саботировавших коллективизацию, 10
лет лишения свободы, защитник сказал:

Прокурор утверждает, что это социально опасные
люди… Это глубокая ошибка. Колхозное движение
неудержимым потоком охватило крестьянство
земли русской… Обвиняемые же подобны муравьям,
пытающимся переплыть этот неудержимый бурный
поток колхозного движения. Поэтому они не социально
опасны, а социально смешны и все равно будут
захвачены этим могучим течением крестьянской
массы. Я усматриваю в них не социально опасный
элемент, а комический, а потому прошу оставить
их на свободе, чтобы на колхозных собраниях



 
 
 

можно было бы не только обсуждать серьезные
деловые вопросы, но иногда и посмеяться над
этими чудаками, желающими ковырять землю
однолемешным плужком, когда трактор тянет 12
лемехов на любую глубину.

Адвокатура и сейчас фактически рассматривается как
анахронизм, который государство вынуждено терпеть для
поддержания престижа вовне. Однако, кроме нее и незави-
симой прессы, в стране никого не осталось, кто мог бы ска-
зать власти о произволе.

Но если адвокат не пользуется «милостью» государства,
тогда в общественном сознании он должен быть исключи-
тельно положительным героем? К сожалению, лишь неболь-
шая часть населения верит, что для решения юридической
проблемы достаточно найти «хорошего» адвоката. Хотя вера
в адвоката нередко основана лишь на том, что он подключит
собственные связи с судьей, использует лазейки в законах.

Литература и искусство как образная форма обществен-
ного сознания наглядно показывает, что значительная часть
общества по традиции отрицательно относится к адвокатам,
считая их ловкачами и проходимцами, думающими только
о наживе. Искусство и литература соцреализма практически
не затронули адвокатскую тематику, поскольку художники
и писатели той эпохи старались увековечить вождей и тру-
довые подвиги советских людей, устремившихся к светлому
будущему. Наиболее ярко образ адвоката представлен имен-



 
 
 

но в зарубежном искусстве и зарубежной литературе.
Художники изображали на картинах как лица неизвест-

ных адвокатов5, так и конкретных представителей этого со-
словия6.

В Англии и США до 90-х годов прошлого века доступ
фотографам в судебное заседание был практически закрыт,
поэтому вместо фотографий газеты и журналы публиковали
рисунки специальных судебных художников, которым всегда
разрешалось присутствовать в зале. Однако в связи с тем,
что до сих пор суд часто не готов рискнуть превращением
процесса в реалити-шоу, судебный скетч продолжает оста-
ваться за рубежом самостоятельным ответвлением изобрази-
тельного искусства. Широкую известность своими зарисов-
ками из зала суда получили американские художники Г. Бро-
ди, Л. Хершфилд, Д. Рокуэлл, А. Лиен и др. Американская
художница Мона Шейфер Эдвардс 30 лет провела в залах су-

5 Например, А. ван Остад «Адвокат в своем кабинете», Ч. Вебб «Адвокаты»,
П. Уберти «Портрет трех адвокатов», Т. Кутюр «Адвокат направляется в суд»,
У. Боччони «Портрет адвоката», Ф. Гонин «Адвокат», П. Сезанн «Адвокат», М.
Лейендекер «Портрет адвоката в его библиотеке», Жан-Луи Форен «Адвокат в
суде», Д. Щербиновский «Комната присяжных поверенных в перерыве судебного
заседания».

6 Например, Рембрандт «Адвокат Толлинг»; К. Брюллов «Портрет итальян-
ского адвоката Франческо Аскани»; П. Сезанн «Мужчина в соломенной шля-
пе» (портрет адвоката Г. Бойера); И. Репин – портреты присяжных поверенных
В. Д. Спасовича, В. Н. Герарда, Л. Андреева; В. Серов – портреты А. В. Турча-
нинова, Д. В. Стасова, О. О. Грузенберга с супругой; Э. Мане – портрет адвоката
Жюля де Жюи, О. Дикс «Портрет адвоката Х. Симонса».



 
 
 

дебных заседаний, опубликовав в книге под названием «За-
печатлено: в мире судов над знаменитостями» рисунки мно-
гочисленных «звездных» ответчиков, в том числе М. Джек-
сона, Л. Лохан, М. Гибсона, П. Хилтон, С. Спилберга.

Можно найти, хотя и редкие, образцы отечественной су-
дебной графики, к которой относятся рисунки П. Пясецко-
го по делу первомартовцев, графическая серия Кукрыниксов
по мотивам Нюрнбергского процесса, зарисовки П. Шевеле-
ва процесса Ходорковского и Лебедева.

Бесспорно, портретная живопись и судебная графика до-
носят определенную информацию об истории юриспруден-
ции, но они не содержат глубинных образов и оценок.

На нескольких широко известных картинах, выполнен-
ных в разное время отечественными художниками и изобра-
жающих судебное разбирательство, фигуры адвоката отсут-
ствуют, а советское правосудие показано вообще предельно
просто, без каких-либо символов величия и атрибутов. Глав-
ные роли отданы судьям и лицам, представшим перед судом 7.

До судебной реформы 1864 года, когда подобие роли ад-
вокатов исполняли стряпчие и поверенные из числа дво-
рян, прожившихся помещиков, разорившихся купцов, при-
казчиков, которые зачастую не имели никаких юридиче-
ских знаний, ловчили и обманывали, составляли фальшивые

7 Например, С. Иванов «Суд в Московском государстве»; М. Зощенко «Волост-
ной суд»; Н. А. Касаткин «В коридоре окружного суда»; Б. Иогансон «Советский
суд»; С. Никритин «Суд народа»; А. Солодовников «В советском суде».



 
 
 

документы, находили лжесвидетелей. Образ таких «ловка-
чей» был создан в картинах Л. И. Соломаткина «Стряпчий»
и В. Е. Маковского. На рисунке Н. Негадаева «Совещание
с „аблокатом“8» изображен один из многих «аблокатов», ко-
торые искали своих клиентов на улицах, а «конторами» им
служили трактиры. Здесь за рюмкой водки писались бумаги
и велись деловые разговоры. У В. Е. Маковского где-то на
заднем плане картины «Оправданная» можно заметить до-
вольного успехом адвоката, задержавшегося у кафедры, с ко-
торой он произносил свою речь. На картине «Осужденный»
того же автора едва различимы силуэты разговаривающих
после процесса адвоката с прокурором, а может быть, судей-
ских чинов.

Адвокатская тема получила наибольшую популярность
именно на картинах европейских художников. На полотнах
Маринуса ван Реймерсвале «Офис адвоката» и Питера Брей-
геля Младшего «Деревенский адвокат», безо всякого сомне-
ния, представлен образ адвоката-пройдохи. На первой кар-
тине бросается в глаза хитрое выражение лица главного ге-
роя, окруженного напряженными лицами клиентов, а на вто-
рой – разворачивается целая пьеса. Старик принес адвокату
курицу, его родственник еще какую-то снедь, жена протяги-

8 Аблокат (прост.) – темный делец, устраивающий чужие дела за плату и часто
на кабальных условиях. Среди «аблокатов» было немало мелких аферистов, бес-
стыдно обиравших темных людей, и просто опустившихся пьяниц, занимавших-
ся писанием прошений и жалоб. Составленные ими бумаги нередко становились
предметом осмеяния городской прессы.



 
 
 

вает яйца в корзиночке и еще копошится в большой корзине,
а адвокату все мало – он делает вид, что читает бумагу, а сам
приговаривает: «Дело сложное не знаю, как и быть».

Не отличаются святостью адвокаты, изображенные на
других картинах: Э. Генри «Деревенский адвокат», Ф. Пау-
элл «Семейный адвокат», Л. Дубин «Офис адвоката», Р.
Дадд «Адвокат». По беспорядку в кабинете и выражению
лиц героев картин складывается впечатление, что адвоката
интересует где-то гонорар, а где-то молоденькая клиентка…
На картине И. Мартина «На приеме у адвоката» – уставшие
томные лица, а у А. Соломона «Не виновен» фигура адво-
ката на втором плане, лицо чуть видно: усталое от сложно-
го процесса либо недовольное устной благодарностью род-
ственника.

И еще две современные работы, подразумевающие кор-
рупционную составляющую адвокатской деятельности. На
первой картине А. Толстова «Адвокат и Фемида» изобра-
жен полуобнаженный молодой мужчина, соблазняющий мо-
лодую девушку с завязанными глазами и с весами в руках.
На второй картине М. Глузберг «Продажный юрист» зафик-
сирован момент передачи взятки.

Адвокаты довольно часто были объектом карикатуры.
Примечателен в этом отношении портрет юриста Д. Арчим-
больдо («Юрист»). Отличительная черта его работ в том, что
портреты составлены из фруктов, овощей, цветов, ракооб-
разных, рыб, жемчужин, музыкальных и иных инструментов,



 
 
 

книг и пр. Лицо юриста он представил в виде продуктов пи-
тания (рыба, курица), имея в виду многочисленные подно-
шения клиентов: тело – кипа бумаг, облаченное в дорогую
шубу.

Название рисунков Р. Дайтона «Дьявол среди адвокатов»
и «Поверенный, достойный дьявола» в  комментариях не
нуждаются.

На картине В. Моргана «Наставления адвокату» главный
герой напоминает преданного пса, послушно выполняюще-
го все прихоти клиента, кажется, что вместо пера в зубах у
адвоката кость.

На картине колумбийского художника Ф. Ботеро «Адво-
кат» (XX  в.) главный персонаж не может вызвать ничего,
кроме насмешки: сытый и довольный до такой степени, что
его костюм вот-вот разойдется по швам.

Непревзойденным мастером карикатуры адвокатской те-
матики был французский художник-график О. Домье (1808–
1879), который хорошо был знаком с судебными порядка-
ми своего времени. Еще в юности он служил рассыльным в
конторе судебного исполнителя, а позже несколько лет жил
напротив Дворца правосудия и часто там бывал. Он создал
целую галерею лицемерных и безучастных адвокатов, теат-
рально жестикулирующих, проливающих крокодиловы сле-
зы.

На раскрашенной литографии «Читающий адвокат» изоб-
ражен увлеченно читающий что-то адвокат, который от удо-



 
 
 

вольствия даже делает «ножкой», выглядывающей из адво-
катской мантии. Надпись к литографии гласит: «Мэтр Ша-
потар читает в юридическом журнале похвалу себе, сочинен-
ную им самим».

На литографии «Адвокаты» изображены поверенные, об-
лачающиеся перед процессом в величественные лиловые
мантии и обменивающиеся любезностями с откровенно-
стью, доведенной до цинизма: «Не забудьте возразить мне, а
тогда я возражу вам, и нашим клиентам придется оплатить
еще две речи!»

На литографии «Защитник» изображена небедная кли-
ентка, которая, по выражению лица, уверена в благополуч-
ном исходе дела из-за того, что за такой результат адвокату
хорошо заплачено.

На другой литографии О. Домье высмеял стремление ад-
воката поиграть на публике, которой не видно, а судьи дав-
но пребывают в глубоком сне. Адвокат, уверенный в том,
что будет услышан судьями, завершает свое патетическое
выступление словами: «… Перед лицом беззакония око пра-
восудия не дремлет».

На одной из литографий О. Домье изобразил выходя-
щими из суда адвоката и женщину с ребенком. Очевидно,
что процесс проигран, возможно, адвокат оставил клиентку
без средств к существованию, поэтому женщина согнулась
и горько плачет, приуныл и ребенок. Адвокат же не смущен
происходящим, так как убежден, что великолепно сыграл



 
 
 

свою роль: «Вы проиграли процесс, это правда… Зато вам
посчастливилось услышать мою речь». Вспоминается выска-
зывание Ю. Булатовича: «Адвокат никогда не проигрывает,
клиент – довольно часто».

На литографии «Недовольный клиент» изображен дове-
ритель, упрекающий своего поверенного в проигрыше, но
адвокат высокомерен, он испепеляет презрительным взгля-
дом того, чьи интересы неудачно отстаивал в суде.

На рисунке «Адвокат и его клиентка» автор изобразил ад-
воката, который не прочь пофлиртовать со своей молодень-
кой клиенткой.

На акварели «После судебного заседания» изображен ис-
ход судебного поединка: два адвоката, которые только что
«рвали друг друга в клочья», но со спины зрителю не видно,
что они, перестав кривляться, мирно беседуют друг с дру-
гом.

И еще есть несколько интересных рисунков: литография
с многообещающим названием «Зреющий клиент»; полная
экспрессии акварель с надписью: «Адвокат, которому хоро-
шо заплатят»; рисунок улыбающегося адвоката и его огор-
ченного клиента с комментарием: «Проиграв дело в двух ин-
станциях, мы идем теперь в имперский суд»; зарисовка ад-
воката, советующего подзащитному для убедительности его
речи пролить несколько слезинок.

В жанре карикатуры современные зарубежные художни-
ки до сих пор превосходят отечественных. На одном из ри-



 
 
 

сунков изображен адвокат, беседующий с клиентом, и над-
пись: «Оплата моих гонораров также поможет нам обосно-
вать нашу линию защиты, основанную на тезисе вашего су-
масшествия». Вот еще рисунок с изображением двух подруг
и надписью: «Наконец-то все закончилось. Адвокат Фрэн-
ка получил квартиру, а мой – две машины и домик на пля-
же». И снова изображен адвокат со своим клиентом, которо-
го он заставляет поклясться на Библии: «…Оплачивать весь
счет, счет и ничего, кроме счета». Далее мы видим разговор
двух встревоженных супругов с ребенком на руках, случай-
но проглотившим 10 центов: «Быстро звони моему адвока-
ту, он может вытянуть деньги из любого!» Палач заносит то-
пор над головой осужденного, а рядом адвокат с ухмылкой
со словами, обращенными к клиенту: «Я же говорил, что ни
один мой клиент никогда не попадал в тюрьму!»

С трудом можно найти юмористические рисунки этой те-
матики отечественных художников. Вот, например, дорево-
люционная карикатура. На рисунке два адвоката делятся
впечатлениями о молодоженах, при этом один другому гово-
рит: пара чудная, но у них могут быть неприятности, и то-
гда нам придется их разводить. А вот рисунок современни-
ка: посреди улицы у подворотни стоит человек с обречен-
ным лицом и надпись со стрелкой в подворотню, где свер-
кает множество глаз: «АДвокаты». Заметьте, какую ассоци-
ацию придумал автор рисунка: адвокаты – АД.

А теперь окунемся в мир поэзии. Самый известный рос-



 
 
 

сийский баснописец XVIII в. (до И. Крылова) И. И. Хемни-
цер (1745–1784) в своей басне «Стряпчий и воры» расска-
зал о том, как главный герой, известный своим мастерством
оправдывать преступников, сам стал их жертвой:

Какой-то стряпчий был всем стряпчим образец,
Такой делец,
Что стряпческими он ухватками своими
Пред всеми стряпчими другими
Взяв первенство, к себе всех истцев приманил;
И, словом, так проворен был,
Что часто им и тот оправдан оставался,
Который сам суду в вине своей признался
И суд которого на казнь уж осудил.

В покраже двух воров поймали,
И должно по суду воров за то казнить;
А это воры знали.
Однако, как они о стряпчем тож слыхали,
Что, если за кого возьмется он ходить,
Бояться нечего, то стряпчего сыскали,
Сулят ему, что за душей,
Из краденых и денег, и вещей,
Лишь только б их оправить,
А пуще бы всего от смерти их избавить.
Ведь тяжко умирать, как есть кому чем жить!

Надеясь от воров подарки получить,
Стал стряпчий за воров ходить,



 
 
 

И выходил, что их на волю отпустили,
Всех вообще судей заставя разуметь,
Что их напрасно обвинили:
Вот каково старателя иметь!

Как скоро их освободили,
В дом стряпчего снесли они, что посулили,
Благодарят
И впредь дарить его сулят.

Как это все происходило,
Что стряпчий от воров подарки принимал
И с ними в радости на счет их пировал,
Уж на дворе не рано было;
И стал гостей он унимать
Остаться переночевать;
А гости будто бы сперва не соглашались,
Однако ночевать остались.

Лишь только в доме улеглись,
За промысл гости принялись:
Не только что свои подарки воротили,
Еще и стряпчего пожитки расщечили,
Потом до сонного дошли и самого
И в барышах ему бока отколотили,
Оставя чуть живым его.

Кто плутнями живет и плутням потакает,
От них и погибает.



 
 
 

У шотландского поэта Роберта Бернса есть произведение
под названием «Лорд-адвокат» со следующими строками:

Слова он сыпал, обуян
Ораторским экстазом,
И красноречия туман
Ему окутал разум.

Он стал затылок свой скрести,
Нуждаясь в смысле здравом,
И где не мог его найти,
Заткнул прорехи правом…

Сюжет басни А.  Е. Измайлова (1779–1831) «Устрица и
двое прохожих» (1813) о том, как двое прохожих не смогли
поделить устрицу, найденную на берегу моря, а подошедший
к ним третий – миротворец, съев устрицу и вручив каждо-
му спорщику по раковине, заключил: «Все тяжбы выгодны
лишь стряпчим да судьям!»

Неприглядный образ адвоката нарисован в сонете русско-
го поэта-сатирика В. С. Курочкина (1831–1875) «Поэт – ад-
вокату» (1875):

Не бойся, адвокат, общественного мненья,
Когда имеется в виду солидный куш
И убеждения податливы к тому ж,
Берись за все дела! Какие тут сомненья!



 
 
 

В тебе, в твоем нутре таятся убежденья,
Вполне согласные со злобой наших дней:
Тем преступления доходней, чем крупней,
И только мелкие позорны преступленья.

Что значит суд толпы? Ты сам свой высший суд.
Конечно, оценить сумеешь ты свой труд
Дороже, чем богач, не только пролетарий.

Так плюнь на суд толпы и на газетный свист.
Запомни лишь одно, как адвокат-юрист:
Тем выше подвиг твой, чем выше гонорарий.

Не уступил ему поэт-сатирик Д. Минаев (1835–1889) в
стихотворении «Печальный выигрыш» (1873):

«Я дом купил!» – «Ах, очень рад!»
– «Постойте радоваться: вскоре
Он за долги мои был взят».
– «О Боже мой, какое горе!»
– «Но адвокат вернул назад
Мне этот дом» – «Вот так удача!»
– «Ну, нет большой удачи в том:
Мой адвокат взглянул иначе
И за „защиту“ взял мой дом».

Одно из своих стихотворений поэт посвятил весьма из-
вестному в то время адвокату Ф. Плевако, который вряд ли



 
 
 

остался доволен такого рода вниманием:

Проврется ль где-нибудь писака,
Случится ль где в трактире драка,
На суд ли явится из мрака
Воров общественных клоака,
Толкнет ли даму забияка,
Укусит ли кого собака,
Облает ли зоил-плевака,
Кто их спасает всех? – Плевако.

Адвокатов высмеивали не только сатирики. Например, в
поэме Н. А. Некрасова «Современники» есть строки:

И содрав гонорар неумеренный,
Восклицал мой присяжный поверенный:
Перед вами стоит гражданин
Чище снега альпийских вершин!..

Или вот еще у того же автора:

Не щадят и духовного звания!
Адвокатам одним только рай.
За лишение прав состояния
И за то теперь деньги подай!

Советский поэт С.  Я. Маршак в своем стихотворении,
посвященном Нюрнбергскому процессу «Последняя линия



 
 
 

обороны», с презрением упомянул о защитниках в следую-
щих строках:

Сидят в траншее адвокаты,
Сжимая перья-автоматы,
Но им не вычеркнуть пером,
Что вырублено топором,
И нет на свете красноречья
Краснее крови человечьей.

Без преувеличения можно сказать, что единственным оте-
чественным поэтом, «заступившимся» за адвокатов, стал Ю.
Ким – автор «Адвокатского вальса», который был посвящен
известным московским защитникам С. Калистратовой и Д.
Каминской:

Конечно, усилия тщетны,
И им не вдолбить ничего:
Предметы для них беспредметны,
А белое просто черно.

Судье заодно с прокурором
Плевать на детальный разбор –
Им лишь бы прикрыть разговором
Готовый уже приговор.

Скорей всего, надобно просто
Просить представительный суд



 
 
 

Дать меньше по сто девяностой,
Чем то, что, конечно, дадут.

Откуда ж берется охота,
Азарт, неподдельная страсть
Машинам доказывать что-то,
Властям корректировать власть?

Серьезные взрослые судьи,
Седины, морщины, семья…
Какие же это орудья?
То люди как люди, как я!

Ведь правда моя очевидна,
Ведь белые нитки видать!
Ведь людям должно же быть стыдно
Таких же людей не понять!

Ой, правое русское слово –
Луч света в кромешной ночи!
И все будет вечно хреново,
И все же ты вечно звучи!

«Фарс об адвокате Пьере Патлене» (1485) – один из наи-
более знаменитых драматических текстов Средневековья 9.
История ловкача – Патлена начинается с жалоб жене о том,

9 На сюжет фарса написаны одноименные оперы Франсуа Базеном (1856) и
Якопо Форони (1858).



 
 
 

что никто уже не нуждается в его услугах. Патлен решается
обвести вокруг пальца скупого суконщика, он расхваливает
щедрость и доброту его покойного отца, которого сам и в гла-
за не видел, хотя, по слухам, старик был таким же скрягой,
как и его сын. Адвокат обещает дать за сукно тройную цену,
но только вечером, когда суконщик придет к нему отужи-
нать. Когда скряга является к нему в дом, жена адвоката уве-
ряет суконщика, что муж при смерти и уже несколько недель
не выходит из дому, а Патлен разыгрывает роль умирающе-
го. Возвращаясь домой, суконщик отыгрывается на плутова-
том слуге в связи с пропажей овец. Слуга просит Патлена
быть защитником в суде, тот соглашается за высокую плату и
подговаривает, чтобы клиент на все вопросы отвечал по-ове-
чьи. В суде суконщик, увидев здорового Патлена, раскрыва-
ет обман, но сразу же набрасывается на слугу, отвечающего
по-овечьи, и на плута-адвоката. Находчивый адвокат уверя-
ет судью, что он имеет дело с двумя умалишенными и про-
должать разбирательство нет смысла. Однако клиент обво-
дит вокруг пальца Патлена, так как на просьбу выплаты го-
нора отвечает по-овечьи. Раздосадованный адвокат вынуж-
ден признать, что на этот раз в дураках остался он сам.

Несмотря на то что чаще всего в произведениях зарубеж-
ной литературы подвергались критике буржуазные суд и за-
конность, деятельность адвокатов также служила исходным
материалом для значительных художественных обобщений.
Тому пример – страницы творчества В. Гюго, Э. Золя, Г. де



 
 
 

Мопассана, Т. Драйзера, Стендаля, М. Твена, К. Чапека, Ч.
Диккенса.

О. де Бальзак во многих произведениях описал работу
и быт адвокатов (повести «Полковник Шабер» и «Брачный
контракт»). Ф. Кафка создал образы людей этой профессии
дважды – в рассказе «Новый адвокат» и в романе «Процесс».
Причем характеристики адвокатов чаще всего весьма нега-
тивны. Достаточно вспомнить слова мясника в «Генрихе VI»
В. Шекспира: «Первое, что мы сделаем, давайте убьем всех
адвокатов». Известный французский драматург П. Бомарше
как-то заметил:

Клиент, хоть сколько-нибудь сведущий, всегда знает
свое дело лучше иных адвокатов: адвокаты из кожи вон
лезут и надрываются до хрипоты, лишь бы показать
свою осведомленность решительно во всем, кроме,
впрочем, самого дела, но вместе с тем их весьма
мало трогает то обстоятельство, что они разорили
клиента, надоели слушателям и усыпили судей…

В русской литературе адвокатская тема отражалась в
творчестве различных писателей, но «пальма первенства»
здесь, без сомнения, принадлежит А. П. Чехову, который ча-
ще всего упоминает о таких двух профессиональных сооб-
ществах, как врачи и адвокаты.

Многие его произведения, не имеющие юридического сю-
жета, в той или иной форме упоминают нашу профессию.
Например, в рассказе «29 июня» есть фраза одного из геро-



 
 
 

ев: «Газетчики – те же адвокаты… Врут и не имеют совести!»
В «Краткой анатомии человека» отмечено автором: «Лицо.
Зеркало души, но только не у адвокатов». Неприглядный об-
раз, хотя и бывшего адвоката, рисует А. Чехов в рассказе
«Жилец»: ничего кроме жалости и презрения не может вы-
звать Брыкович, живущий на иждивении своей богатой су-
пруги – владелицы меблированных комнат. Даже в рассказе
о лени под названием «Моя „она“», который не имеет ника-
кого отношения к адвокатам, А. П. Чехов не забыл их упо-
мянуть, отметив, что до сих пор не может расстаться с ленью,
так как московские адвокаты за развод берут 4000 рублей. В
рассказе «Теща-адвокат» нет никаких упоминаний о судеб-
ных процессах, но и здесь ясно сказано о неравнодушии ав-
тора к нашей профессии.

В многих произведениях А. П. Чехов не просто упомина-
ет об адвокатах, а делает их главными героями. В юмореске
«Ряженые» представлен адвокат, защищающий подсудимую:

Видит бог, что она невинна! Глаза адвоката
горят, щеки его пылают, в голосе слышны слезы…
Он страдает за подсудимую, и, если ее обвинят, он
умрет с горя!.. Публика слушает его, замирает от
наслаждения и боится, чтоб он не кончил. «Он поэт», –
шепчут слушатели. Но он только нарядился поэтом!
«Дай мне истец сотней больше, я упек бы ее! – думает
он. – В роли обвинителя я был бы эффектней!»

В «Случае из судебной практики» главный герой – «зна-



 
 
 

менитый и популярнейший» адвокат, защищающий меща-
нина Шельмецова. Сюжет рассказа примечателен тем, что
адвокат своей пламенной речью поражает публику, выбива-
ет слезу у председательствующего и прокурора, подумыва-
ющего об отказе от обвинения, но в последний момент ад-
вокат терпит фиаско, так как взволнованный речью обви-
няемый, плача, перебивает защитника и кается во всем, а
дело заканчивается обвинительным приговором. В рассказе
«Святая простота» главный герой – «известный московский
адвокат», приехавший защищать бывшего городского голо-
ву. Он сшибает многотысячные гоноры, кутит, дела не чита-
ет, напивается накануне суда, оправдываясь: «Без вина нель-
зя, Батя. … Не возбудишь себя, дела не сделаешь». Отрица-
тельный персонаж адвоката Лысевича нарисован в рассказе
«Обед». Такое описание дает А. П. Чехов главному герою:

Он сыт, чрезвычайно здоров и богат… Любит
хорошо покушать, особенно сыры и трюфели, тертую
редьку с конопляным маслом, а в Париже, по его
словам, он ел жареные немытые кишки… Во все то,
что ему приходится говорить на суде, он давно уже не
верит…

Жуликоватость Лысевича описана автором весьма ярко:
Еще покойный Аким Иваныч в веселую минуту

из тщеславия пригласил его в поверенные по
делам завода и назначил ему двенадцать тысяч
жалованья. Все заводские дела заключались в двух-



 
 
 

трех мелких взысканиях, которые Лысевич поручал
своим помощникам. Анна Акимовна знала, что на
заводе ему нечего делать, но отказать ему не могла: не
хватало мужества, да и привыкла к нему. Он называл
себя ее юрисконсультом, а свое жалованье, за которым
он присылал аккуратно каждое первое число, – суровою
прозой. Анне Акимовне было известно, что когда после
смерти отца продавали ее лес на шпалы, то Лысевич
нажил на этой продаже больше пятнадцати тысяч.

Героями рассказов А.  П. Чехова «В суде» и «Сонная
одурь» также стали защитники – бездеятельные мечтатель-
но засыпающие на процессах люди. Никого не оставит рав-
нодушным рассказ «Заблудшие» о двух подвыпивших при-
сяжных поверенных Козявкине и Лаеве, попавших на чужую
дачу, владелец которой принял непрошеных гостей за зло-
умышленников. При всей своей комичности герои представ-
ляют, в понимании Чехова, большую опасность для обще-
ства: они равнодушные, глупые, корыстолюбивые, двулич-
ные и безответственные горе-служители Фемиды, составля-
ют большинство в чиновничье-бюрократической среде Рос-
сии. И еще советую прочитать два занимательных рассказа
об адвокатах того же автора: «Пари» и «Первый дебют».

В комедии А. Н. Островского «Свои люди – сочтемся»
один из героев – стряпчий Рисположенский – выгнан из суда
за пьянство и дает советы купцу, как объявиться несостоя-
тельным должником, скрыв имущество от описи за долги.

В работах Ф. М. Достоевского проблемы судопроизвод-



 
 
 

ства занимают особое место, на что повлияли трагические
страницы его биографии: будучи уже известным писателем,
он был привлечен к уголовной ответственности по делу пет-
рашевцев, чудом спасся от смертной казни и был сослан на
каторгу. В «Дневнике писателя» есть знаменитое сравнение
адвоката с нанятой совестью. Вряд ли Достоевский негатив-
но относился к адвокатам, он даже как-то писал, что ему по-
могли адвокаты, но и особых иллюзий по отношению к пред-
ставителям этой профессии он не питал. Достоевский писал:

Мне кажется, что избежать фальши и сохранить
честность и совесть адвокату так же трудно, вообще
говоря, как и всякому человеку достигнуть райского
состояния. Ведь уже случалось нам слышать, как
адвокаты почти клянутся в суде, вслух, обращаясь
к присяжным, что они единственно потому только
взялись защищать своих клиентов, что вполне
убедились в их невиновности. Когда вы выслушиваете
эти клятвы, в вас тотчас же и неотразимо вселяется
самое скверное подозрение: «А ну если лжет и только
деньги взял?» И действительно, очень часто выходило
потом, что эти с таким жаром защищаемые клиенты
оказывались вполне и бесспорно виновными…

В одном из самых известных романов «Братья Карамазо-
вы» (1880) у Достоевского есть герой – известный столичный
адвокат Фетюкович, принявшийся защищать Дмитрия Ка-
рамазова, обвинявшегося в убийстве своего отца. В романе
описана типичная судебная ошибка, связанная с осуждени-



 
 
 

ем невиновного. Что же адвокат? А он принялся защищать
за три тысячи рублей, взял бы и больше, как пишет Достоев-
ский, но, так как дело получило огласку по всей России, ад-
вокат «приехал для славы». Клиент от адвоката не в востор-
ге, жалуется на то, что тот не верит в его невиновность и на-
рекает его «шельмой». Когда дело доходит до судебных пре-
ний, прокурор и адвокат умно и тонко рисуют картину рос-
сийской карамазовщины, проницательно анализируют соци-
альные и психологические причины преступления, убеждая,
что обстоятельства не могли не подтолкнуть к нему. Выступ-
лению защитника в прениях Ф. М. Достоевский посвящает
несколько глав своего романа, заканчивая описание следую-
щей словами:

…Разразившийся на этот раз восторг слушателей
был неудержим, как буря. Было уже и немыслимо
сдержать его: женщины плакали, плакали и многие
из мужчин, даже два сановника пролили слезы.
Председатель покорился и даже помедлил звонить в
колокольчик. Сам оратор был искренно растроган.

Однако финал судебной драмы – осуждение подсудимого.
Такой исход говорит о том, что автор не стремился сделать
из адвоката положительного героя.

В очерках М. Е. Салтыкова-Щедрина «Господа ташкент-
цы» дана характеристика адвокатам как беспринципным лю-
дям, «идущим по денежной, блестящей, артистической до-
рожке». Эта же тема развивается в «Дневнике провинциала



 
 
 

в Петербурге» в очерке «Благонамеренные речи» и в других
произведениях автора.

Казалось бы, в романе Д.  Н. Мамина-Сибиряка «При-
валовские миллионы» в образе адвоката Веревкина можно
найти профессионала высокого класса, который категориче-
ски отвергает предложение служить двум хозяевам. Но он
же предстает читателям гулякой и пьяницей, а в конце ро-
мана главный герой Привалов укоряет его в использовании
мошеннических методов ведения дела.

Все творчество Л.  Н. Толстого проникнуто отрицатель-
ным отношением к праву и к сословию юристов. Будучи по
своей сущности началом ложным и греховным, право, по
убеждению писателя, развращает всех тех, кто с ним сопри-
касается. Поэтому для изображения юристов писатель не жа-
леет сатирических красок.

В романе Л. Н. Толстого «Анна Каренина» есть эпизод
посещения главным героем А. А. Карениным петербургско-
го адвоката для возбуждения в суде дела о разводе.

…Маленький, коренастый, плешивый человек с
черно-рыжеватою бородой, светлыми длинными
бровями и нависшим лбом… наряден как жених, от
галстука и цепочки до лаковых ботинок.

Так отвратительно насмешливо описывает адвоката клас-
сик. Эксцентричность образа дополняется сценами ловли
моли во время беседы с клиентом, но даже не этому удосто-
ено главное внимание автора. В романе представлена мелоч-



 
 
 

ность и беспринципность адвоката, внутренне радующегося
несчастию Каренина, на котором можно будет «к будущей
зиме… перебить мебель бархатом». Толстой пишет об адво-
кате:

…серые глаза… прыгали от неудержимой
радости… и тут была не одна радость человека,
получающего выгодный заказ, – тут было торжество
и восторг, был блеск, похожий на тот зловещий блеск,
который он видал в глазах жены.

В присутствии этой важной вельможной особы адвокат
не стыдится упрекнуть торгующуюся барыню словами: «…
Мы не на дешевых товарах!» Недостаточность доказательств
неверности Карениной не смущает адвоката, его девиз: «Кто
хочет результата, тот допускает и средства» . Поэтому на
вопрос своего клиента о возможности развода, адвокат га-
рантированно заключает:

Возможно все, если вы предоставите мне полную
свободу действий.

Последний роман Л. Н. Толстого «Воскресение» (1889–
1899) стал своеобразным итогом творчества писателя. В нем
с огромной силой обличается самодержавный строй, суд и
церковь и нарисованы несколько негативных образов адво-
катов. Толстой описывает адвоката, который получил «за
одно только дело» 10 000 рублей за то, что отнял имуще-
ство у старушки, а позже тот же адвокат участвует по делу
Масловой и защищает ее соучастников Бочкову и Картин-



 
 
 

кина, да защищает так, что всю вину сваливает на Масло-
ву. Его Л. Н. Толстой с насмешкой называет «гениальный»,
«знаменитый». Адвокат Масловой также нарисован в рома-
не неприглядно:

Хотел он подпустить красноречия, сделав обзор
того, как была вовлечена в разврат Маслова
мужчиной, который остался безнаказанным, тогда
как она должна была нести всю тяжесть своего
падения, но эта его экскурсия в область психологии
совсем не вышла, так что всем было совестно. Когда
он мямлил о жестокости мужчин и беспомощности
женщин, то председатель, желая облегчить его,
попросил его держаться ближе сущности дела.

Есть еще образ третьего адвоката – Фанарина, к которому
обращается князь Нехлюдов для обжалования обвинитель-
ного приговора по делу Масловой. Фанарин неглуп, нашел-
ся, что написать в жалобе. На вопросы Нехлюдова о перспек-
тиве дела: «Стало быть, сенат исправит ошибку?» отвечает
честно: «Это смотря по тому, какие там в данный момент
будут заседать богодулы».  А как он держался на суде!

Фанарин встал и, выпятив свою белую широкую
грудь, по пунктам, с удивительной внушительностью
и точностью выражения, доказал отступление суда
в шести пунктах от точного смысла закона и, кроме
того, позволил себе, хотя вкратце, коснуться и самого
дела по существу, и вопиющей несправедливости его
решения. Тон короткой, но сильной речи Фанарина



 
 
 

был такой, что он извиняется за то, что
настаивает на том, что господа сенаторы с своей
проницательностью и юридической мудростью видят
и понимают лучше его, но что делает он это только
потому, что этого требует взятая им на себя
обязанность.

Но Л. Н. Толстой все же дает понять, что адвокаты – это
люди бесполезные, ведь в конечном счете жалоба Фанарина
не принесла никакой пользы. Об отношении автора к адво-
кату Фанарину говорит описание его жилища: великолепная
квартира

…собственного дома с огромными растениями и
удивительными занавесками в окнах и вообще той
дорогой обстановкой, свидетельствующей о дурашных,
то есть без труда полученных деньгах, которая
бывает только у людей неожиданно разбогатевших.

А факт передачи гонорара – это тема, которую Л. Н. Тол-
стой также акцентирует в романе:

…О гонораре <помощник адвоката> сказал, что
Анатолий Петрович назначил тысячу рублей, объяснив
при этом, что, собственно, таких дел Анатолий
Петрович не берет, но делает это для него.

У А. Аверченко есть юмористический рассказ «Я – адво-
кат». Редактора журнала привлекают к ответственности за
то, что он напечатал заметку о том, как полицмейстер из-
бил еврея. Его знакомый – молодой новоиспеченный помощ-



 
 
 

ник присяжного поверенного предлагает свою помощь в су-
де. Проявляя способности крючкотворца, он пытается вы-
строить позицию защиты самым необычным образом: соби-
рается доказать, что заметки на самом деле не было либо
что редактор ничего не знал о напечатанном, а его подпись
поддельная. Но, в конце концов, останавливается на том, что
подзащитный все напечатанное видел собственными глаза-
ми. История заканчивается неожиданной развязкой: защит-
ник пытается доказать суду невозможное, а его клиент про-
износит речь в защиту своего молодого «благодетеля» и в
итоге суд «оправдывает» обоих. Рассказ «Ниночка» – об ад-
вокате Язычникове, раздевающим клиентку – потерпевшую
от насилия – под предлогом ее освидетельствования и «про-
верки» отсутствия кассационных поводов.

В советской художественной литературе и кинематографе
адвокат редко становился главным героем. Основной пер-
сонаж криминальных произведений – сотрудник милиции,
разоблачающий преступника. Развязка сюжета, как прави-
ло, предполагала чистосердечное признание подозреваемо-
го, обусловленное давлением улик следствия и угрызением
совести. Если же в ходе расследования и допускалась ошиб-
ка, то она поправлялась другим, более опытным сотрудни-
ком. Когда же нарушалась законность, то со стороны обви-
няемого было принято взывать скорее к помощи прокурора,
чем адвоката10.

10 Например, «Дело Румянцева» (1955), «Берегись автомобиля» (1966), «Рож-



 
 
 

В кинокартине «Я его невеста» (1969) пересмотра дела
пытается добиться не защитник и даже не прокурор, а народ-
ный заседатель. К слову сказать, подсудимый (первая роль
А. Филиппенко) с первых минут отказывается от своего ад-
воката и процесс проходит без защитника.

Замечательный фильм «Карпухин» (1972), отражающий
во всех деталях работу следователя, судебный процесс и на-
кал страстей в совещательной комнате, рассказывает о во-
дителе, сбившем пьяного пешехода, и о молодом следова-
теле, который уверен в его невиновности. К нему активно
присоединяется один из народных заседателей и дело в ито-
ге отправляется на доследование. Хотя защитник мелькает в
эпизодах, заявляя протест на действия прокурора и обращая
внимание суда на отсутствие экспертизы алкогольного опья-
нения шофера, но фильм действительно стоит посмотреть.

Не обошлось без народного заседателя и в картине «Под-
судимый» (1985), снятой по мотивам повести Б. Васильева
«Суд да дело» режиссером И. Хейфецом. Герой этого филь-
ма – ветеран и инвалид войны Скулов выстрелом из ружья
убивает молодого парня Вешнева, забравшегося в его сад
и поломавшего цветы, посаженные перед смертью женой.
Убийца считает, что должен понести соответствующее нака-
зание, но адвокат пытается разобраться во всем. Хотя реаль-
ной работы пожилого слабослышащий адвоката, роль кото-

денная революцией» (1974–1977), «Петровка, 38» (1980), «Приступить к ликви-
дации» (1983) и т. п.



 
 
 

рого замечательно сыграна Р. Быковым, в картине не вид-
но, так как он внезапно умирает в процессе судебного раз-
бирательства, дело в итоге суд направляет на дополнитель-
ное расследование. Посмотрев фильм, можно сделать вывод:
повезло с судьями, а адвокат вряд ли тут причем… Кстати,
в 1964 г. Р. Быков впервые попробовал сыграть роль защит-
ника в юмористическом журнале «Фитиль». В киносюжете
под названием «Умелая защита» рассказывается о находчи-
вом адвокате, на которого ночью в подворотне напали раз-
бойники – в итоге они оказались должны потерпевшему.

А в кинодраме «Средь бела дня» (1982), основанной на
реальных событиях, вообще происходят фантастические с
точки зрения сегодняшнего дня вещи. Прокурор отказыва-
ется от обвинения, поскольку убежден в том, что подсуди-
мый (его роль сыграл В. Золотухин) причинил смерть чело-
веку в состоянии необходимой обороны. Несмотря на это,
суд осуждает невиновного на 7 лет лишения свободы, но
по протесту прокурора справедливость восстановлена судом
второй инстанции.

Довольно часто в советском кинематографе упоминания
об адвокатах носили негативную окраску.

В картине военного времени «Поединок» (1944) группа
диверсантов, возглавляемых хитрым и опытным офицером,
проникает в советский тыл с целью уничтожения талантли-
вого военного инженера Леонтьева. В составе группы – быв-
ший провокатор царской охранки, две девицы, просто ка-



 
 
 

кой-то бандит и бывший адвокат из Гомеля, репрессирован-
ный за взятки и злоупотребления. Аналогичный образ ад-
воката – шпиона и агента разведок – был создан в фильме
«Один из нас» (1941), а также «Судьба резидента» (1971),
в котором сын известного юриста Ростислав Плятт сыграл
бывшего адвоката, валютчика, агента западных разведок Н.
Казина.

В кинофильме «Бессонная ночь» (1960), в котором дебю-
тировал в главной роли Ю. Соломин, рассказывается о жиз-
ни и работе молодого инженера П. Каурова. После аварии
крана, произошедшего по его вине, один из знакомых сове-
тует ему обратиться к адвокату. В ответ на это герой Ю. Со-
ломина пускается прочь с возгласом: «Подальше от непро-
шеных адвокатов!»

Картина «Обвиняются в убийстве» (1969), созданная на
основе реальных событий, представляет собой прототип со-
временных судебных шоу, поскольку на всем ее протяжении
происходит судебное разбирательство с допросами подсуди-
мых, свидетелей и отца убитого парня, но без судебных пре-
ний и оглашения приговора. Замысел сценариста и режиссе-
ра, очевидно, был направлен на то, чтобы показать мощь су-
дебной машины и неотвратимость наказания. А защитники
присутствуют в качестве атрибутов процесса. С некоторой
иронией показаны их попытки «помешать» правосудию за-
явлением отвода судьи в самом начале процесса, предостав-
лением исключительно положительных характеристик в от-



 
 
 

ношении подзащитных.
Ироничный образ адвоката был создан Анатолием Папа-

новым в известной комедии «Семь стариков и одна девуш-
ка» (1969). Достаточно посмотреть на работу гримеров. Пер-
вая фраза, которой встречает задремавший на рабочем месте
адвокат своего клиента: «Дополнительных гонораров не бе-
ру!» Для советских времен практика микстов (гонораров, не
сданных в кассу) была весьма актуальна, и именно из-за нее
многие представители профессии подвергались уголовному
преследованию. Тот же артист сыграл роль беспринципного
и расчетливого юриста, бросившего жену и детей, в широко
известном фильме «Родная кровь» (1963).

В фильме «Место встречи изменить нельзя», снятом по
роману братьев Г. и А. Вайнеров об оперативных сотрудни-
ках МУРа «Эра милосердия», есть говорящий о многом эпи-
зод. Идет расследование уголовного дела по факту убийства,
задержан подозреваемый И. С. Груздев. В. Шарапов твердит
о его невиновности, а Г. Жеглов в ответ заявляет:

Слушай, орел, тебе бы вовсе не в сыщики, а в
адвокаты идти! Вместо того чтобы изобличать
убийцу, ты выискиваешь, как его от законного
возмездия избавить.

В 1983 году был снят фильм «Зеленый фургон». Вряд ли
кто-то вспомнит, что бандит Червень, за которым по сце-
нарию «гонялся» юный Д. Харатьян, – из бывших адвока-
тов, растерявших свою клиентуру в неспокойные революци-



 
 
 

онные годы.
В одном из фильмов известной киноповести «Следствие

ведут знатоки» (1971–1989) есть эпизод, в котором главный
герой – начальник свалки Е. Е. Воронцов, попавший под по-
дозрение, учит своих подельников тому, как нужно «заме-
сти» следы в связи с обнаружением милицией похищенного:

Я этот протокол подписал, как Мурлыка, левой
задней. Хороший адвокат его за липу выдаст, а с
понятыми поладить можно.

В 1988 году на экраны вышла криминальная драма «Воры
в законе». Перед зрителями предстали не только всесильные
воры в законе и «оборотни в погонах», но и адвокат мафии в
исполнении Зиновия Гердта, произнесший в своей речи сар-
кастическую фразу: «Таких аферистов, как наши следовате-
ли, Техас не знает».

Главным советским фильмом, сюжет которого целиком
посвящен трудностям адвокатской профессии, является кар-
тина «Адвокат» («Убийство на Монастырских прудах»)
(1990) режиссера И. Хамраева. Актер А. Ташков создал по-
ложительный образ адвоката  – одного из главных героев,
который распутывает клубок несправедливостей и помога-
ет избежать невиновному парню расстрела. Помню, что этот
фильм еще при появлении на экране произвел на меня силь-
ное впечатление не только мастерской игрой известных ак-
теров, захватывающим сценарием, но и мельчайшими дета-
лями, в которых была отражена небезупречная работа ми-



 
 
 

лиции и тяжелый труд защитника. Кстати, с точки зрения
правдивости отражения адвокатской деятельности фильм до
сих пор не утратил своей актуальности, и его действительно
стоит посмотреть.

Этот фильм по сути не о невинно осужденном, а о его ад-
вокате – честном, порядочном человеке, который в одиночку
бросает вызов всей правоохранительной системе провинци-
ального городка и которого проклинает даже мать обвиняе-
мого, считая его жалобы по делу источником всех бед. Ничто
не останавливает адвоката, даже распространенные по горо-
ду слухи о якобы взятом им за защиту баснословном гонора-
ре. Фильм завершается многоточием: ясно, что незаконный
приговор будет отменен и дело прекращено, но виновные со-
трудники милиции – фальсификаторы и лжесвидетели – от-
ветственности не понесут. Таким исходом дела адвокат не
удовлетворен, но ничего поделать не в силах.

И еще несколько позитивных примеров из отечественного
кинематографа. В 1976 году на экраны страны вышла полу-
чившая многочисленные всесоюзные премии картина Вади-
ма Абдрашитова «Слово для защиты». Несмотря на скучно-
ватость сюжета, разворачивающегося вокруг двух основных
героев: Валентины Костиной, обвиняемой в покушении на
убийство своего любовника, и ее адвоката – Ириной Межни-
ковой, пытающейся найти оправдание для своей подзащит-
ной, картину рекомендую к просмотру. В ней можно уви-
деть, как настоящий адвокат должен переживать душевные



 
 
 

драмы своего подзащитного, чтобы в защитительной речи
искренне убедить суд в смягчении приговора. Постепенно
Ирина выясняет, как Валя содержала своего любовника, от-
казывала себе во всем, преданно любила его, а он ответил ей
черной неблагодарностью. Пораженная в самое сердце Ва-
ля решает покончить с собой и с ним, но оба остаются жи-
вы. Адвокат убеждает суд применить к подсудимой услов-
ную меру наказания. Валентина освобождена, но не рада это-
му. А Ирина вдруг понимает, что на фоне беззаветной люб-
ви Валентины ее любовь к своему жениху Руслану (его роль
сыграл О. Янковский) была ненастоящей.

Кто не видел комедию «Мимино» (1978)! В ней также
присутствуют редкие кадры положительной оценки работы
адвоката. Фрагмент фильма посвящен судебному разбира-
тельству над главным героем В. Мизандари, когда молодая
адвокат добивается переквалификации действий подсуди-
мого в сторону смягчения наказания.

«Идеальное преступление» – еще один довольно извест-
ный советский фантастический художественный фильм по
мотивам повести З. Юрьева «Полная переделка», снятый в
1989 году. Несмотря на то что события картины разворачи-
ваются в вымышленной западной стране, в нем нарисован
положительный образ молодого адвоката, не прославивше-
гося громкими делами, но добившегося оправдания для сво-
его подзащитного. Правда, оно оказывается весьма запозда-
лым, поскольку осужденный в качестве меры наказания под-



 
 
 

вергается психической коррекции. И самому адвокату, став-
шему жертвой преступной организации, занимающейся фаб-
рикацией ложных улик, удается оправдаться перед электрон-
ным судом, действующим в этой стране. На мой взгляд, этот
фильм заставляет задуматься и о том, что самый плохой че-
ловеческий суд лучше «машинного» правосудия, лишенного
начисто эмоций и чувств.

Современный российский кинематограф сохраняет дав-
нюю традицию. Там, где право бессильно, нет нужды в ад-
вокатах-героях, поэтому за справедливость в начале 90-х го-
дов на телеэкранах борются супермены-одиночки, а затем
им на смену приходят бесшабашные «менты»11. Адвокаты,
как правило, в подобных сериалах беспомощно мелькают в
эпизодах либо прислуживают мафии. Так, героем культово-
го сериала «Бандитский Петербург» (2000), снятого по кни-
ге А. Константинова «Адвокат», стал успешный следователь
С. Челищев, который в роковой момент своей жизни стано-
вится адвокатом, защищающим интересы бандитов.

Положительный образ адвоката  – это скорее исклю-
чение, чем правило. Например, в сериале «Тайны след-
ствия» (2000), рассказывающем о работе следователя проку-
ратуры М. Швецовой, таким героем стала адвокат Евгения
Анатольевна – бывший следователь прокуратуры. Сериалы
«Линия защиты» (2002) и «Адвокат» (2004) посвящены ис-

11  Например, «Улицы разбитых фонарей» (1997), «Убойная сила» (2000),
«Ментовские войны» (2004).



 
 
 

ключительно адвокатской деятельности, а актер А. Соколов,
сыгравший честного, принципиального, мужественного ад-
воката, даже был награжден за успешную роль адвокатским
сообществом золотой медалью им. Ф. Н. Плевако. И еще хо-
тел бы особо отметить замечательный и весьма реалистич-
ный сериал «Защита против» (2007), главный герой кото-
рого – адвокат Вадим Осипов, проживающий важную часть
своей жизни – с 19 лет до 29 с 1975 по 1985 годы. Его при-
звание – адвокатура, конфликты маленькие и большие, лич-
ные и общественные. Он должен помочь разобраться, понять
и зэка со стажем, и оступившегося мальчишку, отвести от
невиновного высшую меру наказания и восстановить спра-
ведливость для одинокой пожилой женщины. Эти фильмы
можно в полной мере использовать адвокатам в качестве ви-
деопособия, поскольку сценарий основан на реальной прак-
тике.

На отечественном телевидении получили распростране-
ние различные судебные шоу, в которых разыгрываются ли-
бо вымышленные, либо реально бывшие в прошлом уголов-
ные дела12. Хотя в них принимают участие настоящие юри-
сты, а суды выносят оправдательные вердикты, вряд ли су-
дебные шоу популяризируют работу адвоката. С помощью
этих передач в массовое сознание внедряется упрощенное

12 Например, «Суд идет», телеканал Россия; «Федеральный судья», Первый ка-
нал (2005–2011); «Час суда» – первое судебное шоу с П. Астаховым на Рен-ТВ
(2004–2012); «Судебные страсти», ДТВ; «Суд присяжных», НТВ; «Дела семей-
ные», Домашний и т. п.



 
 
 

понимание деятельности правоохранительных органов, иде-
ализируется правосудие, а в ряде программ при рассмотре-
нии гражданских споров вообще адвокаты отсутствовали.

В современной зарубежной литературе и кинематогра-
фе адвокатская тема представлена более обширно, поэтому
вряд ли для ее полного исследования хватит объема этой
книги. Адвокат становится здесь не только героем произ-
ведений юридической тематики, но и главным персонажем
многих бытовых сюжетов, любовных романов. В силу запад-
ной традиции адвокат показан и в качестве защитника обви-
няемых, и как лицо параллельно или совместно с сыщиками
расследующее преступления. Особой популярностью издав-
на пользуются многочисленные юридические сериалы.

Американский писатель М. Пост придумал героя детек-
тивных романов адвоката Р. Мейсона, пытающегося спа-
сти преступников от правосудия, используя в качестве ору-
жия закон. Другой писатель  – Э.  С. Гарднер опубликовал
несколько десятков романов про адвоката Перри Мейсона,
который никогда не проигрывает даже самых безнадежных
дел. С 1957 по 1966 год, с 1973 по 1974 год, с 1985 по 1993
год с разными актерами на экранах шел американский те-
лесериал «Перри Мейсон», который был самым продолжи-
тельным и успешным среди сериалов про адвокатов. Каж-
дая серия обычно делилась на две части: в первой происхо-
дит убийство, во второй Перри Мейсон защищает клиента,
обвиняющегося в убийстве, и доказывает его невиновность,



 
 
 

находя настоящего убийцу.
С 1961 по 1965 год транслировался американский телеви-

зионный сериал «Защитники», затронувший многие соци-
ально значимые проблемы (неонацизма, отказов от военной
службы, гражданских прав чернокожих, права на эвтаназию
и т. д.).

С 1986 по 1995 год шел американский драматический те-
лесериал «Мэтлок», в котором речь шла о немолодом юристе
из Атланты – Бене Мэтлоке, а действие всегда происходило в
зале суда. Благодаря своей концепции в каждом из 194 эпи-
зодов сериала снимались разные актеры, что и привлекало в
сериал множество известных тогда или же прославившихся
позже актеров.

С 1997 по 2002 год шел комедийно-драматический се-
риал «Элли Макбил», удостоенный множества призов и на-
град, о буднях молодой девушки-адвоката. Несмотря на свой
успех, сериал был раскритикован феминистическими дви-
жениями, которые посчитали главную героиню раздражаю-
щей и оскорбительной по отношению к женщинам (особен-
но женщинам-адвокатам) из-за ее беспечности, отсутствия
профессиональных знаний, коротких юбок и крайней эмо-
циональной нестабильности.

С 1997 по 2004 год транслировалась американская право-
вая драма «Практика», основное действие которой развора-
чивалось в Бостоне.

Несколько наград «Эмми» получил американский телесе-



 
 
 

риал «Юристы Бостона» (2004–2008), который в России был
переведен компанией «НТВ Плюс». В качестве консультанта
американские продюсеры привлекли к съемочному процессу
британского сценариста, королевского адвоката сэра Джона
Мортимера, являющегося создателем британского юридиче-
ского сериала Rumpole of the Bailey.

Положительный образ адвокатов за рубежом создан на ос-
нове произведений Джона Гришэма – американского писа-
теля, адвоката, автора многочисленных экранизированных
юридических триллеров (например, «Невиновный» «При-
сяжный поверенный», «Адвокат» и пр.).

Из американских кинокартин советую посмотреть худо-
жественный фильм «Свидетель обвинения» (США, 1957)
по пьесе А. Кристи с завораживающим сюжетом, а также
«Анатомию убийства» (США, 1959)  – абсолютно идеаль-
ное адвокатское кино: два с половиной часа судебного раз-
бирательства с допросом свидетелей, тонкой психологи-
ей и неожиданными уликами. Довольно интересна карти-
на «Молодые филадельфийцы» (США, 1959) о становле-
нии адвоката с высокими моральными идеалами. «Убить
пересмешника» (США, 1962) – фильм об адвокате, назна-
ченном защищать в суде афроамериканца, ложно обвинен-
ного в изнасиловании белой женщины. «Правосудие для
всех» (США, 1979) – об адвокате-идеалисте Керкланде, на-
стойчиво борющемся за «правосудие для всех». В карти-
не «Вердикт» (США, 1982) рассказывается об адвокате, за-



 
 
 

щищающем пациента, ставшего жертвой врачебной ошиб-
ки. Фильм «Чокнутая» (США, 1987) об адвокате А. Левин-
ски, которому удалось доказать вменяемость своей клиент-
ки и право на суд присяжных. Драма «Филадельфия» (США,
1993) была снята про чернокожего адвоката, защищающе-
го своего коллегу, умирающего от СПИДа и ставшего жерт-
вой дискриминации, фильм завоевал две премии «Оскар».
В картине «Первобытный страх» (США, 1996) – про адвока-
та (которого играет Ричард Гир), поставившему цель выиг-
рать дело любой ценой – авторы пытаются исследовать пре-
делы адвокатского цинизма. Проблему возможности оправ-
дания убийства из мести поднимает фильм «Время уби-
вать» (США, 1996), герой которого – молодой и не слишком
успешный адвокат, взявшийся избавить от смертной каз-
ни чернокожего клиента, убившего насильников своей до-
чери, а суд проходит на Юге США, где вопрос прав афро-
американцев до сих пор стоит остро. Очень хороший, сня-
тый с размахом и основанный на реальных событиях фильм
«Амистад» (США, 1997) также посвящен защите черноко-
жих. Основанная на реальных событиях картина «Граждан-
ский иск» (США, 1998) рассказывает про адвоката Я. Шлих-
тмана, который рискнул собственной карьерой ради иска к
крупному заводу для того, чтобы предотвратить загрязнение
провинциального городка, где во многих семьях дети умерли
от лейкемии. «Эрин Брокович» (США, 2000) – фильм похо-
жей тематики, кстати, в главной роли – Джулия Робертс. В



 
 
 

кинодраме «Я – Сэм» (США, 2001) рассказывается об адво-
кате, который помогает отцу-одиночке отстоять свои роди-
тельские права.

Криминальный детектив «Линкольн для адвока-
та» (США, 2011), по одноименному роману М. Коннелли,
рассказывает об адвокате, который исправляет собственную
ошибку и, рискуя жизнью, разоблачает своего влиятельного
клиента, виновного в убийстве, за совершение которого от-
бывает наказание другой человек, в прошлом также клиент
адвоката.

Но не все так просто в адвокатской профессии. Образ ад-
воката – патологического лжеца – можно увидеть в комедии
«Лжец, Лжец» (США, 1997). Адвокат, который учит клиен-
тов перекраивать истину ради своей выгоды, врет своей же-
не, ребенку. Но в один «прекрасный момент» брак распада-
ется, а сын загадывает желание, чтобы папа перестал врать,
и это печальным образом отражается на карьере адвоката.
Комедийный образ адвоката представлен и в картине «Ад-
вокат, адвокат!» (1997).

Главный герой мистической драмы «Адвокат дьяво-
ла» (США, 1997), снятой по одноименному роману Э. Най-
дермана, – молодой преуспевающий адвокат. В основе сю-
жета фильма – тема противостояния Христа и Антихриста,
Бога и Сатаны в их извечной борьбе за душу человека. Во
время защиты по делу о домогательствах учителя к учени-
цам у адвоката возникает видение о том, что он выигры-



 
 
 

вает процесс, получает приглашение на работу в юридиче-
скую корпорацию Нью-Йорка, куда переезжает со своей се-
мьей. Там адвокат успешно защищает миллионеров, совер-
шающих преступления и неожиданно для себя узнает, что
руководитель корпорации – Дьявол, его отец, переспавший с
его женой. Он хочет пришествия Антихриста, отцом которо-
го должен быть адвокат. Но главный герой пускает себе пу-
лю в лоб и после этого к нему приходит осознание по делу о
педофилии. Адвокат отказывается от защиты своего клиен-
та и ради тщеславия соглашается дать интервью журналисту.
Сатана в лице журналиста решает начать все сначала.

Возможно, я утомил читателя достаточно продолжитель-
ным обзором различных источников, но молодым юристам
нужно интересоваться литературой и кинематографом, осве-
щающим различные стороны профессиональной деятельно-
сти, так как они содержат бесценный учебный материал.

А теперь посмотрим, как видят адвоката в произведени-
ях народного творчества. Воззрения русского народа на раз-
личные стороны юридического быта и уголовное судопроиз-
водство отражены в пословицах и поговорках, где одной из
главных тем является тема бездействия закона при произво-
ле исполнителей («Закон – что дышло, куда поворотишь, ту-
да и вышло», «Закон – как паутина: шмель проскочит, а му-
ха увязнет» и пр.). К этому русский народ привык, а пото-
му не нужны ему адвокаты. Тема неправосудия, взяточниче-



 
 
 

ства, медленного продвижения дел, недостатков судей в ум-
ственном и физическом отношении также является распро-
страненной («Судья, что плотник – что захочет, то и выру-
бит», «Сильна правда – да деньги сильней», «Мздою, что уз-
дою, обратишь судью в свою волю»). Косвенное отношение
к деятельности поверенных выражает тема судебных расхо-
дов. Пословицы и поговорки говорят, что тяжба не только
не представляет выгоды, но и ведет к убыткам – это своего
рода антиреклама адвокатских услуг («Пропадай, собака, и
с лыком, лишь бы не судиться»; «Не судись: лапоть дороже
сапога станет»; «Тяжбу завел – стал как бубен гол»; «За ма-
лое судиться – большое потерять»).

Яркий пример негативного отношения к адвокатам мы на-
ходим и в сборнике «Миллион снов» (М.: Типография То-
варищества И. Д. Сытина, 1901), составленном, как указа-
но в аннотации, по указаниям лучших авторов и ученых по
древней и новой философии и герметике. Так вот, видеть
адвоката во сне означает неисполненные надежды и мно-
гие неоправдавшиеся обещания. «Малый Велесов сонник»
предостерегает о том, что встретить во сне адвоката – к ссо-
ре, нанять – быть виноватым.

Адвокат является антигероем сказок у разных народов. В
качестве примера можно привести русскую народную сказ-
ку «Бычок-адвокат», в которой рассказывается о бездетных
крестьянах, которые по совету своего односельчанина, кон-
чившего ученье в городе, решили отдать в ученье бычка, что-



 
 
 

бы из него получился человек. В городе неграмотных обма-
нывает солдат, который «принимает в ученье» бычка и за-
бирает у крестьян для этого деньги. Когда крестьяне, спу-
стя три года, приезжают посмотреть на результат, находчи-
вый служивый вспоминает адвоката Быкова и направляет в
его дом крестьян. Старушка кидается ему на шею, недоволь-
ный и непонимающий, что происходит, адвокат гонит сума-
сшедших прочь. Сказка заканчивается многозначительными
причитаниями стариков: «Вот тебе выучили сыночка на ста-
рость лет! Нет уж, как она был скотина, так скотиной и оста-
нется».

Есть еще датская сказка «Совет стряпчего». Главный ге-
рой – мошенник Пер-пройдоха, продавший корову одновре-
менно семи мясникам. Он вызван в суд и обращается за по-
мощью к стряпчему. Стряпчий дает ему совет, как надо ве-
сти себя в суде, но оплату Пер-пройдоха обещает произве-
сти после суда. На все вопросы судьи мошенник, как ему со-
ветовал стряпчий, отвечает: «Э, отстань!» Судья в замеша-
тельстве выгоняет сумасшедшего пройдоху, и процесс закан-
чивается ничем. После этого стряпчий безуспешно пытается
получить у своего клиента гонорар, попадает в собственную
ловушку, так как Пер-пройдоха все также повторяет: «Э, от-
стань!»

Американская сказка «И вашим, и нашим» – о том, как к
адвокату обратился один фермер с рассказом, что вода льет-
ся через плотину и заливает соседский участок. Адвокат гро-



 
 
 

зится судебным разбирательством, указывая, что собствен-
ник плотины не прав. Но когда выясняется, что обративший-
ся фермер и есть хозяин плотины, адвокат проявляет гиб-
кость и становится на защиту своего клиента, убеждая его,
что плотина приносит пользу людям, так как находящаяся на
ней мельница перемалывает зерно соседних фермеров. Ад-
вокат обращает свой гнев против фермера, которого только
что защищал:

…Сосед Джонс хочет подать на вас в суд только за
то, что в его ручейке из-за вашей плотины прибавилось
воды, так ведь? Что ж, пускай подает. Пусть только
попробует, и он проклянет день, когда это сделает,
даю вам честное, благородное слово…

Пожалуй, самый известный автор, упоминавший адвоката
в своих сказках, – Джанни Родари. Да-да, не удивляйтесь, а
просто перечитайте «Приключения Чиполлино»:

Синьор Зеленый Горошек, деревенский адвокат,
очевидно, был наготове, потому что немедленно
выскочил откуда-то, словно горошинка из стручка.
Каждый раз, когда Помидор являлся в деревню, он звал
этого расторопного малого, чтобы тот подтвердил
его распоряжения подходящими статьями закона.

–  Я здесь, ваша милость, к вашим услугам…  –
пролепетал синьор Горошек, низко кланяясь и зеленея
от страха…

– Эй, как вас там, скажите-ка этому бездельнику
Тыкве, что по законам королевства он должен



 
 
 

немедленно убираться отсюда прочь. И объявите всем
здешним жителям, что графини Вишни намерены
посадить в эту конуру самую злую собаку, для того
чтобы стеречь графские владения от мальчишек,
которые с некоторого времени стали вести себя крайне
непочтительно.

–  Да-да, действительно непочтительно… то
есть…  – бормотал Горошек, еще пуще зеленея от
страха. – То есть недействительно почтительно!

–  Что там  – «действительно» или
«недействительно»! Адвокат вы или нет?

– О да, ваша милость, специалист по гражданскому,
уголовному, а также и каноническому праву. Окончил
университет в Саламанке. С дипломом и званием…

–  Ну, ежели с дипломом и званием, так, стало
быть, вы подтвердите, что я прав. А затем можете
убираться восвояси.

– Да-да, синьор кавалер, как вам будет угодно! – И
синьор адвокат, не заставляя себя просить дважды,
ускользнул прочь быстро и незаметно, как мышиный
хвост.

В современном анекдоте используется около 50 постоян-
ных персонажей, среди которых есть представители опреде-
ленных профессий (врачи, учителя, политики и пр.). Из про-
фессиональной общности юристов наибольшей популярно-
стью в России пользуются сотрудники ГИБДД. Что касается
анекдотов про адвокатов, то они, как и остальные анекдоты
судебной тематики, в большей части заимствованы у амери-



 
 
 

канцев и прижились у нас на заре судебной реформы в конце
XX века.

Одна из тем юридических анекдотов – низкое ка-
чество юридического образования и массовость про-
фессии, доведенная до абсурда не только в Америке,
но и в России.

 
* * *

 
Вы слишком долго учились на юридическом, если…
–  указывая гостю на стул, говорите:

«Присаживайтесь…»;
– на вопрос «как дела?» отвечаете: «Пишутся…»;
–  подписывая договор с провайдером Интернет,

думаете, что вы бы написали его лучше…
–  случайно увиденные цифры 105, 131, 132, 158,

228 вызывают у вас неожиданную для окружающих
реакцию…

–  считаете, что аббревиатуры АПК, УПК, ИВС,
СИЗО, СМЭ, УК и УДО являются исконно русскими
словами и даже некоторое время вспоминаете их
расшифровку, когда вас об этом просят;

– одинаково плохо разбираетесь в риторике, логике,
этике, латыни, экономической теории, философии,
наконец… и еще десятке подобных наук, которые, по
мнению министерства образования РФ, должен знать
каждый юрист.



 
 
 

 
* * *

 
–  Доктор, перед тем как делать вскрытие, вы

проверили пульс, давление, дыхание?
– Нет.
–  Тогда возможно ли, что пациент был еще жив,

когда вы начали вскрытие?
– Нет. Потому что его мозг стоял на моем столе

в банке.
–  И все же мог ли быть пациент живым в это

время?
– Да, вполне возможно, что он мог быть живым и

быть где-нибудь юристом!

 
* * *

 
Русский, кубинец, американец и юрист едут в поезде.

Русский открывает бутылку водки, наливает в стакан
и, выпив, говорит:

– У нас в России самая лучшая водка в мире, больше
нигде такой нет. Причем у нас столько водки, что мы
не знаем, куда ее девать.

Сказав это, открывает окно и выбрасывает почти
полную бутылку из вагона. Все остальные потрясены.

Затем кубинец достает коробку гаванских сигар,
закуривает одну из них и говорит:



 
 
 

–  У нас на Кубе лучшие в мире сигары. И у нас
их так много, что мы можем позволить себе просто
выбрасывать их.

Сказав это, он швыряет коробку с сигарами в окно.
Американец, ничего не говоря, открывает окно и

выталкивает туда юриста…

Ряд анекдотов основан на сравнении адвокатов с
монстрами, хищными и ядовитыми животными, ули-
чает их в связях с нечистью и, таким образом, подчер-
кивает отсутствие нравственных качеств у представи-
телей этой профессии.

 
* * *

 
Бабушка с внучкой посещают кладбище:
–  Бабушка, а разве в одной могиле можно

похоронить сразу двоих людей?
– А почему ты меня спрашиваешь об этом?
–  Дело в том, что на одной из могил я увидела

надпись: «Здесь похоронен адвокат и честный человек».

 
* * *

 
Полицейский, пожарный и адвокат поехали

путешествовать. По дороге их машина сломалась, и
им пришлось заночевать на отдаленной ферме. Фермер



 
 
 

предупредил, что у него только две свободные кровати
и кому-то придется ночевать на сене в хлеву.

После споров решили, что это будет полицейский.
Он отправился в хлев, но через некоторое время
полицейский вернулся и сказал, что не может спать в
хлеву, поскольку хрюканье свиней напоминает ему о тех
временах, когда его все звали свиньей.

В хлев отправился пожарный. Но и он вернулся,
так как мычанье коров напоминало ему крики жертв
пожара.

Пришлось в хлев отправляться адвокату. И через
некоторое время все услышали стук в дверь. Когда ее
открыли, на пороге стояли все животные…

 
* * *

 
Бог создал Землю, и небеса, и солнце… Дьявол

подумал и создал ночь. Тогда Бог создал Мужчину.
Дьявол подумал и создал Женщину. Тогда Бог создал
Адвоката. Дьявол подумал и создал второго Адвоката.

 
* * *

 
Поздняя ночь, адвокат сидит в своем офисе, и вдруг

перед ним появляется Сатана и говорит:
– У меня есть предложение для тебя. Ты сможешь



 
 
 

выигрывать каждое дело, среди коллег тебе не будет
равных, и ты заработаешь кучу денег. Все, что мне
понадобится от тебя взамен, – это твоя душа, душа
твоей жены, твоих детей, твоих родителей, твоих
дедушек и бабушек и их родителей, а также души твоих
друзей и партнеров по работе.

Адвокат задумался на мгновение, а потом
спрашивает:

– Так, ну а в чем здесь подвох?

 
* * *

 
– Какая разница между сбитым на автомобильной

дороге адвокатом и бездомной собакой?
– Перед сбитой собакой видны следы торможения.

 
* * *

 
– Почему змеи не кусают адвокатов?
– Профессиональная этика.

 
* * *

 
Вы слышали, что для опытов теперь вместо крыс

используют адвокатов? Во-первых, их больше, во-



 
 
 

вторых, их не так жалко, а в-третьих, есть вещи, на
которые не пойдет даже лабораторная крыса!

 
* * *

 
Пассажирский лайнер попал в жуткий шторм,

налетел на риф, и в борту появилась пробоина. Начала
прибывать вода, а корабль окружило множество акул.
Капитан заявил: я поплыву за помощью. Прыгнул вниз –
и его проглотила огромная белая акула.

Тогда священник, воздев руки к небу, провозгласил:
– Я – наместник Бога на земле, и Бог мне поможет.
Нырнул, и его тут же проглотила другая

прожорливая акула.
Теперь настала очередь адвоката. Сделав глубокий

вдох, он бросился в воду. Стая акул расступилась.
Адвокат плыл до тех пор, пока не выбрался на берег.
Его тут же окружили спасатели.

– Чудеса! – воскликнул один из них.
–  Какие к черту чудеса!  – сказал адвокат.  – Это

была профессиональная любезность.

Чем хуже клиенту – тем лучше адвокату. Адвокаты
будут существовать до тех пор, пока существуют пре-
ступления, судебные тяжбы – это факт, с которым не
поспоришь.



 
 
 

 
* * *

 
–  Итак, у вас затопило квартиру. Затопило все

комнаты или нет?
– Все.
– Очень хорошо. А пол пострадал?
– Да, весь паркет вздулся.
– Замечательно. А мебель?
– И мебель вся смоклась и потеряла товарный вид.
– Фантастика. У вас отличное дело!

 
* * *

 
Встречаются два адвоката – в прошлом стажер и

патрон.
– Как работа?
– Ну что сказать… Насилуют, грабят, убивают…

Жить можно…

Некоторые анекдоты в своей основе используют
мысль о бесполезности адвокатской профессии и
неэффективности защиты в связи с тем, что адвока-
ты стараются лишь запутать и затянуть дело.



 
 
 

 
* * *

 
В Беверли-Хиллз собрались сливки общества.

Потягивая мартини, у бара стояли трое: хирург,
инженер и адвокат. Возник вопрос о том, кем был Бог
по профессии, когда он создавал планету Земля. Хирург
высказался первым:

– Жизнь началась после создания Евы, а ее создали,
когда Бог вынул ребро у Адама. Жизнь никогда бы не
возникла, если бы Бог не был хирургом.

–  Хорошая мысль,  – согласился инженер.  – Но
дело в том, что Богу пришлось создавать реальный
мир из хаоса. Только инженер мог создать чудесную
работающую планету из хаоса…

– Это все правильно, – прервал адвокат. – Но кто
создал хаос?

 
* * *

 
В оружейном магазине:
–  У вас есть пистолет 45-го калибра с лазерным

прицелом?
– Да. Вам для защиты?
– Нет, для защиты я найму себе адвоката.



 
 
 

 
* * *

 
Старый адвокат советует молодому:
–  Когда будешь защищать кого-либо в суде,

старайся говорить подольше. Чем дольше ты
говоришь, тем дольше твой клиент будет оставаться
на воле.

 
* * *

 
–  Могу вам порекомендовать замечательного

адвоката. Его клиенту грозила смертная казнь, но он
добился значительного снижения…

– Наказания?
– Нет, напряжения.

 
* * *

 
– Если вы желаете, суд предоставит вам адвоката.
–  Благодарю, но лучше бы двух толковых

свидетелей?



 
 
 

 
* * *

 
Отправились два джентльмена в путешествие на

воздушном шаре. Шар попал в зону облачности, и они
потеряли ориентиры. Вдруг облака разошлись, и они
заметили внизу, на земле, третьего джентльмена.

– Сэр, – закричал один из них, – где мы находимся?
–  На воздушном шаре,  – ответил джентльмен, и

облака опять сгустились.
Спрашивающий джентльмен сказал:
– Нам не повезло, встретился адвокат…
Его спутник спросил:
– Почему ты так решил?
–  Во-первых, он был точен, во-вторых, сказал

правду, в-третьих, ответил не задумываясь, ну и, в-
четвертых, ничем не помог.

 
* * *

 
–  Сколько адвокатов понадобится, чтобы

вкрутить лампочку?
– А сколько вы можете себе позволить?



 
 
 

 
* * *

 
В перерыве судебного заседания адвокат удрученно

говорит своему подзащитному:
– Я исчерпал уже все доводы в вашу пользу. Не знаю,

что я еще могу для вас сделать.
– А что, если вы все возьмете на себя?

 
* * *

 
К защитнику приходит клиент и начинает долго и

нудно говорить о своем деле. Вышедший из терпения
адвокат машет рукой.

– Расскажите коротко и ясно, о чем идет речь. А
дело я запутаю сам.

 
* * *

 
Адвокат, славящийся умением любое дело затянуть

до бесконечности, взялся вести одно почти
безнадежное дело.

– Как вы считаете, – спросил клиент, – я проиграю
процесс?

– Вы нет, – заверил его адвокат. – Но ваш внук –



 
 
 

несомненно.

 
* * *

 
В юридической консультации:
– Сосед обозвал меня толстым болваном. Как мне

поступить?
–  Постарайтесь похудеть,  – убедительно сказал

адвокат.

Ряд анекдотов подчеркивает, что адвокат спосо-
бен на все, чтобы «обелить» своего клиента. Адвокат-
ское красноречие – одновременно объект восхищения
и возмущения.

 
* * *

 
– Как можно определить, что адвокат врет?
– По движущимся губам.

 
* * *

 
Речь адвоката на суде:
–  Уважаемые господа! Прежде чем вы вынесете

вердикт моему подзащитному, я хотел бы обратить
ваше внимание на то, что он глухой и, следовательно,



 
 
 

не мог слышать голоса своей совести.

 
* * *

 
–  Господа судьи! Подсудимый, которого я

защищаю, честно рассказал о всех способах, которыми
пользовался при кражах. А в наше время честность –
очень редкое качество. Поэтому, я думаю, все со
мной согласятся, что человек, наделенный такими
качествами, просто не может совершить кражу.

 
* * *

 
–  Господа присяжные, мой подзащитный полил

салат синильной кислотой. Но сделал он это по
ошибке, вы же сами знаете, чего можно ждать от
мужчины, которого заставляют заниматься кухней…

 
* * *

 
–  Господа присяжные заседатели! Сам факт

того, что обвиняемый выбрал меня своим адвокатом,
свидетельствует о его полной невменяемости.



 
 
 

 
* * *

 
–  Уважаемые господа! Неужели мы позволим

этой прекрасной, одинокой, сложенной, как богиня,
двадцатилетней девушке провести остаток ее дней в
темной, вонючей тюремной камере… или позволим ей
вернуться в ее квартиру в городе Пальмера, Океанский
бульвар, 23, кв. 102, телефон 555–4521?

 
* * *

 
– Господин судья, если человек имеет восемнадцать

судимостей, то это уже не преступник.
– А кто же он?
– Коллекционер.

 
* * *

 
Судья:
– Если подсудимый совершил все, в чем его обвиняют,

то совесть у него должна быть такой же черной, как
его борода.

Адвокат:
– Если судить о совести по бороде, то у вас ее нет



 
 
 

совсем.

 
* * *

 
–  Подсудимый, что вы можете сказать в свое

оправдание?
–  Я прошу принять во внимание молодость моего

адвоката и его неопытность.

 
* * *

 
–  Ваша честь, как известно, мой подзащитный

стянул в ювелирном магазине брильянт. Но это сделал
не он, а его рука, почему он должен за это отвечать?!

–  Ну раз так, я приговариваю руку подсудимого к
трем годам исправительных работ. Ваш подзащитный
может последовать за ней или нет, на его усмотрение.

Адвокат отстегивает у вора протез, и они уходят…

 
* * *

 
Молодой адвокат выступал в суде по делу

одного фермера, предъявившего иск железнодорожной
компании за то, что принадлежащий ей поезд раздавил
его двадцать четыре свиньи. Стараясь произвести



 
 
 

впечатление на присяжных размером нанесенного
ущерба, адвокат заявил:

–  Двадцать четыре свиньи, господа! В два раза
больше, чем вас!

 
* * *

 
На суде решается вопрос, с кем из родителей

останутся жить дети после развода. Адвокат
бывшего мужа обращается к судье:

– Ваша честь, допустим, вы опустили в автомат
монетку и он вам выдал пачку сигарет. Кому
принадлежат эти сигареты, вам или автомату?

– Конечно мне.
–  В таком случае дети принадлежат моему

клиенту.

 
* * *

 
Один из приезжих в Киев, отставной полковник,

будучи в городском саду и встретив там старого
приятеля, набрался в буфете куражу и произвел
большое и внезапное избиение буфетчика и прислуги.
Дело дошло до суда. В защитной речи адвокат
нарисовал следующую картину происшедшего: «Звуки
труб полкового оркестра, играющего в саду,



 
 
 

напоминают боевой марш, вонь газа, стоящая в саду,
кажется запахом пороха, нависшие облака и грозовые
тучи напоминают дым орудий. Все это смешивается
воедино, а вино возбудило старческие героические силы.
Оба друга, придя в военный экстаз, ринулись на буфет
и штурмом взяли его».

 
* * *

 
Адвокат обвиняемого обращается к суду:
– Ваша честь, у меня для вас сюрприз – менее чем

через минуту человек, в убийстве которого обвиняют
моего подзащитного, войдет в зал суда.

Судья и присяжные обращают взгляд на дверь.
Проходит минута, две, пять – никто не входит.

– Да, действительно, мое заявление было неправдой,
но ведь вы все посмотрели на дверь, значит, вы
допускали, что жертва моего подзащитного еще
жива. А так как все сомнения трактуются в пользу
обвиняемого, я требую признания его невиновным!

 
* * *

 
Судья, выслушав речь адвоката:
– Если я правильно вас понял, мне остается только

причислить подсудимого к лику святых.



 
 
 

 
* * *

 
–  Узнаете ли вы в подсудимом человека, который

украл у вас автомобиль?
– Господин судья, после речи адвоката я не уверен,

был ли у меня вообще автомобиль.

 
* * *

 
–  Подсудимый, почему вы отказались от своего

признания?
– Адвокат убедил меня, что я невиновен.

 
* * *

 
Инженер, физик и адвокат пришли на собеседование

к начальнику отдела кадров при приеме на работу
в большую корпорацию. Инженеру был задан вопрос:
«Сколько будет два плюс два?»

Инженер извинился, сделал серию вычислений и
измерений, затем вернулся в комнату и ответил:
«Четыре!»

Физику был задан тот же вопрос. Физик сказал,
что ему нужно сходить в библиотеку. Затем он



 
 
 

провел эксперимент. После консультации в Палате
Мер и Весов, а также ряда вычислений, он ответил:
«Четыре!»

Адвоката тестировали последним. После того как
его спросили: «Сколько будет два плюс два?», он закрыл
жалюзи в комнате, убедился, нет ли кого-нибудь за
дверью, проверил телефон на наличие подслушивающих
устройств и только затем произнес: «А сколько вам
нужно?»

 
* * *

 
Адвокат подзащитному:
– У меня две новости: плохая и хорошая!
– Какая плохая?
– Анализ вашей крови показал полную идентичность

вашей ДНК и ДНК крови, оставленной на трупе!
– Б…! А какая хорошая?
– Холестерин в норме!

 
* * *

 
Водитель сбил сразу двоих и интересуется у

адвоката по поводу возможностей защиты. Адвокат:
–  Я постараюсь доказать, что тот, который

своей головой разбил лобовое стекло, должен получить



 
 
 

около пяти лет за повреждение чужого имущества
и попытку воровства… А второй, который отлетел
в кусты, может и восемь схлопотать за попытку
убежать с места происшествия.

Ряд анекдотов посвящен красноречию известного
дореволюционного адвоката Ф. Н. Плевако.

 
Могло быть и хуже

 
Плевако имел привычку начинать свою речь в суде

фразой: «Господа, а ведь могло быть и хуже». И
какое бы дело ни попадало, он не изменял своей
фразе. Однажды Плевако взялся защищать человека,
изнасиловавшего собственную дочь. Зал был забит
битком, все ждали, с чего начнет адвокат свою
защитительную речь. Неужели с любимой фразы?

Плевако встал и хладнокровно произнес:
– Господа, а ведь могло быть и хуже.
И тут не выдержал сам судья.
– Что, – вскричал он, – скажите, что может быть

хуже этой мерзости?
–  Ваша честь,  – спросил Плевако,  – а если бы он

изнасиловал вашу дочь?



 
 
 

 
Старушка с чайником

 
Однажды Плевако участвовал в защите старушки,

вина которой состояла в краже жестяного чайника
стоимостью 50 копеек. Прокурор, зная, кто будет
выступать адвокатом, решил заранее парализовать
влияние речи защитника и сам высказал все, что
можно было сказать в пользу подсудимой: бедная
старушка, нужда горькая, кража незначительная,
подсудимая вызывает не негодование, а только
жалость. Но собственность священна, и, если
позволить людям посягать на нее, страна погибнет.
Выслушав прокурора, поднялся Плевако и сказал:

–  Много бед и испытаний пришлось перетерпеть
России за ее более чем тысячелетнее существование.
Печенеги терзали ее, половцы, татары, поляки.
Двенадцать языков обрушились на нее, взяли Москву.
Все вытерпела, все преодолела Россия, только крепла
и росла от испытаний. Но теперь, теперь… старушка
украла чайник ценою в пятьдесят копеек. Этого Россия
уж, конечно, не выдержит, от этого она погибнет
безвозвратно.

Естественно, старушка была оправдана.



 
 
 

 
Отпускание грехов

 
Судили священника. Вина была доказана, и сам

подсудимый во всем сознался. Поднялся Плевако.
–  Господа присяжные заседатели! Дело ясное.

Прокурор во всем совершенно прав. Все эти
преступления подсудимый совершил и сам в них
признался. О чем тут спорить? Но я обращаю ваше
внимание вот на что. Перед вами сидит человек,
который тридцать лет отпускал вам на исповеди грехи
ваши. Теперь он ждет от вас: отпустите ли вы ему его
грехи.

Священника оправдали.

 
Туфли сняла

 
Как-то Плевако защищал мужчину, которого

проститутка обвинила в изнасиловании и пыталась
получить с него значительную сумму якобы за
нанесенную травму. Обстоятельства дела: истица
утверждает, что ответчик завлек ее в гостиничный
номер и там изнасиловал. Мужчина же заявляет, что
все было по доброму согласию. Последнее слово за
Федором Плевако.

–  Господа присяжные,  – заявляет он.  – Если вы
присудите моего подзащитного к штрафу, то прошу



 
 
 

из этой суммы вычесть стоимость стирки простынь,
которые истица запачкала своими туфлями.

Проститутка вскакивает и кричит:
– Неправда! Туфли я сняла!
В зале хохот. Подзащитный оправдан.

 
Защита невинности

 
Показательным было дело управляющего

московской гостиницей «Черногория» некоего Фролова,
привлеченного к уголовной ответственности за
самоуправство. Девушка приехала в Москву из
провинции и остановилась в этой гостинице, заняв
отдельную комнату на третьем этаже. Было уже за
полночь, когда подвыпивший Фролов решил нанести ей
«визит». На требование впустить его проснувшаяся
от стука девушка ответила отказом, после чего,
по приказу Фролова, полотеры начали ломать дверь.
В тот момент, когда дверь затрещала, девушка в
одной сорочке при 25-градусном морозе выпрыгнула из
окна. На ее счастье, во дворе было много снега, и
она до смерти не расшиблась, хотя и сломала руку.
При рассмотрении дела в суде обвинительная сторона
«наивно» отказывалась понять, чего так испугалась
девушка и почему выбросилась из окна с риском
для жизни. Недоумение прокурора разрешил Плевако,
защищавший интересы пострадавшей. Его речь была
краткой и свелась к проведению такой параллели:



 
 
 

– В далекой Сибири, – сказал Плевако, – в дремучей
тайге водится зверек, которого судьба наградила
белой как снег шубкой. Это горностай. Когда он
спасается от врага, готового его растерзать, а на
пути встречается грязная лужа, которую нет времени
миновать, он предпочитает отдаться врагу, чем
замарать свою белоснежную шубку. И мне понятно,
почему потерпевшая высочила в окно.

 
Пятнадцать лет несправедливой попреки

 
Однажды попало к Плевако дело по поводу убийства

одним мужем своей жены. На суд адвокат пришел, как
обычно, спокойный и уверенный в успехе, причем безо
всяких бумаг и шпаргалок. И вот, когда дошла очередь
до защиты, Плевако встал и произнес:

– Господа присяжные заседатели!
В зале начал стихать шум. Плевако опять:
– Господа присяжные заседатели!
В зале наступила мертвая тишина. Адвокат снова:
– Господа присяжные заседатели!
В зале прошел небольшой шорох, но речь не

начиналась. Опять:
– Господа присяжные заседатели!
Тут в зале прокатился недовольный гул

заждавшегося долгожданного зрелища народа. А
Плевако снова:

– Господа присяжные заседатели!



 
 
 

Началось что-то невообразимое. Зал ревел вместе
с судьей, прокурором и заседателями. И вот наконец
Плевако поднял руку, призывая народ успокоиться.

–  Ну вот, господа, вы не выдержали и
пятнадцать минут моего эксперимента. А каково
было этому несчастному мужу слушать пятнадцать
лет несправедливые попреки и раздраженное зудение
своей сварливой бабы по каждому ничтожному
пустяку?!

Зал оцепенел, потом разразился восхищенными
аплодисментами. Подсудимого оправдали.

 
* * *

 
В Калуге, в окружном суде, разбиралось дело о

банкротстве местного купца. Защитником купца,
который задолжал многим, был вызван Ф.  Н.
Плевако. Представим себе Калугу второй половины
XIX века. Это русский патриархальный город
с большим влиянием старообрядческого населения.
Присяжные заседатели в зале  – купцы с длинными
бородами, мещане в чуйках и интеллигенты доброго
христианского нрава. Здание суда было расположено
напротив кафедрального собора. Шла вторая седмица
Великого поста. Послушать «звезду адвокатуры»
собрался весь город. Федор Никифорович, изучив дело,
серьезно приготовился к защитительной речи, но
«почему-то» ему не давали слова. Наконец около пяти



 
 
 

часов вечера председатель суда объявил:
–  Слово принадлежит присяжному поверенному

Плевако.
Неторопливо адвокат занимает свою трибуну, как

вдруг в этот момент в кафедральном соборе ударили
в большой колокол  – к великопостной вечерне. По-
московски, широким размашистым крестом Плевако
совершает крестное знамение и громко читает:

–  Господи и Владыко живота моего, дух
праздности… не даждь ми. Дух же целомудрия… даруй
мне… и не осуждати брата моего…

Как будто что-то пронзило всех присутствующих.
Все встали за присяжными. Встали и слушали
молитву и судейские чины. Тихо, почти шепотом,
словно находясь в храме, Ф. Н. произнес маленькую речь,
совсем не ту, которую готовил:

–  Сейчас священник вышел из алтаря и, земно
кланяясь, читает молитву о том, чтобы Господь
дал нам силу «не осуждать брата своего». А мы
в этот момент собрались именно для того, чтобы
осудить и засудить своего брата. Господа присяжные
заседатели, пойдите в совещательную комнату и
там в тишине спросите свою христианскую совесть,
виновен ли брат ваш, которого судите вы? Голос
Божий через вашу христианскую совесть скажет
вам о его невиновности. Вынесите ему справедливый
приговор.

Присяжные совещались пять минут, не больше. Они
вернулись в зал, и старшина объявил их решение:



 
 
 

– Нет, не виновен.

 
Двадцать минут

 
Очень известна защита адвокатом Ф.  Н. Плевако

владелицы небольшой лавчонки, полуграмотной
женщины, нарушившей правила о часах торговли
и закрывшей торговлю на двадцать минут позже,
чем было положено, накануне какого-то религиозного
праздника.

Заседание суда по ее делу было назначено на
десять часов. Суд вышел с опозданием на десять
минут. Все были налицо, кроме защитника – Плевако.
Председатель суда распорядился разыскать Плевако.
Минут через десять Плевако, не торопясь, вошел в
зал, спокойно уселся на место защиты и раскрыл
портфель. Председатель суда сделал ему замечание за
опоздание. Тогда Плевако вытащил часы, посмотрел
на них и заявил, что на его часах только пять
минут одиннадцатого. Председатель указал ему, что
на стенных часах уже двадцать минут одиннадцатого.
Плевако спросил председателя:

–  А сколько на ваших часах, ваше
превосходительство?

Председатель посмотрел и ответил:
– На моих пятнадцать минут одиннадцатого.
Плевако обратился к прокурору:
– А на ваших часах, господин прокурор?



 
 
 

Прокурор, явно желая причинить защитнику
неприятность, с ехидной улыбкой ответил:

–  На моих часах уже двадцать пять минут
одиннадцатого.

Он не мог знать, какую ловушку подстроил ему
Плевако и как сильно он, прокурор, помог защите.
Судебное следствие закончилось очень быстро.
Свидетели подтвердили, что подсудимая закрыла
лавочку с опозданием на двадцать минут. Прокурор
просил признать подсудимую виновной. Слово было
предоставлено Плевако. Речь длилась две минуты. Он
заявил:

–  Подсудимая действительно опоздала на
двадцать минут. Но, господа присяжные заседатели,
она женщина старая, малограмотная, в часах
плохо разбирается. Мы с вами люди грамотные,
интеллигентные. А как у вас обстоит дело с часами?
Когда на стенных часах – двадцать минут, у господина
председателя  – пятнадцать минут, а на часах
господина прокурора – двадцать пять минут. Конечно,
самые верные часы у господина прокурора. Значит, мои
часы отставали на двадцать минут, и поэтому я на
двадцать минут опоздал. А я всегда считал свои часы
очень точными, ведь они у меня золотые, мозеровские.
Так если господин председатель по часам прокурора
открыл заседание с опозданием на пятнадцать минут,
а защитник явился на двадцать минут позже, то как
можно требовать, чтобы малограмотная торговка
имела лучшие часы и лучше разбиралась во времени, чем



 
 
 

мы с прокурором?
Присяжные совещались одну минуту и оправдали

подсудимую.

Тема адвокатских гонораров, пожалуй, самая рас-
пространенная в анекдотах. Выясняется  – на что
только ни способен адвокат ради гонорара: раздеть и
разуть клиента, оприходовать его имущество…

 
* * *

 
Клиент просматривает счета, выставленные

адвокатом:
–  Что это значит: «Советы во время обеденного

перерыва»?
–  Вы не помните? Я тогда посоветовал вам

заказать рыбное филе.

 
* * *

 
В адвокатской конторе.
– Пятьдесят марок за два вопроса! – возмущается

клиент. – Не слишком ли это много?
Адвокат сухо:
– Двадцать пять марок за третий вопрос.



 
 
 

 
* * *

 
Когда адвокат принес документы о пересмотре

дела, судья сердито спросил:
– На каком основании?
– Ваша честь, – ответил адвокат, – у моего клиента

нашлись деньги, о которых я и не подозревал.

 
* * *

 
–  Подсудимый, что вы можете добавить в свое

оправдание?
–  Ничего, господин судья, все деньги я уже отдал

адвокату.

 
* * *

 
– Ты выиграл дело? – спросили молодого адвоката.
– Почти.
– Как это почти?
–  Гонорар я уже получил, но дело в суде еще не

рассматривали.



 
 
 

 
* * *

 
– Я слышал, ты развелся с женой?
– Да. И мне достались дети.
– А дом?
– Жене.
– А деньги?
– Адвокату.

 
* * *

 
– Ведет ли еще адвокат, снимающий у вас квартиру,

ваш процесс?
– Да, но теперь мы снимаем у него угол.

 
* * *

 
Умирает адвокат-отец и на смертном одре говорит

адвокату-сыну:
–  Сынок, я передаю тебе свое последнее дело,

которое я веду всю свою жизнь.
На следующий день сын-адвокат приходит к

адвокату-отцу и радостно говорит ему:
–  Папа, похвали меня! Представляешь, я успел до



 
 
 

твоей смерти выиграть то дело, которое ты мне
передал!

На что отец с болью в глазах отвечает:
– Дурак! Ты лишил свою семью пищи, я ведь этим

делом всю свою жизнь кормился.

 
* * *

 
Папа-вампир – сыну-вампиру, который присосался

к человеку:
– Сынок, всю-то кровь не надо, мы же не адвокаты.

 
* * *

 
Приходят два адвоката в ресторан. Садятся за

столик, достают из своих портфелей бутерброды и
начинают есть. К ним подходит официант и говорит:

– Вы знаете, в нашем ресторане нельзя приносить
свои продукты и питаться ими.

Оба адвоката молча меняются своими
бутербродами и продолжают есть.

 
* * *

 
Клиент, которому показалось, что полученный им



 
 
 

счет за юридические услуги завышен, попросил своего
адвоката детализировать представленный отчет.
Адвокат подробно описал проделанную работу:

– Шел по улице и заметил вас на противоположной
стороне. Дошел до перекрестка, чтобы перейти на
вашу сторону и догнать вас. Догнал вас и тут
заметил, что это были не вы. Итого: 50 долларов.

 
* * *

 
В одной адвокатской конторе на стене висит

картина, наиболее точно отражающая сущность
данной профессии: двое мужиков спорят, кому
принадлежит корова, один тянет ее за рога, другой – за
хвост, а адвокат в это время спокойно себе доит эту
самую корову.

 
* * *

 
Судья подсудимому:
– Почему вы не взяли адвоката?
–  Они все отказываются иметь со мной дело,

когда узнают, что я действительно не брал тех пяти
миллионов.



 
 
 

 
* * *

 
Одному адвокату удалось вытащить своего

подзащитного из довольно грязного дела.
– Ах, синьор адвокат, я не знаю, как выразить вам

свою благодарность!
– Дорогой мой, с тех пор как человечество изобрело

деньги, это не проблема.

 
* * *

 
В маленьком городе заметили, что местный

преуспевающий адвокат ни разу не не пожертвовал
ни цента на благотворительность. Представитель
«Красного креста» пришел к нему и сказал:

–  Ваша практика настолько успешна, что
вы, наверно, мультимиллионер, не могли бы вы
пожертвовать нам хоть сколько-нибудь?

– А знаете ли вы, – сказал адвокат, – что моя мать
умирает от мучительной продолжительной болезни, ее
больничные счета астрономические, а она практически
нищая?

–  О, простите, конечно, я не имел ни малейшего
представления.

– А знаете ли вы, – продолжил адвокат, – что мой
брат – ветеран войны, слепой, прикованный к постели,



 
 
 

а у него жена и шестеро детей?
– Боже, конечно, нет…
– А знаете ли вы, – повысил голос адвокат, – что

муж моей сестры погиб в автомобильной катастрофе,
оставив ее в долгах и с тремя маленькими детьми на
шее?

– Нет, конечно, нет, простите…
– Так вот, – закончил адвокат, – если я ни разу не

дал им ни цента, почему вы решили, что я дам вам?

В завершение, пожалуй, единственный редкий при-
личный анекдот про нелегкие адвокатские будни.

 
* * *

 
Адвокат в сильном подпитии возвращается поздно

вечером домой. Его молодая жена сильно волновалась,
а потому спрашивает:

– Где ты был?
Адвокат молча снимает плащ.
– Где ты был? – повторяет вопрос супруга.
Адвокат молча снимает ботинки.
– Где ты был, я последний раз спрашиваю!
Адвокат молча проходит в комнату, падает на

диван, и, тяжело вздыхая, произносит:
– Где-где? В суде!!!

Давайте обобщим все вышесказанное и разберемся, за что
же не любят, а иногда даже ненавидят адвокатов?



 
 
 

 
1. Адвокатов не любят за то, что

они защищают преступников
 

Много раз приходилось слышать упреки окружающих:
«Вы же отрабатываете гонорар!» Смысл этой фразы заклю-
чается в распространенном мнении о том, что адвокат – по-
собник преступника.

Но не все понимают, что в большинстве дел (не только
уголовных, но и гражданских) нет абсолютно правой сто-
роны. Многие преступления становятся результатом непра-
вильного поведения потерпевшего, а в ряде случаев они со-
вершаются в силу стечения тяжелых обстоятельств. На прак-
тике достаточно часто завышается объем обвинения, иска-
жается квалификация деяния, неполно исследуются данные
о личности: все перечисленные вопросы – сфера деятельно-
сти адвоката, а состязательная форма процесса – единствен-
ное средство, которое человечество изобрело для поиска ис-
тины.

При этом я не оправдываю моих коллег, которые работают
под лозунгом «мы докажем, что вы правы», теряют чувство
меры и буквально из «черного» пытаются сделать «белое».



 
 
 

 
2. Адвокатов не любят
за большие гонорары

 
Если адвокат за свой труд получает приличные деньги, то

в общественном мнении (в первую очередь среди следовате-
лей и судей) он обычно выглядит жуликом.

Но адвокат, как и любой высококвалифицированный спе-
циалист, должен иметь право на достойный гонорар, тем бо-
лее, что зачастую он уподобляется легкоатлету в беге с мно-
гочисленными препятствиями, которые с удовольствием ему
громоздят чиновники различных рангов и уровней13. Адво-
кат один на один выступает против системы, а это требует
профессионализма, принципиальности и иногда даже муже-
ства.

Вот что по этому поводу писал еще А. Смит:
Мы вверяем наше здоровье врачу, наше состояние,

а иногда нашу жизнь и репутацию  – поверенному и
адвокату. Такое доверие нельзя безопасно оказывать
людям, не занимающим солидного общественного
положения. Поэтому их вознаграждение должно
достигать таких размеров, чтобы обеспечивать им
общественное положение, требуемое столь серьезным

13 До революции в русском языке была такая общеупотребительная фраза, от-
носившаяся к деятельности адвокатов: «хождение по делам». Наша профессия –
это действительно не только хождение и бегание, но и утомительное сидение в
коридорах в ожидании суда.



 
 
 

доверием. Продолжительное время и крупные расходы,
необходимые на их обучение, вместе с указанным
обстоятельством неизбежно еще больше повышают
цену их труда.

Адвокатская профессия связана с огромной психологиче-
ской нагрузкой, ведь адвокат не видит счастливых людей, к
нему приходят со злобой, завистью, подозрениями. Недаром
А. Шопенгауэр заметил, что врач видит человека во всей его
слабости, теолог – во всей его глупости, а юрист – во всей
подлости. А сколько времени приходится проводить в тюрь-
мах, дыша спертым воздухом, пропитанным запахом хлорки
и еще бог знает чего, в ощущениях замкнутости простран-
ства! Его бы хватило на солидный срок.

Адвокат достоин хорошего гонорара, но я не оправдываю
многих моих коллег, которые берут баснословные суммы под
невыполнимые обещания либо за работу, не требующую осо-
бых усилий.

 
3. Адвокатов не любят за то, что
они не гарантируют результат,

который ожидают клиенты
 

Нельзя упрекать адвоката в том, что он «продает» свое
время, а не результат работы, поскольку выигрыш дела зави-
сит от целого ряда обстоятельств: от соответствия позиции
клиента закону; от наличия необходимых доказательств; от



 
 
 

усмотрения чиновника, рассматривающего дело; от грамот-
ности адвоката и правильности выбранной им тактики ве-
дения дела. Отсюда вывод – адвокат не может нести ответ-
ственность за незаконные действия следователя и судьи.

К сожалению, сегодня многое решается не на основе зако-
на, а с помощью денег и власти, поэтому некоторые граждане
свыклись с мыслью о том, что «чем платить адвокату, лучше
купить судью», и иногда открыто спрашивают о наличии у
адвоката необходимых связей. Этим пользуются недобросо-
вестные коллеги, которые получают гонорар в обмен на мни-
мые либо реальные обещания положительного исхода дела,
а в случае провала они вызывают ненависть не только к себе,
но и к своим коллегам.

Обычно коллеги из этических соображений молчат о зло-
бодневных проблемах и пороках адвокатской корпорации,
но в произведениях литературы и искусства, которые я при-
вел выше, они раскрыты полно и без стеснения. Вы можете
спросить, изменилось ли мое личное отношение к профес-
сии после прихода в адвокатуру? И я отвечу: да, изменилось,
причем с первых дней, существенным образом и в худшую
сторону. Тем не менее я хотел бы возразить противникам ад-
вокатов и адвокатуры.

Повышенная критика всегда была обусловлена именно
тем, что, в отличие от иных институтов, адвокатура несет
в себе особый социальный смысл. Но часто забывают, что
и среди представителей других профессий не меньше лю-



 
 
 

дей, озабоченных исключительно денежными интересами,
не меньше людей некомпетентных и бессовестных. В конце
концов, давайте представим хотя бы на миг, что в России
нет корпорации профессиональных защитников, а есть одни
лишь «несуны», ходатаи, стряпчие… Смогут ли они защи-
тить рядовых граждан, будут ли они бороться с чиновничьим
произволом?

Вывод. Негативное отношение значительной части
общества к адвокатам проявилось в художественной
литературе и искусстве, которые практически не со-
здали положительных образов представителей этой
профессии, не содержат описаний их нелегкого труда.



 
 
 

 
О рынке юридических услуг

 
Широко распространено заблуждение о том, что рабо-

та адвоката сводится к приему многочисленных желающих
в просторном юридическом офисе и «сшибанию» «дураш-
ных» гонораров. Хочу вас огорчить: если вы решили стать
адвокатом, нужно готовиться к тому, что будет тяжело, осо-
бенно в первые годы работы. Традиционные способы нара-
ботки клиентуры у молодого адвоката – это «улица» и так
называемые «уголовные дела по назначению». Но «улица»
занята неквалифицированными юристами, занимающимися
гражданскими делами, а ко многим следователям «прикреп-
ляются» их бывшие коллеги  – «новоиспеченные» адвока-
ты14.

Попасть на рынок юридических услуг в России сегодня
несложно: для этого даже не нужно получать юридическое
образование и статус адвоката. Гораздо тяжелее – удержать-
ся на нем в ходе ожесточенной конкурентной борьбы. При
этом конкуренция зачастую приобретает неэтичные и урод-
ливые формы, выражающиеся в борьбе за клиента в букваль-
ном смысле этого слова. С иронией еще столетие назад опи-
сывал похожую ситуацию один присяжный поверенный:

14 Кстати, именно потому, что сообщество адвокатов пополняется многочис-
ленными пенсионерами – судьями, прокурорами и следователями, его иногда на-
зывают «кладбищем юристов».



 
 
 

Стоя в ряд под стенкой городской думы, они
делали шаг или два в сторону проходящей толпы и
говорили: «Я пишу прошения, прошения я пишу», а
затем возвращались на место.

Рынок юридических услуг не является простым местом
для зарабатывания «шальных» денег еще и потому, что нуж-
даемость в юридических услугах у отдельно взятого челове-
ка обычно появляется достаточно редко, в отличие, напри-
мер, от ежедневных походов в магазин за продуктами. Имен-
но поэтому многие мои клиенты после благополучно решен-
ного вопроса могут не появиться никогда. Нужно учитывать
и то, что юридические услуги «нематериальны», поэтому бы-
вает довольно сложно донести их ценность до клиента. На
практике это значит, что часто люди не считают нужным не
только платить за консультации, но и за работу по делу в слу-
чае недостижения желаемого результата.

В конце концов, самый главный наш конкурент – это сам
клиент. В последнее десятилетие широкий доступ получи-
ли правовые ресурсы Интернета, поэтому многие граждане,
вместо того чтобы обращаться к юристам, занимаются «са-
молечением». Значительная часть населения вообще не ве-
рит в эффективность закона и судебного разбирательства,
поэтому даже в случае крайней нужды не использует право-
вые механизмы.

Государственный сегмент рынка юридических услуг
незначителен. Еще Постановлением Правительства РФ от



 
 
 

22.08.2005 № 534 были созданы государственные учрежде-
ния по оказанию юридической помощи малоимущим, но они
функционировали далеко не во всех субъектах РФ. Поста-
новлением Правительства РФ от 25.12.2008 № 1029 «О госу-
дарственных юридических бюро» указанные государствен-
ные структуры были отнесены к ведению Минюста РФ, а
финансирование расходов осуществлялось за счет средств
федерального бюджета. При этом бесплатную юридическую
помощь мог получить каждый малоимущий гражданин. Ин-
валидам I и II групп, ветеранам Великой Отечественной
войны, неработающим пенсионерам, получающим пенсию
по старости, государственные юридические бюро оказывали
бесплатную юридическую помощь в виде устной консульта-
ции вне зависимости от уровня их дохода. До принятия ФЗ
РФ от 21.11.2011 №  324-ФЗ «О бесплатной юридической
помощи» эксперимент по созданию федеральных государ-
ственных юридических бюро проводился на территории 10
субъектов РФ. С принятием вышеуказанного Закона пере-
чень оснований для оказания бесплатной юридической по-
мощи был существенно сокращен, а государственные юри-
дические бюро было предусмотрено создавать и финансиро-
вать за счет субъектов РФ, поэтому ранее созданные феде-
ральные государственные бюро трансформировались в реги-
ональные. Однако в настоящее время по-прежнему, в отли-
чие от адвокатских и иных юридических образований, штат
государственных юридических бюро немногочислен (от пя-



 
 
 

ти штатных единиц в Калининградской области до 38 штат-
ных единиц в Пензенской области).

Значительное место на рынке юридических услуг занима-
ют частнопрактикующие юристы, в том числе работающие
нелегально, без оформления индивидуального предприни-
мательства или общества с ограниченной ответственностью
(ООО). В настоящее время юридическая деятельность госу-
дарством не лицензируется, доступ на рынок юридических
услуг ничем не ограничен, а потому обычному гражданину
легко попасть к «специалисту», который ничего общего не
имеет с юриспруденцией. Парадокс, но люди ищут в первую
очередь не адвокатов, а юристов, полагая, что они оказыва-
ют консультационные услуги, а адвокаты лишь защищают в
суде лиц, обвиняемых в совершении преступлений.

Граждане, намеревающиеся сэкономить на оплате юри-
дических услуг, часто полагаются на помощь своих знако-
мых, деятельность которых тем или иным образом связана
или была связана ранее с юриспруденцией: прокуроров, но-
тариусов, юристов организаций, студентов и преподавателей
учебных заведений или просто юристов-самоучек (сутяжни-
ков). Иногда мне приходилось наблюдать картину консуль-
тирования граждан даже судебными приставами, обеспечи-
вающими общественный порядок в зданиях судов.

В последние годы довольно часто клиенты, обратившие-
ся за помощью, свой рассказ начинают не с того, что у них
произошло, а с того, как закончился суд, как безжалостно



 
 
 

их обобрали юристы или псевдоюристы под различными вы-
мышленными предлогами, в том числе связанными с дачей
взяток. С этим злом у людей подрывается и без того шаткое
чувство законности и вера в профессионального адвоката.

Несмотря на то что издавна обсуждаются вопросы необхо-
димости введения адвокатской монополии, адвокаты до сих
пор среди прочих юристов не занимают привилегированно-
го положения15. Напротив, представители этой корпорации
несут гораздо больше обязательств, чем обычные юристы,
которые мало чем ограничены. Отличия адвокатов от иных
юристов определены в ФЗ РФ от 31.05.2002 № 63 «Об адво-
катской деятельности и адвокатуре в РФ» (далее – Закон).

Первое отличие. Адвокат, в отличие от обычного юри-
ста, получает свой статус после успешной сдачи квалифика-
ционного экзамена. Решение о присвоении статуса адвоката
принимает квалификационная комиссия адвокатской пала-
ты субъекта Российской Федерации (ст. 9 Закона).

Второе отличие. Получить статус адвоката может не
каждый юрист, а лишь лицо, которое имеет (ст. 9 Закона):

• высшее юридическое образование, полученное по име-
ющей государственную аккредитацию образовательной про-
грамме, либо ученую степень по юридической специально-
сти;

15 Справедливости ради отмечу, что так называемая «адвокатская корочка» –
удостоверение адвоката, выдаваемая Управлением Минюста РФ, имеющая гер-
бовую печать, у многих чиновников и частных лиц вызывает страх.



 
 
 

•  стаж работы по юридической специальности не менее
двух лет либо прошло стажировку в адвокатском образова-
нии.

Не вправе претендовать на приобретение статуса адвоката
и осуществление адвокатской деятельности лица:

1)  признанные недееспособными или ограниченно дее-
способными;

2) имеющие непогашенную или неснятую судимость за со-
вершение умышленного преступления.

Третье отличие. Адвокат не вправе вступать в трудовые
отношения в качестве работника, за исключением научной,
преподавательской и иной творческой деятельности, а также
занимать государственные должности РФ, государственные
должности субъектов РФ, должности государственной служ-
бы и муниципальные должности (ст. 2 Закона).

Адвокат вправе осуществлять свою деятельность лишь в
одной из избранных им форм адвокатских образований: ад-
вокатский кабинет, коллегия адвокатов, адвокатское бюро и
юридическая консультация (ст. 20 Закона).

Четвертое отличие. Адвокат, в отличие от иных юри-
стов, обладает более широким спектром полномочий.

Так, согласно ст. 49 УПК РФ, в качестве защитников до-
пускаются адвокаты. По определению или постановлению
суда (то есть только на стадии судебного разбирательства
уголовного дела) в качестве защитника могут быть допуще-
ны наряду с адвокатом один из близких родственников об-



 
 
 

виняемого или иное лицо, о допуске которого ходатайствует
обвиняемый. При производстве у мирового судьи указанное
лицо допускается и вместо адвоката. Таким образом, защиту
подозреваемых и обвиняемых в ходе предварительного рас-
следования по уголовному делу могут осуществлять только
адвокаты. В соответствии со ст. 56 УПК РФ свидетель впра-
ве являться на допрос только с адвокатом, но не с иным юри-
стом.

Что касается гражданских и административных дел, то в
качестве представителей могут выступать любые дееспособ-
ные граждане, в том числе неюристы (как правило, за ис-
ключением судей, следователей и прокуроров, кроме случа-
ев участия их в качестве представителей соответствующих
органов или законных представителей).

В соответствии с ч. 3 ст. 6 Закона адвокат вправе:
1) собирать сведения, необходимые для оказания юриди-

ческой помощи, в том числе запрашивать справки, характе-
ристики и иные документы от органов государственной вла-
сти, органов местного самоуправления, а также обществен-
ных объединений и иных организаций. Указанные органы и
организации в порядке, установленном законодательством,
обязаны выдать адвокату запрошенные им документы или
их заверенные копии не позднее чем в месячный срок со дня
получения запроса адвоката;

2) опрашивать с их согласия лиц, предположительно вла-
деющих информацией, относящейся к делу, по которому ад-



 
 
 

вокат оказывает юридическую помощь;
3)  собирать и представлять предметы и документы, ко-

торые могут быть признаны вещественными и иными дока-
зательствами, в порядке, установленном законодательством
РФ;

4)  привлекать на договорной основе специалистов для
разъяснения вопросов, связанных с оказанием юридической
помощи;

5)  беспрепятственно встречаться со своим доверителем
наедине, в условиях, обеспечивающих конфиденциальность
(в том числе в период его содержания под стражей), без огра-
ничения числа свиданий и их продолжительности;

6)  фиксировать (в том числе с помощью технических
средств) информацию, содержащуюся в материалах дела, по
которому адвокат оказывает юридическую помощь, соблю-
дая при этом государственную и иную охраняемую законом
тайну;

7) совершать иные действия, не противоречащие законо-
дательству.

Адвокаты любят подчеркивать свое преимущество перед
остальными юристами тем, что имеют право направлять ад-
вокатские запросы. Но никаких привилегий адвокатские за-
просы перед остальными обращениями граждан по действу-
ющему законодательству не имеют, то есть в этом отноше-
нии адвокаты мало чем отличаются от других юристов.

Пятое отличие. В отличие от иных юристов, на адвока-



 
 
 

тов закон возлагает особые обязанности (запреты).
Так, согласно ч. 4 ст. 6 Закона адвокат не вправе:
1) принимать от лица, обратившегося к нему за оказанием

юридической помощи, поручение в случае, если оно имеет
заведомо незаконный характер;

2) принимать от лица, обратившегося к нему за оказанием
юридической помощи, поручение в случаях, если он:

• имеет самостоятельный интерес по предмету соглаше-
ния с доверителем, отличный от интереса данного лица;

• участвовал в деле в качестве судьи, третейского судьи
или арбитра, посредника, прокурора, следователя, дознава-
теля, эксперта, специалиста, переводчика, является по дан-
ному делу потерпевшим или свидетелем, а также если он
был должностным лицом, в компетенции которого находи-
лось принятие решения в интересах данного лица;

•  состоит в родственных или семейных отношениях с
должностным лицом, которое принимало или принимает
участие в расследовании или рассмотрении дела данного ли-
ца;

• оказывает юридическую помощь доверителю, интересы
которого противоречат интересам данного лица;

3)  занимать по делу позицию вопреки воле доверителя,
за исключением случаев, когда адвокат убежден в наличии
самооговора доверителя;

4) делать публичные заявления о доказанности вины до-
верителя, если тот ее отрицает;



 
 
 

5) разглашать сведения, сообщенные ему доверителем в
связи с оказанием последнему юридической помощи, без со-
гласия доверителя (адвокатскую тайну);

6) отказаться от принятой на себя защиты.
Негласное сотрудничество адвоката с органами, осу-

ществляющими оперативно-розыскную деятельность, за-
прещается.

Согласно ст. 7 Закона адвокат обязан:
1) честно, разумно и добросовестно отстаивать права и за-

конные интересы доверителя всеми не запрещенными зако-
нодательством средствами;

2) исполнять требования закона об обязательном участии
адвоката в качестве защитника в уголовном судопроизвод-
стве по назначению органов дознания, органов предвари-
тельного следствия или суда, а также оказывать юридиче-
скую помощь гражданам РФ бесплатно в случаях, преду-
смотренных законом;

3) постоянно совершенствовать свои знания и повышать
свою квалификацию;

4)  соблюдать Кодекс профессиональной этики адвоката
и исполнять решения органов адвокатской палаты субъекта
РФ, Федеральной палаты адвокатов РФ, принятые в преде-
лах их компетенции;

5) ежемесячно отчислять за счет получаемого вознаграж-
дения средства на общие нужды адвокатской палаты в по-
рядке и в размерах, которые определяются собранием (кон-



 
 
 

ференцией) адвокатов адвокатской палаты соответствующе-
го субъекта, а также отчислять средства на содержание адво-
катского образования.

Кроме того, адвокат не вправе давать лицу, обратившему-
ся за оказанием юридической помощи, или доверителю обе-
щания положительного результата выполнения поручения.

Хотя действующее законодательство не содержит прямо-
го запрета рекламы адвокатской деятельности и со стороны
органов адвокатского сообщества отсутствует жесткий кон-
троль адвокатов в этой сфере, однако принято считать, что
реклама принципиально противоречит этическим правилам
профессии. Фактически, адвокаты в использовании рекламы
существенно ограничены по сравнению с другими юриста-
ми16.

Статья 17 Кодекса профессиональной этики адвоката ука-
зывает на то, что информация об адвокате и адвокатском об-
разовании допустима, если не содержит: 1) оценочных ха-
рактеристик адвоката; 2) отзывов других лиц о работе адво-
ката; 3) сравнений с другими адвокатами и критики других
адвокатов; 4) заявлений, намеков, двусмысленностей, кото-
рые могут ввести в заблуждение потенциальных доверителей
или вызывать у них безосновательные надежды. Если адво-
кату (адвокатскому образованию) стало известно о распро-

16 Более жесткий подход в отношении рекламы принят в нотариальном сооб-
ществе. Так, согласно Профессионального кодекса нотариусов г. Москвы, инди-
видуальная реклама нотариусов в СМИ, включая Интернет, не допускается.



 
 
 

странении без его ведома информации о его деятельности,
которая не отвечает настоящим требованиям, он обязан со-
общить об этом Совету адвокатской палаты.

В ст. 17 Кодекса профессиональной этики адвоката отсут-
ствуют положения, регламентирующие форму распростра-
нения информации об адвокате и адвокатском образовании,
однако она должна соответствовать ст. 4 Кодекса, в соответ-
ствии с которой адвокаты при всех обстоятельствах долж-
ны сохранять честь и достоинство, присущие их профессии.
С этой точки зрения при размещении информации адвокат
должен воздержаться от использования таких форм, которые
явно не соответствуют престижу профессии: расклеивание
объявлений, помещение их на транспортные средства, сте-
ны и двери зданий, заборы, мусоропроводы, распростране-
ние листовок, рекламных предложений, визиток, открыток,
помещение их в почтовые ящики потенциальных доверите-
лей, использование механизма «спам-почты» и т. п. К дис-
циплинарным нарушениям обычно относится и распростра-
нение рекламных объявлений в общественном транспорте и
на судах. Таким образом, нужно избегать лобовой торгаше-
ской рекламы адвокатских услуг.

Шестое отличие. Ответственность адвоката за неиспол-
нение обязанностей имеет специфичный характер. Кодекс
профессиональной этики адвокатов устанавливает основа-
ния и порядок привлечения адвоката к дисциплинарной от-
ветственности, а обычные юристы несут ответственность пе-



 
 
 

ред своим клиентом лишь в гражданско-правовом порядке.
Кроме того, со дня введения в силу специального феде-

рального закона, который до сих пор не принят ввиду раз-
ногласий между адвокатским сообществом и органами го-
сударственной власти, будет установлена обязанность адво-
катов страхования своей профессиональной имущественной
ответственности.

Вывод. Трудности и безденежность профессии,
особенно среди молодых специалистов, обусловлены
не только негативным отношением значительной ча-
сти общества к адвокатам, фактическим отсутствием
у последних необходимых процессуальных полномо-
чий, правовым нигилизмом следователей и судей, но и
большой конкуренцией на рынке юридических услуг.



 
 
 

 
Настоящий адвокат

 
Каким должен быть настоящий адвокат? На этот вопрос

найдется множество пространных ответов. У меня, как у лю-
бого начинающего специалиста, были многочисленные про-
фессиональные ошибки по глупости, неопытности, а ино-
гда от отчаяния и бессилия что-либо изменить. Жить ровно
без искушений, наверное, вряд ли у кого получалось. Одна-
ко в своей работе я старался придерживаться определенных
принципов17, что, думаю, и «притягивало» ко мне клиентов,
причем людей не самых худших:

• никогда не поступать против справедливости;
• относиться к клиентам так, как вы хотели бы, чтобы от-

носились к вам;
• вживаться в каждое дело, вкладывая в него душу и зна-

ния;
• постоянно работать над собой и собственными ошибка-

ми.
Если начинающий адвокат не поймет важности сказан-

ного, а станет на путь «отжима» денег у клиентов с помо-
щью разнообразных маркетинговых манипуляций и жульни-

17 Известный адвокат М. Ю. Барщевский в своей книге «Адвокатская этика»
так сформулировал «краеугольные камни» сущности адвокатской деятельности:
честность перед клиентом; компетентность как наличие навыков и знание зако-
нодательства; добросовестность, предполагающая работу с максимальной отда-
чей собственных сил.



 
 
 

ческих схем, то в конце концов он потерпит фиаско.
С первого дня работы адвокат создает себе репутацию –

плохую либо хорошую, а затем привыкает к этому образу и
следует ему постоянно. В этой связи я часто вспоминаю на-
ставления профессора З. Ф. Ковриги, которые она любила
давать мне при каждом удобном случае: «Надо держать мар-
ку».

Ошибочно думать, что репутация нужна адвокату лишь
для привлечения клиентов – она необходима и для успеш-
ного ведения дел, поскольку авторитет адвоката во многих
случаях влияет на убеждение судей больше, чем доказатель-
ства, собранные по делу. Французский адвокат Ларош-Фла-
вен однажды сказал замечательную фразу:

Надо, чтоб судьи видели, что адвокаты
действительно хорошие люди. Усилия убедить
будут совершенно тщетны, если их жизнь будет
противоречить их словам.

Есть распространенное мнение, что к главным плюсам ад-
вокатской профессии относится наличие большого количе-
ства свободного времени. Но, чтобы стать профессионалом,
нужно повседневно жить в информационном потоке: быть в
курсе общественной жизни, периодически изучать динамич-
но меняющееся законодательство, судебную практику, науч-
ную литературу, не ограничиваясь рамками специализации.

Еще А. Ф. Кони отмечал, что у адвоката общее образова-
ние должно идти впереди специального , потому что прихо-



 
 
 

дится иметь дело с самыми разнообразными явлениями жиз-
ни, и эти явления нужно правильно оценить, принять по ним
верное решение и убедить других в правильности своей точ-
ки зрения. Широкий кругозор, кроме того, помогает разби-
раться в людях различных профессий и увлечений, быть ин-
тересным для окружающих. Как однажды мудро заметил ос-
новоположник криминалистики, судебный следователь Ганс
Гросс: стремление расширять свои знания не должно поки-
дать ни на минуту, нужно обращать внимание на все то, что
может пригодиться в работе, поскольку, приступив к делу,
учиться будет поздно18.

С чем мне только не приходилось сталкиваться в своей
работе: с вопросами медицины, когда речь шла о правиль-
ности лечения и причинении потерпевшим телесных повре-
ждений или смерти; с собаководством, когда домашние пи-
томцы выступали орудием правонарушений; строительные
познания необходимы были для дел о разделе имущества, о
возмещении убытков, причиненных некачественными рабо-
тами; устройство автомобилей приходилось изучать по де-
лам о ДТП и в связи с их ненадлежащим ремонтом; расте-
ниеводство и животноводство становились моей второй про-
фессией по делам о хищениях и уничтожении имущества.

18 Весьма обстоятельный и содержательный труд Г. Гросса «Руководство су-
дебных следователей как система криминалистики» является наглядной иллю-
страцией этих слов.



 
 
 

Во что только не приходилось вникать: в бухгалтерию, линг-
вистику, военное дело, кулинарию – всего не перечесть.

Работа адвоката без изучения психологии немыслима19.
Эти знания помогают не только понять устремления клиен-
тов, но и оценить поведение противника, настроение судей,
способности свидетелей. На самом деле каждый из нас об-
ладает врожденной способностью узнавать правду о других.
Всех нас с детства учили, что, прежде чем перейти дорогу,
надо остановиться и осмотреться по сторонам. Для того что-
бы развивать навыки психологической оценки, нужно боль-
ше слушать людей, интересоваться их проблемами, увлече-
ниями, привычками и наблюдать за их поведением не толь-
ко во время работы, но и на улице, в магазине, особенно в
многолюдных местах.

Психологи считают, что существуют четыре первичных
кода общения, которые расшифровываются головным моз-
гом. Два из них  – речевой и голосовой  – воспринимают-
ся на слух, в то время как два других – выражение лица и
язык тела – воспринимаются визуально. Своим поведением,
внешностью, жестами, мимикой человек может рассказать

19 Книг по психологии, которые были бы адресованы непосредственно адвока-
там, немного. Среди них: Гулевич О. А.  Психология в суде присяжных. Аналити-
ческий обзор: Учебное пособие для студентов факультетов психологии высших
учебных заведений по специальности 020400 – «Психология». М.: Международ-
ное общество им. Л. С. Выготского, 2003; Гулевич О. А.  Психологические осно-
вы юриспруденции: учебное пособие. М.: НОУ ВПО Моск. психол. – соц. ин-т,
2009; Скабелина Л. А. Психологические аспекты адвокатской деятельности: мо-
нография. М.: Федеральная палата адвокатов, 2012.



 
 
 

довольно много о себе, не говоря уже о том, что он расскажет
своей речью. Говорят, о мыслях человека могут свидетель-
ствовать даже движение пальцев во время разговора, кото-
рые определяют как спрятанные, сердитые, лгущие, честные,
упрямые, нетерпеливые, спокойные, уверенные20.

При всем разнообразии, каждый человек имеет вполне
определенный тип нервной системы. Большинству читате-
лей еще со школьной скамьи известно о существовании ос-
новных четырех типов темперамента: холерический, санг-
винический, меланхолический и флегматический. Известна
типология характера, основанная на типе конституционно-
го строения человека: атлетик, астеник, пикник, диспластик.
Каждому типу свойственно определенное поведение. Люди,
схожие по внешности (полноте, фигуре, чертам лица и пр.),
имеют и схожий характер, привычки, образ мыслей. Этим
наблюдением я не раз успешно пользовался, глядя на незна-
комого человека (будь то клиент, следователь, судья), пред-
ставлял типаж, с которым уже когда-то сталкивался в жизни,
и, основываясь на этом, прогнозировал поведение человека
в той или иной ситуации.

Поскольку наша профессия связана с использованием
огромного потока разнообразной информации, нужно по-

20 О получении информации из невербальных каналов общения интересно рас-
сказано в пособии: Комиссарова Я. В., Килессо Е. Г., Перч В. В.  Криминалистика
+ Криминалисты = Опыт борьбы с преступностью. М.: Юрлитинформ, 2005.



 
 
 

стоянно тренировать свою память21. Как сказал один хи-
рург захудалой, технически необеспеченной районной боль-
ницы: «Главный инструмент врача-профессионала  – это
ГПУ: глаза, пальцы и уши». И коллегам я сказал бы то же са-
мое: не надейтесь на записные книжки, планинги, современ-
ные электронные гаджеты с непрерывным доступом в Интер-
нет – все это не поможет, когда вдруг в судебном процессе
срочно потребуется процитировать закон или сослаться на
материалы дела. Старайтесь запоминать все, начиная от фа-
милий и имен клиентов, их телефонных номеров, дат и вре-
мени судебных заседаний и пр. Поверьте, клиенты не про-
щают, если их адвокат путает обстоятельства и события, от-
носящиеся к делу.

Т. Джефферсон однажды заметил, что профессия юриста
состоит в том, чтобы все ставить под сомнение, ни с чем
не соглашаться и без конца говорить. Это значит, что насто-
ящий адвокат должен творчески подходить к каждому, да-
же самому заурядному делу, избегать трафаретного мышле-
ния. Но особо на чем бы хотелось остановиться – это необ-
ходимость развития навыков письменной и устной речи.  Вы
не представляете, что значат для юриста языковые навыки!
Это – умение толковать законы, составлять грамотные доку-
менты, выступить с речью, достигающей сердец и разума су-

21 Могу порекомендовать один из наиболее полных учебников для тренировки
памяти: Васильева Е. Суперпамять, или Как запомнить, чтобы вспомнить? Крас-
нодар: Сов. Кубань, 2003.



 
 
 

дей и, в конце концов, возможность притягивать к себе кли-
ентов.

Как утверждают специалисты, в русском языке около пя-
тисот тысяч слов, а если учесть, что в запасе среднестати-
стического гражданина примерно три тысячи слов, то можно
увидеть всю ограниченность его выразительных возможно-
стей. Словарный запас каждого из нас делится на пассивный
(слова, которые мы знаем, но не употребляем) и активный
(слова, используемые в разговорной речи). Пассивный сло-
варный запас значительно превышает активный. Активный
словарный запас весьма изменчив: он может расти или таять.

Нужно постоянно расширять свой словарный запас ме-
тодами общения (словообмена с собеседниками), чтением
вслух, пересказом и заучиванием текста . Работать следует
не только с классикой, но и с различными словарями. Еще
в юности я ввел в привычку вести записную книжку мет-
ких цитат, удачных выражений, неизвестных мне слов и да-
же анекдотов – всего того, что может пригодиться в устной
и письменной речи. И советую всем делать то же самое.

Что касается устной речи, то вряд ли в этой книге есть
смысл пересказывать теорию, которую изучают актеры, дик-
торы и т. п.22 К тому же вам покажутся скучными и непосиль-
ными многочисленные упражнения по отработке дикции. Но
возможность понять, как следует говорить, дает элементар-

22 Интересующимся можно порекомендовать старую советскую методичку, вы-
пущенную для лекторов: Никольская С. Т. Техника речи. М.: Знание, 1978.



 
 
 

ное наблюдение за игрой актеров в кино и театре. То есть
учиться всегда можно, совмещая приятное с полезным.

Самое главное – постоянно следить за речью в быту, сле-
дя за собой как бы со стороны (для этого эффективно про-
слушивать свой голос в записи), стараться говорить мало,
но осмысленно, не засорять язык лишними словами, избав-
ляться от трафаретов. Не забывайте об орфоэпии – правиль-
ном ударении. Неграмотное произношение слов режет слух.
Особенно это касается наиболее употребительных юриста-
ми слов: «хода́тайство», «возбуждено́», «догово́р», «осуж-
дённый» и т. п. Стремитесь говорить выразительно, акценти-
руя важные слова. Меняйте темп речи, когда хотите подчерк-
нуть что-либо. Следите за мимикой и контролируйте свои
жесты.

Состояние и сила голоса непосредственно связаны со все-
ми физиологическими процессами, происходящими в ор-
ганизме. Следите за голосовым аппаратом и не допускайте
простуд. Перед публичным выступлением, когда особенно
важно, чтобы голос звучал, нужно за два-три часа достаточ-
но плотно поесть. И переедание, и голод – две крайности,
которые отнюдь не способствуют отличной работе голосово-
го аппарата. Красивому голосу нужна простая, чистая вода.
Именно вода, а не чай, соки, отвары трав. Рекомендуется
ежедневно пить до 1,5–2 л воды, особенно в жару или при
волнении перед публичными выступлениями. Каждое утро,
просыпаясь, желательно увлажнять горло и связки стаканом



 
 
 

слегка теплой воды. Чтобы голос был красивым и звучным,
нужно дышать диафрагмой, то есть звуки должны как бы из-
влекаться изнутри вашего тела, а не изо рта.

Профессиональная деятельность адвоката в большинстве
случаев протекает в условиях конфликта по отношении к
суду, следователям, процессуальным противникам. Именно
поэтому некоторые адвокаты стараются не браться за уголов-
ные дела либо вообще избегают участия в судебных процес-
сах. Для того чтобы преодолеть волнение  и обрести уверен-
ность в себе, нужно, во-первых, поддерживать отличную фи-
зическую форму и уделять внимание своему внешнему ви-
ду. Во-вторых – следует готовиться к процессу заранее, про-
считывать различные ходы противника, то есть иметь аль-
тернативные модели защиты. В-третьих – это отвлечься, рас-
слабиться перед процессом. Например, прогуляться на све-
жем воздухе, что гораздо полезнее, чем судорожное переби-
рание документов. Не держите в себе тревогу от того, что
вам предстоит встреча с чиновником, от которого не знаешь,
чего ожидать, расслабьтесь и внушите себе мысль о том, что
главный участник процесса – это вы, именно вы можете по-
вернуть все события в ту сторону, в которую это будет нуж-
но вам.

Еще мне нравятся советы воронежского профессора-фи-
лолога И.  А. Стернина23, опубликованные в его работе

23  Рекомендую коллегам и другие работы этого автора, например: Стернин
И. А. Общение с разными типами собеседников. Воронеж: Истоки, 2013; Стер-



 
 
 

«Практическая риторика» (М.: Академия, 2008): для борь-
бы с волнением нужно повысить громкость, энергичность,
эмоциональность речи, взяться рукой за стол, стул, указку и
пр., а перед выходом на трибуну несколько раз уверенным
голосом произнести: «Я хорошо знаю материал, меня будут
хорошо слушать».

Но полное спокойствие может не прийти даже с годами
и опытом, потому что человек, небезразличный к своей ра-
боте, всегда будет переживать. Если же адвокату все равно,
что будет с клиентом, если он думает о нем как о «жулике» 24,
который получит по заслугам, то зачем такому адвокату вол-
нение?

Профессия адвоката оказывает положительное влияние
на развитие личности, поскольку с годами повышает комму-
никативную компетентность, развивает познавательные про-
цессы. При выполнении профессиональных обязанностей
у адвокатов развиваются организаторские качества лично-
сти, такие как педантичность, дисциплинированность, от-
ветственность, самостоятельность, способность организо-
вать людей на решение поставленных задач. Однако любая
профессия может оказывать и отрицательное влияние на
личность. Профессиональная деформация личности  появля-
ется под влиянием стереотипов профессиональной деятель-

нин И. А. Правила и приемы речевого воздействия. Воронеж: Истоки, 2013.
24 Именно так многие сотрудники полиции на профессиональном сленге назы-

вают задержанных и обвиняемых.



 
 
 

ности, механизмов психологической защиты, возрастных из-
менений специалиста. Она имеет внешнее выражение в ма-
нере поведения, речи, физическом облике, неадекватности
восприятия людей и ситуаций, не только отрицательно влия-
ет на развитие личности, но и наносит ущерб самой профес-
сиональной деятельности.

Также в психологии можно встретить термин «эмоцио-
нальное (профессиональное) выгорание» . В отличие от про-
фессиональной деформации, эмоциональному выгоранию
может быть подвержен любой адвокат, при этом скорость вы-
горания не связана с образованием, уровнем интеллекта, а
зависит от нагрузки и уровня персональной ответственности
адвоката к делу. Кроме того, отличие этого синдрома заклю-
чается в том, что он может возникнуть лишь в контексте про-
фессиональной деятельности, а профессиональная деформа-
ция затрагивает в большей степени жизнь вне работы.

Выделяют три стадии эмоционального выгорания. Первая
стадия характеризуется снижением положительных эмоций,
связанных с работой, возникновением чувства неудовлетво-
ренности, тревожности, пустоты. Вторая стадия обусловлена
неприязнью и пренебрежительным отношением к доверите-
лям, проявляющимися сначала в разговорах с коллегами, а
затем постепенно и в присутствии доверителей. На третьей
стадии эмоционального выгорания профессионал становит-
ся равнодушным, теряет интерес не только к своей работе,
но и к себе и близким людям.



 
 
 

Есть несколько проверенных на практике способов избав-
ления от стресса и борьбы с профессиональным выгоранием:

•  приобщаться к искусству (смотреть картины, слушать
музыкальные произведения, особенно классику, заниматься
музыкой и спортом);

• выходить на пространство (можно на природу, можно
просто походить по улицам, по магазинам, где людно и есть
общение с людьми или животными и пр., но не замыкаться
в квартире наедине с собой);

• заняться любимым делом (если нет хобби, смотреть фо-
тографии, видео, где вы были счастливы, и все, что вызывает
положительные эмоции, заняться шопингом и пр.);

• молиться (в церкви, дома или просто зайти в церковь и
постоять – так советуют некоторые священнослужители).

Кроме того, существуют различные аутогенные способы
расслабления. Если вам трудно и вы накопили отрицатель-
ные эмоции, постарайтесь лечь удобно, полностью рассла-
биться и представить себе теплый летний день, южное утро,
ярко светящее солнце.

Вы медленно идете к морю. Под ногами
песок  – светлый, мягкий, чистый, теплый. Ноги
проваливаются в него  – очень приятно, тепло
поднимается по всему телу. Солнце ласкает теплыми
лучами ваши руки, плечи, лицо, туловище. У
вас хорошее, спокойное настроение. Вода голубая,
спокойная и прозрачная (видны камешки и водоросли
на дне), солнце играет серебристыми бликами, чайки



 
 
 

медленно кружат над берегом моря. Вы ложитесь
на теплый песок, вы отдыхаете, вы расслаблены,
вам хорошо. Вы обо всем забыли, только это раннее
спокойное, теплое, солнечное утро, эта спокойная,
прозрачная вода и этот чудесный теплый воздух,
напоенный ароматом цветов, запахом моря, земли и
солнца. Вы спокойны, вы отдыхаете.

Где найти примеры настоящего адвоката с требуемыми
для профессии качествами? Становление профессионала
всегда начинается с подражания, поэтому молодым адвока-
там нужно присматриваться к тому, как работают коллеги.
Так из множества встречающихся на моем пути образов (не
только адвокатов, но и художественных, кинематографиче-
ских образов людей различных профессий) я складывал мо-
заику того представления об адвокате, которому пытаюсь
следовать до сих пор.

Вывод. Для того чтобы стать настоящим адвока-
том, нужно запомнить, что эта профессия требует ко-
лоссальной работоспособности и не оставляет ее об-
ладателю ни минуты покоя: ни на работе, ни дома,
ни днем, ни ночью. Как сказал однажды выдающий-
ся французский юрист А. Луазель, адвокатура требу-
ет всего человека.



 
 
 

 
Глава 2. Особенности

национального законодательства
и судопроизводства

 



 
 
 

 
Как искать нормативные

акты и их толковать
 

Основное оружие адвоката  – это закон. Студенты юри-
дических вузов, как правило, имеют сугубо теоретическое
представление о законах, им не рассказывают о том, как
именно законы применяются на практике, какие из них ис-
пользуют чаще, какие реже, а какие и вовсе не работают.

В теории права, преподаваемой в начале юридическо-
го образования, дается общее представление о группировке
всех нормативно-правовых актов по так называемым право-
вым отраслям. Студентов обязывают учить в равной мере
все отрасли права, независимо от дальнейшей специализа-
ции. Но, как известно, всего знать невозможно, поэтому на-
чинающим юристам нужно делать акцент не на заучивании
текста законов, а на умении ориентироваться в различных
отраслях права.

Можно выделить нормативно-правовые акты, к которым
адвокатам общей практики приходится обращаться чаще
всего, – это Конституция РФ, Уголовно-процессуальный ко-
декс (УПК) РФ, Гражданский процессуальный кодекс (ГПК)
РФ, Арбитражный процессуальный кодекс (АПК) РФ, Уго-
ловный кодекс (УК) РФ, Гражданский кодекс (ГК) РФ, Ко-
декс об административных правонарушений (КоАП) РФ, Се-
мейный кодекс (СК) РФ, Жилищный кодекс (ЖК) РФ, Фе-



 
 
 

деральный закон (ФЗ) РФ от 02.10.2007 № 229-ФЗ «Об ис-
полнительном производстве», ФЗ РФ от 02.05.2006 № 59-
ФЗ «О порядке рассмотрения обращений граждан РФ»25.

В Конституции РФ наиболее применимыми являются по-
ложения гл. 1 Основы конституционного строя и гл. 2 Права
и свободы человека и гражданина.

В УПК РФ – ч. 1 Общие положения, ч. 2 Досудебное про-
изводство, ч. 3 Судебное производство, ч. 4 Особый порядок
уголовного судопроизводства.

В ГПК РФ я также посоветовал бы уделить внимание
большей части норм, за исключением редко применяемых
положений раздела 5 и 6.

При изучении УК РФ, ГК РФ и КоАП РФ акцент необ-
ходимо сделать на Общей части. Особенная часть УК РФ
наиболее используется в статьях 105–119, 131–135, 157–168,
222, 228, 228.1, 264, 264.1, 290–293, 317–319 УК РФ. В ГК
РФ наиболее востребованы нормы ч. 2 раздела 4 «Отдельные
виды обязательств», посвященные договорам купли-прода-
жи, дарения, аренды, безвозмездного пользования, подряда,
возмездного оказания услуг, займа, обязательствам вслед-
ствие причинения вреда и неосновательного обогащения, а
также нормы ч. 3 раздела 5 «Наследственное право». В Осо-
бенной части КоАП РФ необходимо обратить внимание на

25 Рекомендую также уделить внимание изучению различных методических ре-
комендаций, принятых Федеральной службой судебных приставов РФ, а также
инструкциям по делопроизводству в суде, инструкциям по рассмотрению обра-
щений граждан, инструкциям по рассмотрению сообщений о преступлениях.



 
 
 

нормы гл. 12 «Административные правонарушения в обла-
сти дорожного движения».

СК РФ – самый небольшой по объему кодекс, тем не ме-
нее на практике чаще всего используются нормы первых пя-
ти разделов. Что касается ЖК РФ, то наиболее распростра-
нены споры, связанные с предоставлением жилых помеще-
ний по договорам социального найма (раздел 3), с прекраще-
нием прав на жилые помещения, принадлежащие собствен-
никам (глава 5), а также со взысканием коммунальных плате-
жей (раздел 7). ФЗ РФ «Об исполнительном производстве»
целесообразно изучать тщательным образом, поскольку это
традиционно самая проблемная область процессуального за-
конодательства.

С практической точки зрения для юриста важны положе-
ния законодательства, описывающие правила иерархии нор-
мативных актов, а также установленные временные преде-
лы их действия.

Казалось бы, с появлением Интернета найти нужный нор-
мативно-правовой акт, а также литературу, разъясняющую
его применение, не составляет труда даже для неюристов.
Но на практике электронные ресурсы могут не только не по-
мочь, но и навредить из-за отсутствия в них актуальной и
достоверной информации. Это не всегда берут в расчет даже
опытные юристы, а в итоге – допускают грубейшие ошибки.

Для правильного применения нормативных актов необхо-
димо знать процедуру вступления их в законную силу.  Су-



 
 
 

ществуют нормативные акты, в которых указана дата вступ-
ления в силу, но в большинстве случаев она отсутствует. В
этой ситуации для применения документа дата его вступле-
ния в силу рассчитывается по определенным правилам. В со-
ответствии с ч. 3 ст. 15 Конституции РФ все законы, а также
любые нормативные акты, затрагивающие права, свободы и
обязанности человека и гражданина, должны быть офици-
ально опубликованы. Неопубликованные нормативные пра-
вовые акты не применяются и не влекут правовых послед-
ствий как не вступившие в силу. Кроме того, в отношении
нормативных актов министерств и ведомств, затрагивающих
права и интересы граждан и носящих межведомственный
характер, введена процедура государственной регистрации,
которая должна осуществляться до их официального опуб-
ликования.

Федеральные конституционные законы, федеральные за-
коны, акты палат Федерального Собрания вступают в силу
одновременно на всей территории Российской Федерации по
истечении десяти дней после дня их официального опубли-
кования, если самими законами или актами палат не уста-
новлен другой порядок вступления их в силу. Официаль-
ные источники опубликования: Российская газета, Собра-
ние законодательства Российской Федерации, дополнитель-
но с 26.10.1999  – Парламентская газета, дополнительно с
10.11.2011 – размещение на Официальном интернет-порта-
ле правовой информации (www.pravo.gov.ru).



 
 
 

Акты Президента РФ и Правительства РФ, имеющие нор-
мативный характер, вступают в силу одновременно на всей
территории Российской Федерации по истечении семи дней
после дня их первого официального опубликования, ес-
ли в самом акте не установлен иной порядок вступления
в силу. Официальные источники опубликования: Россий-
ская газета и Собрание законодательства Российской Феде-
рации, дополнительно с 10.11.2011 (акты Правительства РФ
с 07.03.2013) – размещение на Официальном интернет-пор-
тале правовой информации (www.pravo.gov.ru). Иные акты
Президента РФ, в том числе акты, содержащие сведения, со-
ставляющие государственную тайну, или сведения конфи-
денциального характера, вступают в силу со дня их подпи-
сания.

Нормативные правовые акты федеральных органов испол-
нительной власти вступают в силу одновременно на всей тер-
ритории Российской Федерации по истечении десяти дней
после дня их официального опубликования, если самими ак-
тами не установлен другой порядок вступления их в силу.
Официальные источники опубликования: Российская газе-
та и Бюллетень нормативных актов федеральных органов ис-
полнительной власти; дополнительно с 01.01.2015 – разме-
щение на Официальном интернет-портале правовой инфор-
мации (www.pravo.gov.ru).

С 1 января 2016 года акты, признанные Министерством
юстиции РФ не нуждающимися в государственной реги-



 
 
 

страции, подлежат опубликованию на Официальном интер-
нет-портале правовой информации (www.pravo.gov.ru). До
этого времени указанные акты подлежали опубликованию в
ведомственных изданиях либо на официальных сайтах.

Порядок опубликования нормативно-правовых актов
субъектов РФ и органов местного самоуправления опреде-
ляется аналогичным образом соответствующими органами.
Указанные акты публикуются не только в печатных источни-
ках, но и на Интернет-сайтах органов исполнительной и за-
конодательной власти (на сайте Губернаторов, Администра-
ций областей, районов, сельсоветов, городских собраний и
т. п.).

В настоящее время самым доступным бесплатным круг-
лосуточным ресурсом получения правовой информации яв-
ляется Официальный интернет-портал правовой информа-
ции (www.pravo.gov.ru), на котором собрано более 170 000
документов с 1937 года и опубликовываются:

• федеральные конституционные законы;
• федеральные законы;
• акты палат Федерального собрания, принятые по вопро-

сам, отнесенным к ведению палат ч. 1 ст. 102 и ч. 1 ст. 103
Конституции РФ;

• указы и распоряжения Президента РФ;
• международные договоры, вступившие в силу для Рос-

сийской Федерации, и международные договоры, которые
временно применяются Российской Федерацией (за исклю-



 
 
 

чением договоров межведомственного характера);
• постановления Конституционного Суда РФ, определе-

ния Конституционного Суда РФ о разъяснении постановле-
ний Конституционного Суда РФ, а также иные решения Кон-
ституционного Суда РФ, которыми предусмотрен такой по-
рядок размещения (опубликования);

• постановления и распоряжения Правительства РФ;
• нормативные правовые акты федеральных органов ис-

полнительной власти, зарегистрированные Министерством
юстиции РФ;

• законы и иные правовые акты субъектов РФ.
В порядке, устанавливаемом Президентом РФ, на Офици-

альном интернет-портале правовой информации могут быть
размещены (опубликованы) иные акты палат Федерального
Собрания, других органов государственной власти РФ, зако-
ны и иные правовые акты субъектов РФ и муниципальные
правовые акты.

Толкование нормативных актов  обычно происходит пу-
тем уяснения буквального смысла текста либо обращения к
другим нормам закона или к другим нормативным актам.

Особенность российского законодательства заключает-
ся в его противоречивости. На практике можно встретить
немало примеров так называемой «войны законов», когда
один нормативный акт не согласован с другим, содержит вза-
имоисключающие или двусмысленные положения либо про-
белы правового регулирования. Обычно «спор» между нор-



 
 
 

мативными актами разрешается в пользу нормативного акта
большей юридической силы или принятого позднее.

В настоящее время в России не существует специального
закона, целиком посвященного толкованию права. Научное
(доктринальное) толкование, на которое обычно ориентиру-
ют студентов в юридических вузах, не носит общеобязатель-
ного характера. К тому же пособия, даже составленные вид-
ными учеными, далеко не всегда имеют практическую на-
правленность, а зачастую лишь дублируют комментируемые
нормы.

Наиболее авторитетным считается судебное толкование
законодательства, которое содержится в актах Конституци-
онного и Верховного Суда РФ. Как бы ни спорили ученые о
значении прецедента в российской правовой системе, факти-
чески при разрешении конкретных дел судьи принимают во
внимание сложившуюся судебную практику применения за-
конодательства (казуальное толкование), которая, за неболь-
шим исключением, размещается на официальных сайтах су-
дов в разделе «Судебное делопроизводство».

При использовании судебной практики нужно учитывать
следующие положения.

Во-первых, наибольшую «ценность» представляет судеб-
ная практика высших судебных инстанций: Конституцион-
ного и Верховного Судов РФ 26. По конкретным делам лучше

26 Если говорить о практике Верховного Суда РФ, желательно использовать
обобщенную практику в форме «Постановлений Пленумов», «Обзоров судебной



 
 
 

использовать решения «домашнего» региона и конкретного
суда, потому что к «чужой» судебной практике многие судьи
относятся безразлично.

Во-вторых, судебная практика крайне противоречива.
Поэтому вы всегда можете оспорить прецеденты своего оп-
понента. В такой ситуации суд при разрешении спора либо
примет во внимание распространенность той или иной су-
дебной практики, ее значимость, убедительность судейских
формулировок, либо попытается склонить стороны к ми-
ру. Иногда можно встретить коллизии даже между судебной
практикой Конституционного и Верховного Судов РФ.

Например, в «Обзоре судебной практики Верховного
Суда РФ за третий квартал 2012 года» (утв.
Президиумом Верховного Суда РФ 26.12.2012) было
указано на невозможность снижения неустойки в связи
с задолженностью по алиментам на основании ст. 333
ГК РФ, однако Конституционный Суд РФ в своем
Постановлении от 06.10.2017 №  23-П «По делу о
проверке конституционности положений п. 2 ст. 115 СК
РФ и п. 1 ст. 333 ГК РФ в связи с жалобой гражданина
Р. К. Костяшкина» сформулировал противоположную
точку зрения.

В-третьих, судебная практика, в том числе практика выс-
ших судов, весьма изменчива. Поэтому ее актуальность
необходимо каждый раз проверять.

практики», «Вопросов по применению законодательства», которые размещены
на сайте Верховного Суда РФ http://www.supcourt.ru/ в разделе «Документы».



 
 
 

Один из ярких тому примеров  – позиция
Верховного Суда РФ по вопросу применимости
Закона РФ «О защите прав потребителей»
к  правоотношениям, вытекающим из ФЗ РФ
«Об обязательном страховании гражданской
ответственности владельцев транспортных средств».
В Ответе на вопрос №  28 Обзора законодательства
и судебной практики Верховного Суда РФ за
первый квартал 2006 года подобная возможность
первоначально исключалась, а Обзором судебной
практики Верховного Суда РФ за второй квартал
2012 года в связи с принятием постановления
Пленума Верховного Суда РФ от 28.06.2012 №  17 «О
рассмотрении судами гражданских дел по спорам о
защите прав потребителей» были отозваны указанные
разъяснения. В этой связи автовладельцы получили
ряд преимуществ в судебных спорах со страховыми
компаниями.

В-четвертых, судебная практика, прежде всего высших
судов, может восполнять пробелы закона и иным образом
корректировать его буквальный текст. Таких примеров мож-
но привести множество не только в различных отраслях ма-
териального, но и процессуального права.

Так, с 1 октября 2013 года новая редакции ст.
152 ГК РФ исключила возможность компенсации
морального вреда в случае умаления деловой репутации
юридических лиц. Однако Конституционный Суд РФ



 
 
 

еще в своем определении от 4 декабря 2003 года
№  508-О отметил, что отсутствие прямого указания
в законе на способ защиты деловой репутации
юридических лиц не лишает их права предъявлять
требования о компенсации убытков, в том числе
нематериальных. Позже Верховный Суд РФ в Обзоре
судебной практики Верховного Суда РФ №  1 (2017)
(утв. Президиумом Верховного Суда РФ 16.02.2017)
раскрыл указанную позицию, отметив, что на истце
не только лежит обязанность доказывания наступления
для него неблагоприятных последствий в результате
распространения порочащих сведений, факта утраты
доверия к его репутации или ее снижение, но и
обязанность подтвердить наличие сформированной
репутации в той или иной сфере деловых отношений
(промышленности, бизнесе, услугах, образовании и
т. д.).

Другой пример. Статья 328 ГПК РФ к числу
полномочий суда апелляционной инстанции не относит
право отменить решение суда первой инстанции с
направлением дела в суд первой инстанции на новое
рассмотрение. Однако согласно п. 37 Постановления
Пленума Верховного Суда РФ от 19.06.2012 №  13 «О
применении судами норм гражданского процессуального
законодательства, регламентирующих производство
в суде апелляционной инстанции», нарушение судом
первой инстанции норм, устанавливающих правила
подсудности, служит основанием для отмены
постановления суда первой инстанции и передачи дела в



 
 
 

суд первой инстанции, к подсудности которого законом
отнесено его рассмотрение.

В-пятых, судебная практика может определять пределы
судейского усмотрения, возможности которого подразумева-
ет закон.

Так, размер компенсации морального вреда
судьи обычно определяют на основе устоявшейся
судебной практики по типовым категориям дел
(например, по делам об убийстве моральный вред
в пользу потерпевших определяется в пределах
500000–1000000  руб.). Наказание также в среднем
назначается однотипное в зависимости от статьи УК
РФ, а по некоторым составам (например, по ст. 105,
111, 162 УК РФ), как правило, условное осуждение не
допускается.

В-шестых, судебная практика (либо ее отсутствие) может
фактически сделать правовую норму «безжизненной». Это
означает, что закон юридически действует, но практически
не используется.

Подобного рода примеры можно найти среди
значительной части составов Особенной части УК
РФ. Так, отсутствует распространенная практика
применения закона применительно к таким составам
преступлений, как мошенничество и клевета. Дело
в том, что в обоих случаях довольно сложно
доказать заранее сформированный умысел виновника
на совершение преступления, а потому нередко



 
 
 

подобного рода юридические ситуации переводятся в
русло гражданско-правовых отношений.

Несмотря на непризнание в России судебного прецедента,
судебную практику необходимо изучать и на нее целесооб-
разно ссылаться в процессуальных документах (исках, жало-
бах, ходатайствах) с обязательным приложением копий со-
ответствующих судебных решений. Причем делать это сле-
дует даже в том случае, когда судья заявляет: «Не нужна мне
никакая практика – у меня своя практика!» Такое мнение
может измениться в ходе судебного разбирательства. Но, ес-
ли судья захочет использовать удачные формулировки су-
дебных решений по аналогичным делам, он все же не сможет
напрямую сослаться на существующую судебную практику 27.

Весьма удобным помощником для работы с законодатель-
ством и судебной практикой является справочно-правовая
система «Консультант Плюс». В каждой правовой норме
содержатся многочисленные привязки судебной практики,
комментариев ученых и юристов, форм документов. Неком-
мерческий вариант этого информационного ресурса, пред-
ставленный на Интернет-сайте (http://www.consultant.ru/),
выглядит весьма скромно и уступает полной версии.

Но можно встретить такую картину: юрист обосновывает

27 Судьи, отказывая в приобщении практики по гражданским делам, обычно
ссылаются на то, что преюдициальное значение, согласно ст. 61 ГПК РФ, имеют
лишь решения, вынесенные при рассмотрении другого дела с участием тех же
лиц.



 
 
 

свою позицию многочисленными ссылками на законодатель-
ство, судебную практику, а в конце концов терпит неудачу.
Проблема в том, что в России зачастую не только не испол-
няется закон, но и игнорируются правовые позиции Верхов-
ного и Конституционного Суда РФ.

Поэтому начинающим юристам следует знать о существо-
вании помимо закона и судебной практики так называемых
неофициальных (негласных) установок, которые зачастую
противоречат и закону, и судебной практике. Они могут
быть общими для всех дел либо определенной категории дел,
а могут касаться исключительно конкретного дела. Описан-
ное явление существует не только в судах, но и практически
во всех властных структурах.

Например, в судебной системе существуют установки о
недопустимости, как правило, возвращения уголовного де-
ла прокурору и постановления оправдательных приговоров,
удовлетворения имущественных исков к государству, выне-
сения решений о признании незаконными действий государ-
ственных органов и должностных лиц, удовлетворения апел-
ляционных и кассационных жалоб (поддержание стабильно-
сти судебных актов) и т. п. Политической целесообразностью
обусловлены установки усиленной ответственности за опре-
деленные виды правонарушений (коррупционные преступ-
ления, незаконный оборот наркотических средств, правона-
рушения в сфере нарушения ПДД и т. п.), независимо от об-
стоятельств дела и тяжести наступивших последствий.



 
 
 

Установки по конкретным делам иногда имеют внешнее
оформление. Например, несмотря на то, что при отмене су-
дебных актов судами вышестоящих судебных инстанций по-
следние не вправе указывать напрямую судам низшего звена
о том, какое именно решение должно быть вынесено при но-
вом рассмотрении дела, но на практике «мнение» суда вы-
шестоящей инстанции о правоотношениях сторон, о дока-
занности или недоказанности обстоятельств дела, как пра-
вило, всегда учитывается судьями, повторно рассматриваю-
щими дело.

Вывод. Профессиональный юрист должен перио-
дически отслеживать изменения в законодательстве
и в судебной практике, используя для этого офици-
альные источники.



 
 
 

 
Как работают

правоохранительные органы
 

Порядок производства предварительного расследования,
в том числе перечень и права органов, производящих рассле-
дование, подследственность дел подробно описаны в УПК
РФ. Но я хотел бы поговорить не об этом. Нанимая адвока-
та для ведения уголовного дела, многие клиенты наивно по-
лагают, что, оказавшись на пороге отдела полиции, защит-
ник сходу решит все проблемы: обвиняемый будет отпущен
на свободу, а потерпевший добьется справедливого возмез-
дия компенсацией вреда и наказанием виновного. В край-
нем случае люди считают, что юрист обратится в прокура-
туру, которая оперативно укажет следователю на допущен-
ные просчеты и заставит его исправить допущенные ошибки.
Такое представление о работе правоохранительных органов
было и у меня после окончания юридического вуза. Однако
на практике все происходит наоборот.

Задача оперативника, выявившего факт преступления,
обычно заключается в том, чтобы как можно быстрее полу-
чить явку с повинной от какого-нибудь гражданина (при от-
сутствии реального подозреваемого) и выставить статисти-
ческую форму о раскрытом преступлении. При этом в прин-
ципе неважно – имеются ли еще какие-либо доказательства
совершенного преступления, особенно если преступление



 
 
 

относится к категории тяжких и особо тяжких, а уж тем бо-
лее, если произошла огласка событий в СМИ.

Сотрудники полиции для получения признательных по-
казаний могут применить насилие. Чаще всего этому пред-
шествует незаконный административный арест по сфабри-
кованному административному делу за мелкое хулиганство
либо сопротивление сотруднику полиции. Формальным ос-
нованием для этого служит рапорт, в котором, как правило,
неконкретизированы все обстоятельства «содеянного», от-
сутствуют данные о свидетелях правонарушения.

Граждане обычно не пытаются предпринимать активных
действий в свою защиту, так как в суд их конвоируют со-
трудники полиции, в присутствии которых и осуществляет-
ся разбирательство, а иногда и просто не осознают незакон-
ности административного ареста, полагая, что он осуществ-
ляется в связи с уголовным преследованием за совершен-
ное ими преступление. Зачастую судье доставляют большое
число административно задержанных одновременно, а это
не способствует установлению действительных мотивов за-
держания граждан. Судьи далеко не всегда разъясняют пра-
во иметь защитника, при этом зачастую в судах использу-
ют отпечатанные бланки о разъяснении прав, в которых из-
начально указывается о нежелании лица, привлекаемого к
административной ответственности, иметь защитника. В це-
лом производство по административным делам данной кате-
гории, как правило, носит формальный, упрощенный харак-



 
 
 

тер, а обжалование принятого решения об административ-
ном аресте, как правило, результата не дает.

Лица, подвергнутые административному аресту, должны
отбывать наказание в специальных учреждениях (спецпри-
емниках), а не в полиции. Однако п. 15 Правил внутрен-
него распорядка специальных приемников для содержания
лиц, арестованных в административном порядке (утв. При-
казом МВД РФ от 06.06.2000 № 605 ДСП), разрешает про-
водить в отношении арестованных, содержащихся в специ-
альном приемнике, оперативно-розыскные мероприятия и,
таким образом, санкционирует распространенную практику
вывоза административно арестованных из спецприемников
в отделения полиции для производства оперативно-розыск-
ных мероприятий.

Адвокатская практика свидетельствует о следующих наи-
более распространенных формах физического принуждения
к даче признательных показаний.

Избиение при задержании
Пострадавшие, как правило, рассказывают об ударах

кулаками и ногами с первых минут задержания,
преследующих цель запугать задержанного и сломить
его волю к сопротивлению, после чего следуют
избиения на протяжении длительного времени (в том
числе в ночное время). Чтобы не оставлять очевидных
следов, сотрудники полиции стараются не бить по
лицу и рукам, обычно бьют по пояснице в область
почек, причиняя серьезные травмы хронического



 
 
 

характера. Кроме того, пострадавшие говорят об
избиении мокрым полотенцем по бокам, спине и
ступням подозреваемого, матерчатыми мешками с
песком и пластиковыми бутылками с водой, от которых
видимых повреждений может не остаться. Чтобы не
оставлять следов, в ряде случаев на голову жертвы перед
избиением клали книги или тома уголовных дел.

В некоторых случаях сотрудников полиции не
смущает вероятность оставить видимые следы
недозволенного обращения на голове и руках
задержанного, которые впоследствии объясняются
ими как полученные до задержания либо во время
задержания в результате оказания сопротивления
работнику полиции. При избиении в первую очередь
используются тупые предметы, такие как деревянные
палки, приклады или просто штатные дубинки,
изготовленные из жесткого пластика, покрытого
резиной. Однако иногда в ход идут палки с гвоздями,
шнуры от электроприборов, металлические прутья,
трубы. Пострадавшие также приводят примеры,
когда их били головой об стену, поднимали на высоту
плеч и роняли на пол и пр.

Пытки растяжением
Во время избиения задержанных могут

приковывать наручниками обычно к батарее в том
помещении, где производится допрос или иным образом
обездвиживать в позе, которая обеспечивает наиболее
легкий доступ к чувствительным частям тела,



 
 
 

таким как почки, гениталии или ступни ног. Но
приковывание как форма физического принуждения к
даче признательных показаний может применяться и
самостоятельно.

В позе «ласточка» руки жертвы сковывают
наручниками за спиной, пропуская под цепью
наручников металлический прут или трубу, так что
человек висит, не касаясь ногами пола, в то время
как сотрудники полиции избивают его дубинками. В
одном из вариантов задержанного кладут лицом на пол
и веревкой подтягивают ноги к рукам, скованным за
спиной наручниками. Все это вызывает резкую боль
в суставах, перекрывает кровоснабжение запястий и
может привести к вывиху плеча или предплечья. В
позе «конвертик» («вязка петлей») жертву усаживают
головой в согнутые колени и привязывают руки к ногам.

В некоторых случаях жертву приковывают
наручниками к высокой скобе, чтобы ноги едва касались
пола, но задержанный не был бы в состоянии
полностью опереться на них, так что задержанный
оказывается не в состоянии присесть, нагнуться.
Кроме того, имеют место случаи подвешивания вверх
ногами с оставлением в таком положении в течение
длительного времени («троллейбус»).

Пытки удушьем
Пытка удушьем связана с надеванием на голову

задержанного противогаза (обычно с закрашенными
стеклами) или пластикового пакета. Перекрывание



 
 
 

притока воздуха вызывает учащенное дыхание, в
некоторых случаях с потерей сознания. Описанная
форма насилия именуется «слоником», по сходству
шланга противогаза с хоботом.

Пытки электрошоком
Пытка электрошоком практически не оставляет

следов и поэтому применяется достаточно
часто, является самой распространенной
из видов инструментальной квалифицированной
пытки. Сотрудники полиции используют,
как говорят пострадавшие, электрическую
«крутилку» («динамомашину», «детектор лжи»),
напоминающую, судя по описаниям, полевой
телефон старого образца. Ток, вырабатываемый
этим прибором, подводят к ушам или пальцам
задержанного.

Пытки условиями содержания
Нередко в качестве способа получения

признательных показаний используется содержание
заключенного в тяжелых условиях, например в камере,
не имеющей источника освещения, душном тесном
помещении, оставление без одежды в помещении с
открытым окном в зимнее время года, принуждение
к физическим нагрузкам (приседание, стояние с
вытянутыми руками и т. д.) и пр.

Должностные лица прокуратуры, следователи Следствен-



 
 
 

ного комитета РФ, получившие жалобу о применении недоз-
воленных мер, оказываются в непростой ситуации, посколь-
ку прокуратура поддерживает в судах государственное об-
винение. Таким образом, устанавливая факты применения
пыток, прокуратура фактически ослабляет позицию обвине-
ния, подвергая сомнению законность добытых доказательств
вины и возможность их использования в суде. Поэтому, оче-
видно, что эти ведомства объективно не заинтересованы
проводить тщательное расследование по жалобе о примене-
нии пыток.

На практике заявления о применении недозволенных мер
либо стараются не принимать (особенно если оно подается в
выходные или праздничные дни), либо проверка проводит-
ся длительное время (постановление по ее результатам вы-
носится «задним числом» иногда уже по окончании пред-
варительного расследования). Безрезультатность официаль-
ных проверок связана также с тем, что сотрудники поли-
ции, как правило, отрицают свою причастность к фактам
причинения телесных повреждений в отсутствие каких-ли-
бо иных свидетелей. Многие проверки проводятся формаль-
но, то есть без опроса пострадавшего и своевременного его
направления на судебно-медицинское освидетельствование.
Если же дело возбуждается, то достаточных мер для эффек-
тивного расследования, как правило, не принимается и дело
прекращается при первой возможности.

Помимо «силовых» способов «раскрытия» преступлений



 
 
 

широко распространены и «интеллектуальные». Речь идет о
применении различного рода уловок (обмана) с целью полу-
чения признательных показаний, которыми чаще всего поль-
зуются следователи (об этом чуть позже).

Иногда оперативники с помощью уговоров «списывают»
нераскрытые преступления на ранее судимых лиц, инвали-
дов, несовершеннолетних и даже душевнобольных. Вспоми-
наю случай, когда психически больного оперативник угово-
рил «взять» на себя ряд эпизодов, пообещав за это, что бы
вы думали, – деньги, которые, конечно же, никто давать не
собирался.

Среди оперативников есть и «высоколобые интеллектуа-
лы», которые «раскрывают» преступления, созданные ими
же, то есть речь идет о провокации преступлений по делам
по ст. 228 УК РФ («Незаконные приобретение, хранение, пе-
ревозка, изготовление, переработка наркотических средств,
психотропных веществ или их аналогов»), ст. 228.1 УК РФ
(«Незаконные производство, сбыт или пересылка наркоти-
ческих средств, психотропных веществ или их аналогов»),
по делам о взятках и коммерческом подкупе (ст. 204, 290,
291 УК РФ), нарушении авторских и смежных прав (ч. 2 ст.
146 УК РФ). Провокация имеет место, если умысел на со-
вершение преступления изначально отсутствовал и сформи-
ровался исключительно в результате действий оперативных
сотрудников правоохранительных органов.

Вы спросите: пусть оперативники поймали не преступ-



 
 
 

ника, но следователь-то должен во всем разобраться? Как
бы не так! В России сложилась устойчивая практика, ко-
гда сотрудники оперативных служб фактически «раскрыва-
ют» преступление еще до возбуждения уголовного дела, на-
вязывают следователю лишь ту версию, которая возникла
при проведении негласной работы, связанной с применени-
ем недозволенных мер, поскольку других материалов и дру-
гих версий в распоряжении следователя нет! А разбираться
во всем на самом деле некому из-за отсутствия професси-
ональных кадров и реальной самостоятельности следовате-
лей, продекларированной в УПК РФ.

По закону следователь может обжаловать указания руко-
водителя следственного органа руководителю вышестояще-
го следственного органа, но такое в практике – исключитель-
ная редкость, поскольку именно от руководителя зависит ат-
тестация следователя, предоставление отпусков, продвиже-
ние по службе и пр. Справедливо будет отметить, что ука-
зания следователю, как правило, даются в направлении уси-
ления уголовной репрессии. Естественно, что в таких усло-
виях компетенция и профессионализм следователю просто
не нужны. Именно поэтому следствие ведут сейчас не зна-
токи, а все больше некомпетентные люди, особенно на ни-
зовом уровне, работает очень много молодежи, не имеющей
ни жизненного, ни профессионального опыта, а подчас – и
необходимых познаний в области права, криминалистики,
психологии и др.



 
 
 

Большинство следователей, так же как и оперативники,
стремятся получить от подозреваемых признательные пока-
зания. Хотя, они, как правило, не принимают участия в пыт-
ках, но для достижения своих целей могут использовать раз-
личного рода уловки – обещания (мнимые или реальные), не
всегда совместимые с законом и моралью:

• освободить обвиняемого из-под стражи (или же не за-
ключать под стражу);

•  договориться с судьей о смягчении наказания либо о
том, что такое смягчение обвиняемый получит в силу за-
кона (например, будет осужден к наказанию, не связанному
с лишением свободы, по статье, предусматривающей ответ-
ственность за менее тяжкое преступление, чем то, за которое
предъявлено обвинение, либо дело будет прекращено в суде,
например за примирением);

• не привлекать к уголовной ответственности обвиняемо-
го по некоторым эпизодам или дополнительным статьям УК
РФ (торговля «эпизодами»);

• не привлекать к ответственности близких обвиняемому
лиц – соучастников преступления;

• разрешить свидание с родственниками.
Кроме того, следователи могут «убедить» в необходимо-

сти признания вины ссылкой на наличие в деле достаточных
доказательств вины, в том числе уличающих, на показания
соучастников при отсутствии таковых.

Получение признательных показаний может быть связано



 
 
 

и с различного рода угрозами (заключения под стражу до су-
да28, совершения противоправных действий в условиях до-
судебной изоляции, подвержения обвиняемого максималь-
но строгому наказанию, лишения свиданий с родственника-
ми и пр.) как в отношении обвиняемого, так и в отношении
близких ему лиц. Угрозы в последнем случае могут оказать-
ся особенно эффективными, если задержанный изолирован
от внешнего мира и поэтому не имеет возможности узнать,
что происходит с его близкими.

Часто в протоколах допросов следователи пишут то, что
им нужно, рассчитывая, что участники процесса читать эти
протоколы не станут в силу беспечности, страха, либо ува-
жения к следователю, либо просто из-за того, что допраши-
ваемый не взял с собой очки, находится в состоянии алко-
гольного опьянения и т. п. Здесь на помощь приходит ком-
пьютерная техника, когда достаточно лишь скопировать по-
казания ранее допрошенного лица, изменив лишь анкетные
данные, а результат – ни одного противоречия в деле. Как
только в таких протоколах появляется подпись допрашивае-
мого лица – ловушка для него закрывается, ведь отказаться
от показаний в дальнейшем практически невозможно. Вспо-
минаю откровения одного следователя, который как-то заме-
тил: несложно при подписании протокола отвлечь внимание
любого человека, переведя разговор на тему, не связанную

28 Обычно эта угроза сопровождается незаконным задержанием подозреваемо-
го в порядке ст. 91 УПК РФ.



 
 
 

с допросом, а затем воспользоваться этим «в интересах де-
ла». Находчивости следователей нет предела: мне приходи-
лось сталкиваться со случаями, когда они вообще не произ-
водили допросов, а приходили к гражданам с заранее состав-
ленными протоколами для подписания. Для того чтобы со-
здать перед руководством иллюзию тщательного расследова-
ния, следователи иногда «раскидывают» следственные дей-
ствия на как можно большее количество дней, внося ложные
сведения о датах составления протоколов.

Повсеместно на следствии распространена практика отка-
за стороне защиты в удовлетворении заявленных ходатайств
без указания мотивов такого решения с общими ссылками
на нормы закона. Некоторые изощренные следователи ис-
пользуют штампы типа:

Ходатайство защитника удовлетворению не
подлежит, так как оно ведет к затягиванию дела.

Кстати, именно по этим причинам у многих защитников
вошло в привычку вообще не заявлять никаких ходатайств
на стадии предварительного расследования.

К основным показателям деятельности следственных под-
разделений в настоящее время относится количество уго-
ловных дел, направленных в суд с обвинительным заключе-
нием29. Прекращение уголовных дел («работа на корзину»)

29 Во времена сталинских репрессий существовал официальный «план на ре-
прессированных». Так, приказом Наркома внутренних дел СССР № 00447 от
30.07.1937 «Об операции по репрессированию бывших кулаков, уголовников



 
 
 

не приветствуется, особенно – по реабилитирующим осно-
ваниям. При отсутствии «судебной перспективы» уголовно-
го дела (слабой доказательственной базе, наличии различ-
ных нарушений при расследовании уголовного дела и т. п.)
следователи, при согласии своего руководства, предпочи-
тают прекратить уголовное дело по различным нереабили-
тирующим основаниям, приемлемым в данной ситуации, а
лучше всего – приостановить дело фактически на неопре-
деленный срок. По каждому случаю прекращения уголов-
ных дел, прежде всего  – по реабилитирующим основани-
ям, проводится служебная проверка, которая, как правило,
заканчивается для следователя дисциплинарным взыскани-
ем и материальными лишениями. В целом можно сказать,
что на сегодняшний день следователь фактически выполня-
ет роль оформителя, в задачи которого входит не расследо-
вание преступлений, а оформление материалов дела с обви-
нительным заключением в суд.

В одном из советских кинофильмов есть эпизод, когда по-
дозреваемого приводят к следователю, который предлагает
ему дать признательные показания, а в ответ на это звучит
возглас: «Я требую прокурора!» Какую же роль играет про-

и других антисоветских элементов» было утверждено количество лиц, которые
подлежали репрессии, и сроки проведения данных мероприятий. На самом де-
ле такие планы существуют и сейчас, и скрыты они в различных ведомственных
инструкциях под названием «критерии оценки работы», недоступных для обо-
зрения общественности и большей части юристов, обнародуются они только на
оперативных совещаниях и планерках.



 
 
 

курор в уголовном процессе на практике?
Сейчас прокурора во многих случаях можно сравнить с

работником цеха готовой продукции, который «упаковыва-
ет» то, что сделал следователь-«бракодел» для отправки в
суд. В соответствии со ст. 221 УПК РФ прокурор утверждает
обвинительное заключение и направляет дело в суд, прекра-
тить уголовное дело он не может, максимум – это возвратить
его на дополнительное расследование. Но дело в том, что у
прокурора существует своя «палочная» система отчетности.
Согласно ст. 1 ФЗ РФ «О прокуратуре РФ» от 17.01.1992
одной из задач прокуратуры является координация деятель-
ности правоохранительных органов по борьбе с преступно-
стью. Таким образом, во главу угла деятельности прокура-
туры поставлен показатель раскрываемости преступлений.
Именно поэтому жалобы защиты, адресованные прокурору,
к которому уголовное дело поступило с обвинительным за-
ключением, чаще всего оставляются без надлежащего рас-
смотрения, а иногда просто с формальной отпиской о том,
что дело уже отправлено в суд.

Помощники прокурора, поддерживающие обвинение в
суде, в отличие от следователя, как правило, не знакомы с
материалами дела и располагают лишь отдельными докумен-
тами из него, сформированными в надзорное производство.
При этом далеко не всем обвинителям известны особенно-
сти следственной работы, недостает элементарного жизнен-
ного и профессионального опыта и знаний. Поскольку они



 
 
 

связаны утвержденным прокурором обвинением, то фак-
тически не обладают какой-либо процессуальной самостоя-
тельностью при избрании позиции на суде. Отсюда – необъ-
ективность прокуроров при поддержании обвинения и оспа-
ривании законных оправдательных приговоров. По каждому
делу, связанному с вынесением оправдательного приговора,
принято направлять рапорта с объяснениями прокурора о
причинах допущенных нарушений, а по результатам прове-
рок принимается решение о лишении премий, предупрежде-
нии прокуроров о персональной ответственности за ненад-
лежащее исполнение должностных обязанностей.

Жалобы граждан и их представителей, адресованные про-
курору в порядке так называемого общего надзора, сейчас,
как правило, перенаправляются в адрес профильных адми-
нистративных органов: инспекций, комитетов, департамен-
тов и пр., а иногда и в адрес тех лиц, действия и решения
которых обжалуются. Поэтому данный способ защиты прав
на практике оказывается неэффективным либо требует зна-
чительных затрат и настойчивости.

Многие граждане полагают, что непосредственное обра-
щение к Генеральному прокурору РФ, Президенту РФ, руко-
водителям ведомств позволит положительно решить их про-
блемы. Однако в настоящее время все жалобы (письменные
и устные на личном приеме) рассматриваются по следующей
схеме: не пройдя нижестоящего чиновника, которым может
быть заместитель начальника отдела, начальник отдела, со-



 
 
 

ветник, помощник, заместитель руководителя и пр., жало-
ба не может попасть к руководителю государственного ор-
гана (в вышестоящем органе действует аналогичная схема).
Таким образом, жалобы иногда годами пускаются по кругу
в пределах одного ведомства, когда руководитель отменяет
решение всех нижестоящих чиновников и вновь направляет
документы на рассмотрение своим подчиненным.

Вывод. Практика работы российских правоохрани-
тельных органов далека от тех задач, которые заде-
кларированы в законодательстве, и от тех представ-
лений, которые имеют выпускники юридических ву-
зов и рядовые граждане.



 
 
 

 
Как устроены суды

 
Структура и принципы деятельности судов в РФ подробно

определены в Федеральном конституционном законе (ФКЗ)
РФ от 31.12.1996 № 1 «О судебной системе РФ», ключевые
понятия которого – это самостоятельность судов и незави-
симость судей. Если же углубиться в чтение Закона РФ от
26.06.1992 № 3132–1 «О статусе судей», содержащего вну-
шительный перечень требований, предъявляемых к судье,
то, кажется, можно успокоиться в ожидании объективного и
беспристрастного суда. Но как бы не так! Помните, поэт ко-
гда-то сказал – народ «… стонет в каждом глухом городишке
у подъездов судов и палат»? Спустя полтора столетия после
этих слов народ продолжает стонать оттого, что дела разре-
шают долго, жалобы удовлетворяют редко, оправдывают ма-
ло.

В основу судебной системы положена полная зависимость
судей от председателей судов и полная независимость от
закона. Председатели судов выступают в качестве власт-
ных проводников государственной политики. Устрашающая
власть председателей судов зиждется на трех китах. Во-пер-
вых, председатели судов распределяют дела между судьями
и с помощью этого механизма «неугодным» судьям созда-
ются невыносимые условия работы30. Понятно, что дела бы-

30 Изменения в процессуальном законодательстве, касающиеся введения авто-



 
 
 

вают разные по степени сложности и доказанности обвине-
ния, а также объем дел в производстве судей может отли-
чаться существенным образом. Во-вторых, председатели су-
дов обладают возможностью влиять на карьерный рост судьи
и получение им привилегий. В-третьих, власть председате-
лей судов основывается на сложившейся практике форми-
рования и деятельности квалификационных коллегий судей,
которая рассматривает только те жалобы на судей, которые
направляются с представлением председателя суда. Факти-
чески, председатели судов заставляют судей отчитываться
о своей работе, регулярно проводят планерки и совещания
или просто могут вызвать «на ковер». Хотя, повторюсь, по
закону у нас все судьи независимы.

К сожалению, до сих пор сохранилось известное еще в
советские времена непроцессуальное руководство нижестоя-
щими судами. Судьи, рассматривающие дела, обращаются за
советами к членам вышестоящих судов (кураторам, доклад-
чикам жалоб на приговоры и решения). Широко распростра-
нены случаи критики членами вышестоящих судов судеб-
ных актов по отдельным делам без их пересмотра в установ-
ленном процессуальном порядке. С другой стороны, кура-
тор из вышестоящего суда несет ответственность за ошибки,
допускаемые опекаемыми им судьями. Такой куратор охот-
но закрывает глаза на просчеты подопечных, когда исполня-

матизированных систем распределения дел между судьями, вряд ли в ближай-
шем будущем устранят влияние на эти процессы субъективных факторов.



 
 
 

ет обязанности докладчика в апелляционной и кассацион-
ной инстанции. Опасаясь последствий свободно выраженно-
го внутреннего убеждения, судья начинает ориентироваться
на позицию вышестоящих судебных инстанций, то есть утра-
чивает самостоятельность.

В настоящее время судей назначает сама система в ос-
новном из числа бывших следователей, прокуроров, секре-
тарей судебного заседания и гораздо реже – адвокатов. Зная
о том, как формируется судейский корпус, можно понять,
почему новоиспеченные судьи, как правило, не обладают
не только достаточными профессиональными знаниями, но
и личностными качествами, необходимыми профессии, не
способны отстаивать собственную точку зрения и противо-
стоять внешнему воздействию. Многие из таких судей со-
знательно становятся на путь «обвинительного уклона», по-
скольку поддержание обвинения – более легкий способ раз-
решения уголовных дел, не требующий значительной фи-
зической и психологической нагрузки, профессионального
опыта и знаний. Проще всего взять флешку у следователя
с текстом обвинительного заключения, переставить места-
ми слова, озаглавить текст «приговором» и огласить присут-
ствующим в зале суда лицам. Такую работу в судах обычно
выполняют даже не сами судьи, а их помощники.

Несмотря на то что в России создана многоступенча-
тая система пересмотра судебных актов в апелляционном,
кассационном и надзорном порядке, описание которой мо-



 
 
 

жет занять несколько страниц, а хождение по инстанциям –
несколько лет, однако эта система неэффективна, посколь-
ку на практике существует подход к ограничению возмож-
ности пересмотра вступивших в силу судебных актов уров-
нем субъекта РФ, а показатель стабильности судебных ак-
тов рассматривается как критерий эффективности судопро-
изводства.

Жалобы на судебные акты рассматриваются, как правило,
поверхностно и быстро. Судьи вышестоящих инстанций, как
правило, не читают дел, а их функция сводится к соблюде-
нию процедуры «прохождения» жалоб по инстанциям (по-
рядка направления сторонам копий жалоб, извещения сто-
рон о слушании дела и пр.). Неоднократно я прилагал к жа-
лобам объемные стопки документов «вверх ногами» – так
вот, они возвращались в неизменном виде по простой при-
чине: их никто не только не читал, но даже не смотрел. О
том, что ответы по жалобам просто «вылеживаются» в судах,
свидетельствует тот факт, что в заранее подготовленном су-
дебном акте месяц и год зачастую указывается компьютер-
ным способом, а дата вынесения подписывается чернилами.

Отличительной чертой судебных актов апелляционной и
кассационной инстанций служит их «бумажный вес». Обос-
нованность выводов и содержательность документа заменена
объемом, несопоставимым с судебными актами судов первой
инстанции – здесь в ход идут и крупный шрифт, и громад-
ные интервалы между строк, а текст состоит из сплошных



 
 
 

абзацев, чтобы создать для неюристов видимость того, что
жалоба разбиралась. Как правило, судебные акты судов вто-
рой инстанции подготавливаются помощниками судей по за-
ранее известным шаблонам со стандартными формулиров-
ками, например:

Доводы жалобы тщательно проверялись судом
первой инстанции и обоснованно признаны
несостоятельными.

Возмущенные граждане, столкнувшись с отечественной
судебной системой, довольно часто упоминают о своем же-
лании обратиться с жалобой в Европейский суд по правам
человека (далее – ЕСПЧ). Многие юристы, в том числе не
имеющие практики составления и подачи подобных жалоб,
предлагают свои услуги таким разгоряченным клиентам за
немыслимые деньги. Но, прежде чем избирать этот путь,
нужно иметь в виду следующее.

Действительно, с 30 марта 1998 года на Россию распро-
странилась юрисдикция ЕСПЧ, после чего многие россий-
ские граждане стали воспринимать этот орган как суд по-
следней надежды. Россия оказалась самым крупным «по-
ставщиком» дел в ЕСЧП, их доля составляет более 30 % от
общего числа жалоб. При этом количество жалоб, поступив-
ших из России, ежегодно растет, а в связи с загруженностью
суда дела обычно рассматриваются по несколько лет. При
этом значительная часть жалоб «отсеивается» еще на стадии
принятия как неприемлемые, а также в связи с пропуском



 
 
 

шестимесячного срока их подачи, который восстановлению
не подлежит.

Хрестоматийным примером служит дело Г. Ваньяна, ко-
торый 2 апреля 1999 года был осужден за незаконное при-
обретение, хранение с целью сбыта и сбыт наркотических
веществ в особо крупном размере к семи годам лишения
свободы. Постановлением ЕСПЧ от 15.12.2005 в пользу Ва-
ньяна была взыскана компенсация морального вреда и лишь
спустя одиннадцать лет после приговора Постановлением
Президиума Верховного Суда от 28.07.2010 дело Ваньяна
было пересмотрено по вновь открывшимся обстоятельствам,
судебные акты отменены, производство по делу прекращено
в связи с отсутствием состава преступления, а за Ваньяном
признано право на реабилитацию.

Судебная практика ЕСПЧ по делам в отношении России
имеет значение больше в локальном плане (для защиты прав
отдельных граждан), чем в глобальном. Например, ЕСПЧ
последовательно признавал, что условия содержания в ме-
стах заключения в России (отсутствие нормальной освещен-
ности, перенаселение камер, устройство туалетов в камерах,
содержание совместно курящих и некурящих и т. д.) сами по
себе могут рассматриваться как бесчеловечное обращение и
составлять нарушение Конвенции, но целая вереница дел не
смогла изменить плачевного состояния отечественной пени-
тенциарной системы.

На сегодняшний день в судах при разрешении конкрет-



 
 
 

ных дел бессмысленно апеллировать к правовым позициям
ЕСПЧ. Хотя иногда судьи ссылаются на нормы международ-
ного права, но они повсеместно выхолащиваются. Так, рас-
смотреть дело «в разумный срок» для судьи первой инстан-
ции в трактовке вышестоящих судебных инстанций означа-
ет: рассмотреть дело как можно быстрее, невзирая на доказа-
тельства и процессуальные права сторон. Принцип «право-
вой определенности» фактически стал универсальным сред-
ством для судей вышестоящих инстанций, которые ссылают-
ся на него в качестве единственного мотива для отказа в удо-
влетворения большинства поданных кассационных жалоб.

Вывод. Судебная система России не только не
устраняет произвола чиновников, но и сама его по-
рождает. Европейская система защиты прав для ря-
дового гражданина, столкнувшегося с несправедли-
востью отечественного судопроизводства, является
скорее призрачной, чем реально существующей.



 
 
 

 
Глава 3. Клиент твой – враг твой?

 



 
 
 

 
Методы повышения

конкурентоспособности
 

Можно выделить следующие пять факторов, влияющих
на конкурентоспособность адвоката.

 
Первый фактор – позитивный имидж

 
Клиентам, как правило, сложно определить качество юри-

дических услуг, поэтому многие из них обращаются к «брен-
дированным» специалистам, хотя молодые и малоизвестные
юристы могут выполнить ту же самую работу на достаточно
высоком уровне.

Для создания собственного бренда обычно прибегают к
так называемым PR-средствам продвижения юридических
услуг (непрямой рекламе). Но в первую очередь целесооб-
разно поработать над собственным оригинальным фирмен-
ным стилем, на основе которого разрабатываются атрибу-
ты адвокатской фирмы (визитки, бланки, конверты, печать
и пр.). Фирменный стиль выделит адвоката среди множества
других, подчеркнет его солидность и надежность, сделает со-
трудничество с ним более привлекательным.

Чтобы стать узнаваемым, можно наладить контакты со
СМИ. Для этого нужно составить список редакций СМИ ва-
шего региона и предложить им в письменной форме сотруд-



 
 
 

ничество, связанное, например, с ведением бесплатной ко-
лонки вопросов юристу, с комментированием материалов
редакции, с консультированием по вопросам деятельности
СМИ. Можно попробовать предложить СМИ и собственный
уникальный судебный материал. Эффект от секундного по-
явления на телеэкране можно усилить размещением соот-
ветствующего видеоролика на личном интернет-сайте.

Но попасть на телевидение в качестве комментатора ка-
ких-либо событий на постоянной основе довольно слож-
но. Гораздо проще стать автором газетной рубрики. Иногда
подобного рода публикации непосредственно притягивают
клиентов купонами на бесплатную консультацию или скид-
ку. Но практика показывает, что даже периодические публи-
кации не дают значительного прироста клиентов, а направ-
лены лишь на формирование узнаваемости юриста.

Уникальным средством брендирования служит Интернет:
работает круглосуточно и не требует серьезных затрат. Лю-
бой уважающий себя юрист и юридическая фирма должны
иметь собственный интернет-сайт. Однако он сам по себе
обычно не привлекает новых клиентов, а лишь становится
аргументом для обращения к юристу после получения реко-
мендации от кого-либо.

Создавая собственный сайт, вы должны учиться на чужом
опыте, но не копировать распространенные ошибки. В лю-
бом случае нужно стараться сделать что-то оригинальное,
непохожее.



 
 
 

Структура персонального юридического сайта обычно
включает:

• главную страницу;
• резюме юриста;
• информацию об услугах и ценах;
• контактную информацию;
• информацию нейтрального характера (статьи, коммен-

тарии, новости, справочные данные, юмор).
Чаще всего работа над дизайном сайта заканчивается фо-

тографиями флага и герба России, Фемиды, молотка и ре-
спектабельных мужчин. Этим авторы пытаются подчеркнуть
«серьезность» фирмы, забывая разместить информацию о
конкретных юристах, что, безусловно, отрицательно влияет
на доверие со стороны потенциальных клиентов.

Фотография адвоката на сайте должна быть в обязатель-
ном порядке, так как выбор юриста происходит в том числе и
по внешним данным. Но фотосессии юриста в разных позах
и интерьерах не свидетельствует о хорошем вкусе, так как
у клиентов может сложиться впечатление об адвокате как о
праздном человеке.

Анализ юридических сайтов позволяет сделать вывод о
том, что чаще всего работа над имиджем заканчивается ис-
пользованием избитых клише типа:

я имею:
• несколько высших образований;
• большой стаж работы, в том числе в правоохранитель-



 
 
 

ных органах (иногда имеются прямые ссылки на возможно-
сти использования административного ресурса и прежних
связей);

• многочисленные профессиональные награды;
• высокий процент выигранных дел (даже указывается ка-

кой) либо отсутствие проигранных дел (иногда с гарантией
результата);

• богатую практику (указывается более…);
•  большое количество находящихся в производстве дел

(указывается более…).
Кроме того, как правило, на юридических сайтах имеются

ссылки на то, что юрист:
•  является членом многочисленных профессиональных

ассоциаций;
•  постоянно повышает квалификацию и осуществляет

непрерывный мониторинг действующего законодательства
(с демонстрацией различных дипломов и сертификатов).

Иногда используются такие «фишки», как фотографии с
известными людьми, ссылки на обслуживание знаменито-
стей или брендовых компаний.

Безусловно, производит крайне неприятное впечатление,
когда юрист сам себя характеризует как «опытнейший», «из-
вестный», «лучший», «адвокат с высокой профессиональ-
ной репутацией». На одном из адвокатских сайтов встрети-
лась такая самохарактеристика: «Особые черты характера:
высокий профессионализм. Мобилен: автомобиль, ноутбук,



 
 
 

цифровая техника». Один из адвокатов к числу прочих сво-
их многочисленных преимуществ относит инвалидность, ко-
торая, по его мнению, позволяет добиваться для клиентов
более мягкого наказания, поскольку «судьи жалеют не под-
защитных, а известного адвоката». На некоторых сайтах
люди противопоставляют себя другим юристам и пишут, что:
«… Каждый представляется опытным адвокатом, профес-
сиональным адвокатом. На деле многие из них не имеют не
только статуса адвоката, но даже опыта работы в соот-
ветствующей области права».

Малопродуктивны, по нашему мнению, общие фразы, ха-
рактеризующие опыт и профессиональные качества юриста,
что иллюстрирует следующий пример:

Как профессиональный адвокат, имеющий богатую
правоприменительную практику, я предлагаю
доверителям квалифицированные юридические
услуги. Я руковожу адвокатским кабинетом.
Моя профессиональная адвокатская деятельность
насчитывает более семи лет успешной работы. Как
адвокат я успешно провел более пятисот юридически
сложных уголовных, гражданских и арбитражных
дел. До получения статуса адвоката я работал по
юридической специальности, в основном занимаясь
гражданскими делами и юридическим сопровождением
деятельности.

При разработке собственного сайта следует иметь в ви-
ду, что клиента в большей степени интересуют не награды и



 
 
 

регалии юриста (хотя в разумных пределах биографические
данные сообщать необходимо), а вопрос о том, сможет ли он
решить возникшие проблемы. Поэтому клиенту гораздо ин-
тереснее получить информацию о конкретных проведенных
юристом делах.

Целесообразно размещать на сайте и сведения, которые
позволят клиентам избавляться от собственных страхов, а
также преодолевать барьер в общении с юристами – такой
же, который существует между пациентом и врачом. Один
из успешных методов снять эту неуверенность – демонстра-
ция отзывов ваших клиентов. Но они должны быть искрен-
ними, яркими, реально существующими, а не вымышленны-
ми. Собирайте отзывы и рекомендации о ваших профессио-
нальных успехах, ведь люди доверяют больше тем, кто гово-
рит о вас со стороны.

Основная задача сайта  – раскрыть ценность и уникаль-
ность вашей услуги, поэтому информацию личного характе-
ра на нем следует размещать в весьма разумных пределах.
Например, вряд ли стоит распространяться о том, как и с
кем вы проводите свободное время. На одном из юридиче-
ских сайтов встретилась информация о том, что его владе-
лец ищет невесту, что также не имеет никакого отношения
к профессиональной деятельности.

Для формирования «имиджа эксперта» юрист может ис-
пользовать возможности веб-ресурсов, размещая свои ста-
тьи, советы, комментарии. С этой целью целесообразно вза-



 
 
 

имодействовать с администраторами различных форумов
и интернет-порталов. Информация может размещаться и в
форме видеороликов, содержащих ответы на часто задавае-
мые вопросы, интересующие широкую публику. Для увели-
чения количества просмотров видео нужно снимать с зара-
нее подготовленным текстом не более 2–3 минуты, а в кон-
це указывать свои контактные данные. Необходимо грамот-
но расписать теги – метки, которые позволяют легче найти
ваше видео. Видео можно выложить на youtube.com., а также
в социальных сетях, на собственном сайте и сайте партне-
ров. Профессиональный вес юриста увеличивается написа-
нием книг, брошюр с последующим их распространением.

К PR-средствам продвижения юридических услуг отно-
сят также организацию мероприятий (конференций, семи-
наров, круглых столов, корпоративов, выставок и пр.) с уча-
стием существующих и потенциальных клиентов, деловых
партнеров, журналистов. Самостоятельная организация по-
добных мероприятий – дело, которое не всем по карману,
но участие в различных «тусовках» для построения деловых
связей (нетворкинга) доступно каждому. Вообще сформиро-
вать свой бренд, не выходя из офиса, не общаясь с людьми
и не проводя регулярно дел, невозможно.

Для повышения узнаваемости целесообразно участвовать
в так называемых громких или резонансных делах (напри-
мер, о врачебных ошибках, о незаконных действиях сотруд-
ников полиции, о нарушении жилищных и социальных прав



 
 
 

граждан и пр.), независимо от того, выгодно ли это с финан-
совой точки зрения.

Для имиджа адвоката весьма важна и внешняя составля-
ющая – «чистота халата». Юрист должен производить впе-
чатление на клиента уже при первой встрече, это впечатле-
ние складывается из того, как человек одет, как выглядит его
рабочее место, насколько ясна, логична и понятна клиенту
его речь. Все перечисленное должно внушить клиенту уве-
ренность в том, что вы сможете его защитить и качественно
решить все возникшие проблемы.

Офисная мебель должна быть удобной, желательно при-
сутствие шкафа или стеллажа с большим количеством юри-
дической литературы. Наученный собственным опытом (а
я работал долгое время в старом здании с «несвежим» ре-
монтом), могу сказать, что большая часть клиентов, даже
с незначительными доходами, на состояние офисного поме-
щения обращает особое внимание. О своей неудовлетворен-
ности люди высказываются редко, просто молча могут отка-
заться от юридических услуг.

Старайтесь одеваться консервативно, просто и со вку-
сом, а не как помятый совхозный бригадир: для мужчин –
это классический костюм, светлая рубашка, галстук, чистые
туфли. Меня коробит, когда адвокат или представитель по
гражданскому делу приходит в суд в спортивной одежде,
джинсах, майке, а иногда и в сандалиях. Излишняя яркость
и пестрота создают впечатление нескромности.



 
 
 

Опрятный, подтянутый, физически здоровый внешний
вид вызывает больше привлекательности и симпатий. Ан-
типатию вызывает депрессивный человек, поэтому нужно
транслировать всегда позитивные эмоции и радость.

Людям нужно показывать хорошие манеры и дружелюбие:
встречать их и провожать, выходя из-за стола, здороваться за
руку, разговаривать вежливо и тактично, садиться рядом, а
не друг против друга, уметь их выслушать и искать, что у вас
с человеком общего: если это найти и озвучить, то человек
уже не будет считать вас чужим.

Известный американский специалист в области челове-
ческих отношений Дейл Карнеги отмечал, что ничто так
не ласкает слух человека, как упоминание его собственного
имени, поэтому, чем чаще вы это делаете, тем легче будет
вам расположить к себе любого человека.

Нужно уметь делать людям комплименты, так как все ре-
агируют на них позитивно, и стараться в любой ситуации не
приносить людям плохих новостей – они этого не любят.

Свободная и нестесненная обстановка достигается дове-
рительным общением с глазу на глаз, без присутствия тре-
тьих лиц, в том числе коллег. Целесообразно обращение вни-
мания граждан на сам факт диадичности: «Мы здесь одни»,
«Нас никто не услышит», «Нам никто не помешает» и т. п.
Можно демонстративно отключить телефон.

Советую никогда во время разговора с клиентом не отве-
чать на телефонные звонки. Делать это можно лишь в край-



 
 
 

нем случае, обратившись к собеседнику со словами: «Вы не
против, если я отвечу?» или просто извинившись за преры-
вание разговора. При этом клиент должен видеть уважитель-
ное отношение адвоката не только к себе, но и в отношении
лица, с которым адвокат разговаривает по телефону. Недо-
пустимо высказывать в присутствии клиентов недовольство
или замечания в отношении звонивших вам других клиен-
тов.

Клиент должен быть постоянно во внимании адвоката, по-
этому ни в коем случае не следует использовать часто встре-
чающийся прием, когда при выходе гражданина из кабинета
адвокат небрежно машет рукой и зовет: «Следующий!»

Адвокат должен быть пунктуальным, я бы сказал, болез-
ненно пунктуальным. Поэтому в суд и на встречу с клиента-
ми желательно приходить за несколько минут до назначен-
ного времени.

Нужно помнить, что в общении с клиентами важна любая
мелочь: опоздание на встречу, невыглаженные брюки, раз-
бросанные дела и неопрятно сложенные документы на столе
могут вам дорого обойтись. Клиенты могут подумать о том,
что вы так же безобразно ведете дела, как следите за собой
и своим рабочим местом. В этой связи я люблю вспоминать
стихотворение С. Я. Маршака «Гвоздь и подкова»:

Не было гвоздя –
Подкова пропала.



 
 
 

Не было подковы –
Лошадь захромала.

Лошадь захромала –
Командир убит.

Конница разбита –
Армия бежит.

Враг вступает в город,
Пленных не щадя,

Оттого что в кузнице
Не было гвоздя.

В заключение хочу еще раз подчеркнуть, что позитивный
имидж адвоката не может быть сформирован исключитель-
но красивой «упаковкой»: рекламными средствами, внеш-
ним обликом, атрибутами респектабельности, поскольку его
во многом определяют профессиональные знания и личные
человеческие качества.

 
Второй фактор –

уникальность предложения
 

Существуют две противоположности в позиционирова-



 
 
 

нии юридической фирмы: узко специализированная юриди-
ческая фирма и юридический супермаркет. При этом марке-
тологи все как один утверждают, что наиболее желательно и
выгодно именно первое.

В маркетинге существует термин «уникальное торговое
предложение» (УТП). Применительно к юридической сфере
принято считать, что УТП – это, в первую очередь, специа-
лизация на ведение определенной категории дел (специали-
зация на определенной отрасли права либо на определенной
категории клиентов).

Действительно, значительная часть клиентов восприни-
мает свою проблему как особенную, требующую професси-
онального подхода. Сравните два ответа на вопрос: «Чем вы
занимаетесь?» – «Я веду гражданские дела» или «Я специа-
лизируюсь на бракоразводных делах». Повышенный интерес
к юристу со стороны клиентов, желающих расторгнуть брак,
во втором случае очевиден. Мне много раз приходилось на-
блюдать, как посетители адвокатской конторы ищут специа-
листа именно по своему индивидуальному вопросу.

Безусловно, специализация имеет определенные преиму-
щества, поскольку позволяет брать большие деньги за ваши
услуги, вы становитесь экспертом в своей области и снижа-
ется вероятность сравнения вас с конкурентами, имеющими
иную целевую аудиторию. Но вместе с тем специализация не
должна быть в ущерб общему кругозору, поскольку совре-
менный специалист обязан владеть знаниями из различных



 
 
 

областей.
Основные и наиболее общие специализации у юристов –

это уголовно-правовая и гражданско-правовая. В первом
случае клиенты обычно платят адвокату из-за страха по-
терять свободу, во-втором – наиболее прибыльные области
специализации – это имущественные споры. Ниша уголов-
но-правовой специализации обычно занята адвокатами из
числа бывших сотрудников правоохранительных органов, но
гражданско-правовая специализация занята многочислен-
ной группой юристов, не являющихся адвокатами. Все же
существенный плюс последней заключается в том, что граж-
данские дела довольно разнообразны и многочисленны и, в
отличие от уголовных дел, здесь более развита состязатель-
ность сторон.

В настоящее время на рынке юридических услуг сложи-
лись определенные гражданско-правовые специализации, о
чем можно сделать вывод на основе анализа рекламы:

• ведение дел в арбитраже и защита прав предпринимате-
лей, регистрация фирм (бизнес-адвокат);

• оформление сделок с недвижимостью и их сопровожде-
ние, жилищные споры, земельные споры, оспаривание сде-
лок с недвижимостью (адвокат в сфере недвижимости);

• оформление наследства, расторжение брака и ведение
семейных дел (семейный адвокат);

• оформление сделок с автотранспортом и обжалование
постановлений ГИБДД, взыскание страховок (автоадвокат);



 
 
 

• защита прав пациентов (адвокат по врачебным делам);
• оказание юридической помощи военнослужащим и при-

зывникам (военный адвокат);
• оказание юридической помощи в сфере налогообложе-

ния (налоговый адвокат);
• антиколлекторские и антибанковские услуги, банкрот-

ство (кредитный адвокат).
Более редкие виды специализации связаны с оказанием

услуг членам садоводческих обществ, ТСЖ, в сфере стро-
ительного подряда, ресторанного бизнеса, исполнительного
производства и т. п.

Чтобы оказывать «узкую» услугу, безусловно, нужно
вкладывать немалые деньги в рекламу. Но следует пом-
нить, что даже самая эффективная реклама не поможет «вы-
тянуть» бесперспективную специализацию с минимальным
спросом.

Как определить наиболее выгодную специализацию? Для
этого нужно проанализировать соотношение спроса и пред-
ложения на конкретную услугу в конкретном месте, что сде-
лать непросто. С этой целью можно изучать судебную стати-
стику, статистику поисковых запросов в Интернете, содер-
жание рекламных объявлений, демографическую и эконо-
мическую ситуацию региона, психологию клиентов и т.  п.
При этом сам по себе факт отсутствия конкурентов в той или
иной специализации еще не свидетельствует о ее перспек-



 
 
 

тивности31.
Определить эффективность выбранной вами ниши помо-

жет лишь практика. Поэтому я веду учет всех клиентов,
обратившихся ко мне за помощью, и за длительный пери-
од этих наблюдений удалось определить устойчивую тенден-
цию: наиболее часто встречающиеся вопросы относятся к се-
мейному и наследственному праву.

Тем, кто боится ставить эксперименты со специализаци-
ей, можно посоветовать приемы так называемой «деклара-
тивной специализации», используемые при создании юриди-
ческих сайтов:

• псевдоспециализация – заключается в создании несколь-
ких специализированных сайтов, в каждом из которых один
и тот же юрист определяет себя как эксперта в определенной
области (раздельная «упаковка»);

• совмещение общей юридической практики со специали-
зацией по определенным направлениям  – обычно формули-
руется следующим образом: «Оказываю все виды юридиче-
ских услуг, кроме того, специализируюсь на ведении следу-
ющих категорий дел…»;

•  конкретизация общей юридической практики   – ил-

31 Например, практика специализации по врачебным делам показывает, что
работать с клиентами по данной категории дел в небольших населенных пунктах
довольно сложно: немногие пациенты стремятся отстаивать свои права и идти на
конфликт с врачами, к тому же пострадавшие нуждаются в повышенных затратах
на продолжение лечения, и с ними весьма трудно общаться из-за переживаемых
психо-эмоциональных расстройств.



 
 
 

люстрируется, например, следующим предложением услуг:
«Юридическая помощь по жилищным делам: споры о вы-
селении и вселении, признание права на жилое помещение,
оспаривание приватизации и пр.»;

• конкретизация видов оказываемых услуг в рамках об-
щей юридической практики  – может выглядеть так: «Ведение
гражданских дел от подачи иска до получения решения су-
да».

Уникальность услуги можно подчеркнуть ее специфиче-
ским названием, которым не пользуются другие юристы, хо-
тя те же самые услуги они могут оказывать довольно часто.

Так, на сайте одной из юридических фирм предлагается
«эксклюзивная» услуга: «Получение официальных разъясне-
ний государственных органов по вопросам применения зако-
нодательства». Фактически, эта услуга связана с обычной
подготовкой обращений клиентов в государственные орга-
ны, которой занимаются многие юристы.

Еще один пример связан с оказанием услуг по «Досрочно-
му возврату прав». Название услуги по обжалованию поста-
новлений суда о лишении водительских прав, скорее всего,
возникло исходя из частоты запросов пользователей Интер-
нета, но характерный признак УТП здесь также присутству-
ет.

В качестве примера УТП можно привести и профилак-
тическое направление  юридической деятельности. Так, одни
юристы предлагают услуги правового аудита (оценки бизне-



 
 
 

са и документации на предмет возможных рисков с точки
зрения закона). Другие – указывают на то, что они решают
возникшие юридические проблемы преимущественно несу-
дебным путем (претензии, переговоры и т. п.):

Не спешите в суд! Давайте попробуем решить без
него. 70 % юридических вопросов реально разрешить без
суда: 1) это намного дешевле обходится; 2) есть шанс
не портить отношения; 3) остается возможность
обратиться в суд. Звоните  – изучим, продумаем,
договоримся.

Некоторые юристы оказывают услуги комплексно, в тес-
ном контакте со специалистами смежных специальностей
(оценщиками, экспертами, врачами, психологами, бухгалте-
рами, аудиторами и т. п.). Комплексная услуга не просто со-
здает удобства для клиентов, но иногда она им выгодна и с
финансовой точки зрения.

УТП может быть связано с применением «удобных услуг».
Яркий пример такой услуги – «Выезд юриста на дом», в том
числе в экстренных случаях (при задержании правоохрани-
тельными органами, при рассмотрении административного
дела, в ходе проверок организаций и т. п.).

Если вы выбрали специализацию, то начать нужно со сбо-
ра библиотеки соответствующей специальной литературы,
судебной практики, а также с обобщения собственного уже
имеющегося в этой сфере опыта.

Однако какую бы специализацию вы ни выбрали, чтобы



 
 
 

выделиться среди других специалистов в этой сфере, нуж-
но искать оригинальные методы для раскрытия содержания
оказываемой услуги. На какой бы специализации вы ни оста-
новились, помните, что специализация – это не отказ от по-
знаний в других отраслях права, а углубление и расширение
познаний в избранной специальности.

 
Третий фактор – клиентский сервис

 
Практика показывает, что большая часть клиентов отка-

зывается от услуг адвокатов не из-за плохой работы, а пото-
му, что адвокаты не заботятся о них. То есть нужно думать
не только о качестве оказываемой юридической помощи, но
и о клиентском сервисе.

Определенная часть клиентов приходит «с улицы», поэто-
му удобное местоположение офиса имеет некоторые конку-
рентные преимущества. Но даже в тех случаях, когда вы ра-
ботаете преимущественно с собственными клиентами, удоб-
ное расположение офиса также играет положительную роль.
Не случайно у маркетологов есть такое высказывание: «Три
кита торговли – место, место и еще раз место».

Чтобы привлечь наибольшее количество клиентов, офис
должен располагаться в «проходном» месте (остановка об-
щественного транспорта, рынок, район плотной жилой за-
стройки и т. п.) либо по крайней мере должна быть визуаль-
ная доступность офиса со стороны дороги, на этаже не выше



 
 
 

первого (у входа или у эскалатора). Ценность местоположе-
ния офиса обычно определяется экспериментальным путем:
учетом проходящих (проезжающих) за определенный про-
межуток времени, а также оценкой социального статуса про-
хожих.

Наибольшее конкурентное преимущество обычно име-
ют помещения, расположенные вблизи организаций, связан-
ных с профилем оказываемых юридических услуг (напри-
мер, для адвокатов по уголовным делам – у зданий судов и
отделов полиции, для цивилистов, занимающихся оформле-
нием сделок, – у зданий Росреестра и помещений нотари-
усов, Многофункционального центра предоставления госу-
дарственных и муниципальных услуг и т. п.).

Нужно учитывать, что значительная часть граждан поль-
зуется личным транспортом, поэтому удобство офиса подра-
зумевает наличие парковочных мест.

Местоположение офиса должно позволять клиентам, об-
ратившимся по рекламе или по рекомендации, без особого
труда его найти, не прибегая к картам и навигаторам, то есть
офис нужно «привязывать» к  общеизвестным объектам, а
также к остановкам общественного транспорта.

Во избежание путаницы и по причинам конкуренции я не
рекомендовал бы размещать офис в зданиях, где уже нахо-
дятся юридические фирмы либо они расположены где-то по-
близости. Однако есть и противоположная точка зрения, со-
гласно которой соседство объектов, оказывающих аналогич-



 
 
 

ные услуги, не всегда негативно, поскольку оно привлека-
ет большее количество покупателей, создавая таким образом
эффект синергии.

Определенные проблемы могут появиться при размеще-
нии офисов в квартирах жилых домов. Иногда жильцы отри-
цательно относятся к такому соседству, поэтому лучше все-
го, если на лестничной площадке рядом с офисом отсутству-
ют жилые помещения.

Убранство офиса имеет важное значение. Офисная обста-
новка должна быть официальной, но в то же время преду-
сматривать интерьеры, располагающие к спокойному и до-
верительному общению (мягкая мебель, аквариум, картины
и пр.). Крайне неудобно, когда офис состоит из одного по-
мещения, непосредственно предназначенного для встреч с
клиентом, тем более если оно используется одновременно
несколькими адвокатами. Даже в том случае, если клиенты
приглашаются на определенное время, в офисе обязатель-
но должно быть отдельное помещение для ожидания, чтобы
обеспечить конфиденциальность встреч с каждым из клиен-
тов.

Бесспорное конкурентное преимущество  – это гибкий
график работы офиса. Как-то попалось на глаза объявление
адвоката: «Пишу иски, провожу дела семь дней в неделю и 24
часа в сутки». Возможно, это крайность, но то, что юрист
должен находить удобное для клиентов время приема – это
факт. Поэтому, когда клиент договаривается с вами о встре-



 
 
 

че, необходимо в первую очередь выяснять, когда именно
ему удобно с вами встретиться.

Общение с клиентом обычно начинается по телефону.
Простой запоминающийся номер (желательно короткий го-
родской, а не длинный федеральный), незамедлительный от-
вет на звонки – все эти элементарные вещи помогут вам при-
влечь наибольшее количество клиентов. Если вы размещаете
номер телефона на сайте, визитке, в объявлении желательно
указать часы, в которые можно звонить, так как в противном
случае вы можете потерять часть клиентов, которые постес-
няются звонить, по их мнению, либо слишком рано, либо
слишком поздно.

Одна из основных ошибок адвокатов – это недоступность
телефонной связи. Некоторые коллеги не отвечают на звон-
ки клиентов в нерабочее время либо могут даже отключать
телефоны. Это многим людям не нравится, а иногда приво-
дит к отказу от юридических услуг. При невозможности от-
вета на звонок рекомендую отправить следующее СМС-со-
общение:

Извините, я занят, при первой возможности я вам
перезвоню. С уважением Ф. И. О.

Этот пустячок подчеркнет вашу внимательность и тактич-
ность. Аналогичные приемы следует использовать и в элек-
тронной переписке с клиентами.

В некоторых юридических фирмах предусмотрена услу-
га обратного дозвона до клиента, обратившегося впервые за



 
 
 

юридической помощью через Интернет. Иногда для удоб-
ства клиентов в рекламе услуг юристы предлагают телефон-
ные номера различных операторов мобильной связи, так как
звонки внутри сети дешевле. Подобные приемы, бесспорно,
создают сервис, но не стоит забывать, что таким образом
можно привлечь клиентов, не собирающихся получать у вас
платные услуги.

Одним из элементов сервиса является система оповеще-
ния клиентов о ходе выполнения поручения.  Кто-то любит
получать СМС-ки, а кто-то требует обязательного телефон-
ного звонка. Многие адвокаты не задумываются о том, что
клиентам очень неуютно пребывать в неведении, поэтому
они отчитываются перед ними от случая к случаю. Но отчи-
тываться перед клиентами нужно постоянно, о каждом сво-
ем шаге, по телефону либо посредством электронной пере-
писки. Такое отношение будет оценено людьми, и к тому же
оно принесет пользу вам, так как вы покажете клиентам, как
нелегко бывает адвокату. Клиенту не только нужно постоян-
но рассказывать о новостях, но и передавать копии текущих
документов, а в конце разговора клиенту следует обязатель-
но сказать, что он всегда может вам звонить.

И последнее. Клиентский сервис нельзя понимать упро-
щенно, как предлагают некоторые специалисты по маркетин-
гу: его цель – не подарки, а удовлетворенность клиента от
работы с конкретным адвокатом.



 
 
 

 
Четвертый фактор –

минимизация расходов клиента
 

По вопросу ценообразования юридических услуг суще-
ствуют две противоположные точки зрения.

Первая, самая распространенная в юридическом марке-
тинге позиция, заключается в том, что, для того чтобы зара-
ботать большие деньги, нужно назначать большие гонорары.
Дескать, если расценки услуг занижать, то ваша участь – об-
служивать 80 % потребителей, которые не хотят платить во-
обще либо платят немного.

Вот один из примеров того, как адвокат обосновывает
свой высокий гонорар (3500 руб. – стоимость одной консуль-
тации):

Дешевые адвокаты гонятся за количеством
клиентов, а адвокат ННН предпочитает работать
основательно и максимально эффективно, затрачивая
на каждого клиента столько времени, сколько
необходимо для разрешения его ситуации.

Однако в этой маркетинговой линии есть очевидные ми-
нусы. Если у вас отсутствует офис в престижном месте, зна-
чительные средства на рекламную кампанию и стабильный
социальный капитал, то есть люди, которые вас непрерывно
всем рекомендуют, то где гарантия, что, назначив высокие
гонорары, вы сможете привлечь к себе те самые 20 % клиен-



 
 
 

тов, у которых есть деньги и которые хотят платить? Разве
лучше с профессиональной точки зрения проводить одно де-
ло в месяц пусть и за относительно высокий гонорар, нежели
иметь обширную практику с умеренными заработками?

Вторая точка зрения заключается в том, что следует
браться за все дела подряд, независимо от размера их опла-
ты, и прибегать к бесплатным консультациям первичных
клиентов. И эта позиция уязвима, поскольку юрист, пере-
груженный низкооплачиваемой работой, оказывает некаче-
ственные услуги и в конце концов теряет квалификацию.

Какой же выход? Все очень просто: нужно искать пути
доступа ко всем слоям населения, независимо от уровня их
дохода. Для этого следует:

• назначать разумные гонорары;
• компенсировать расходы клиента за счет противополож-

ной стороны;
• оказывать юридические услуги дистанционно;
• оказывать юридические услуги в рамках государствен-

ных программ.
 

О разумных гонорарах
 

Есть меткое выражение: шерсть можно стричь много раз,
а шкуру содрать – один. Так вот, если адвокат «обдирает»
своего клиента, что приходится наблюдать довольно часто,
то наверняка тот, скорее всего, рано или поздно не только



 
 
 

откажется от услуг или не придет к нему вновь, но и не по-
советует этого другим.

Некоторые коллеги цену своих услуг назначают спонтан-
но, наугад, а впоследствии переживают, что можно было бы
запросить и больший гонорар. Другие четко придерживают-
ся «минимальных» расценок, утверждаемых адвокатскими
палатами. Но поскольку указанные прайсы обычно форми-
руются с учетом завышенных ценовых ожиданий со стороны
адвокатского сообщества, то «минимальные» расценки не
всегда учитывают реальную платежеспособность населения,
особенности конкретного дела. Поэтому у каждого адвока-
та должен быть свой собственный прайс, позволяющий уста-
навливать индивидуальные расценки на юридические услу-
ги.

Пожалуй, не встретишь теперь юридической рекламы, ко-
торая бы не обходилась без предложения бесплатных кон-
сультаций. С точки зрения маркетинга, бесплатные услуги
должны выполнять роль приманки, позволяющей клиенту
повзаимодействовать с юристом. Принято считать, что впо-
следствии такой клиент с большей охотой обратится за по-
лучением платных услуг. Обычно приводится следующий
«успокаивающий» аргумент: если врач расскажет пациенту,
как делается операция, то клиент ее сам делать не будет, все
равно обратится за помощью к врачу.

Но что происходит на практике? Адвокат кое-как, в об-
щих чертах дает совет (иногда сомнительный с правовой



 
 
 

точки зрения, ведь консультация-то бесплатная), а клиент,
усомнившись в профессионализме юриста, бежит от него ку-
да подальше.

Основной недостаток бесплатных консультаций и в том,
что они привлекают внимание большой массы людей, кото-
рые либо вообще не собираются решать юридические про-
блемы, либо не планируют платить за услуги:

• лиц, готовых без адвоката судиться по любому поводу
(сутяжников);

• лиц, желающих узнать, куда им следует обращаться для
решения их вопроса и какие документы предоставлять (на-
пример, для регистрации по месту жительства, получение
пособий и пр.);

• лиц, не имеющих лично каких-либо правовых проблем
(«пришел узнать за соседа»);

• лиц, проблема которых по каким-то причинам в принци-
пе не может быть разрешена ввиду отсутствия доказательств,
а также законодательства (узнают бесплатно о бесперспек-
тивности процесса и нет смысла обращаться к адвокату);

• лиц, не желающих решать юридическую проблему ввиду
скептического отношения к закону (узнают бесплатно, что
им нужно, и больше не придут, ничего делать не будут);

• лиц, у которых отпадает желание решать проблему при
возникновении каких-либо, даже незначительных, трудно-
стей (например, если необходим сбор дополнительных доку-
ментов, затраты времени и средств и т. п.).



 
 
 

Вы удивитесь, но самый большой процент людей именно
из последних двух групп, что, видимо, можно объяснить осо-
бенностью национального менталитета.

Типичный пример. Приходит клиент, в квартиру
которого незаконно вселился гражданин (например,
чей-то знакомый из проживающих в той же квартире).
Вопрос к адвокату (хотя ответ всем известен): «Он
имеет право вселяться?» Ответ адвоката: «Нет, вы
же согласие на его вселение не давали, вам нужно
обращаться в суд для его выселения». Ответ клиента:
«Понятно, я пошел».

С учетом вышесказанного массовое привлечение бесплат-
ных клиентов посредством рекламы – это полная глупость,
которая может отнять уйму времени. Однако, если клиент
по собственной инициативе обратился к вам за бесплатной
помощью, в том числе посредством телефонной связи, через
сайт, социальные сети, не спешите отказывать ему.

Нередко приходилось наблюдать такую картину:
звонок в коллегию:

– Алло, мне нужен бесплатный адвокат!
– Мы не оказываем бесплатных услуг…
(Кладут трубку.)

Практика показывает, что в ряде случаев после встречи и
общения с адвокатом, убедившись в компетентности и вни-
мательности последнего, «бесплатный» клиент в состоянии
заплатить. В других случаях он может порекомендовать вас



 
 
 

платежеспособным клиентам.
Кроме того, деньги – не единственная плата за услуги. Ес-

ли к вам обращаются знакомые, родственники либо иные ли-
ца, с которых вам неудобно брать деньги, либо у которых их
нет, либо если услуга малоценна, то вместо «платы» за услу-
гу можно использовать в будущем имеющиеся у них ресурсы
(знания, опыт, навыки, отзывы).

Например, общение с сутяжниками иногда полезно для
получения информации о правоприменительной практике, в
том числе в ранее неизвестных вам отраслях. Таких клиен-
тов можно использовать для отработки нестандартных мето-
дов ведения дел, на что они обычно с радостью соглашаются.

Поэтому нужно интересоваться жизнью клиентов, про-
фессией, увлечениями, а также желанием прийти вам на по-
мощь в трудную минуту, написать отзыв о работе. И тогда
у вас не будет разочарования на тот счет, что «я бесплатно
работал».

Ниже приведу текст бланка отзыва клиента, который дол-
жен быть незамысловатым по содержанию и легким в запол-
нении.

Наконец, нужно иметь в виду, что любой человек, оказав-
шийся у вас на приеме, его жизнь, проблемы и судьба – ин-
тересный объект для изучения. Поэтому без весомой причи-
ны при наличии свободного времени нельзя отказываться от
такой возможности.

Уважаемый клиент, мы ценим ваше доверие и



 
 
 

благодарны, что вы выбрали именно нас. Мы надеемся
на то, что смогли помочь вам в решении проблемы. Для
улучшения работы и качества предоставляемых услуг
просим вас оставить свой отзыв о работе.

Ф.И.О._____________________________________

Мне понравилось:
____________________________________________
Мне не понравилось:
____________________________________________
Настоящим даю согласие на размещение отзыва

информацией на сайте адвоката.

«____»_________________20____г.

Если вы все-таки решитесь оказывать определенные ви-
ды бесплатных услуг на постоянной основе (имеется в виду
помощь неограниченному кругу лиц, а не индивидуально –
лицам, попавшим в трудную жизненную ситуацию), то необ-
ходимо просчитать их окупаемость. Во всяком случае такие
услуги должны быть шаблонными, а всю техническую рабо-
ту можно поручать стажерам или младшим партнерам.

Некоторые юристы совершают ошибку, беря со «старых»
клиентов повышенные гонорары. При этом нужно помнить,
что они – ценные проводники «сарафанного радио», поэто-
му, безусловно, заслуживают бесплатных телефонных кон-
сультаций по несложным вопросам.



 
 
 

 
О компенсации расходов клиента

 
Юристы не всегда пользуются на практике компенсаци-

ей расходов клиента за счет противоположной стороны, в
основном ввиду неоприходования в кассе полученных гоно-
раров. Однако этот механизм может в значительной степе-
ни минимизировать убытки клиента и обеспечить привлека-
тельность юридической помощи.

Применительно к гражданскому и арбитражному процес-
су согласно ст. 100 ГПК РФ, ст. 110 АПК РФ стороне, в поль-
зу которой состоялось решение суда, по ее письменному хо-
датайству суд присуждает с другой стороны расходы на опла-
ту услуг представителя в разумных пределах. По законода-
тельству возмещение расходов допустимо обеими сторона-
ми при частичном удовлетворении иска, а ответчик может
взыскать издержки с истца в случае прекращения производ-
ства по делу, оставлении иска без рассмотрения (за исключе-
нием случаев, если производство по делу прекращено в свя-
зи со смертью гражданина или ликвидацией юридического
лица, являвшегося стороной по делу, ввиду отказа истца от
иска в связи с добровольным удовлетворением требования
либо исковое заявление оставлено без рассмотрения в свя-
зи с тем, что оно подано недееспособным лицом или в свя-
зи с неявкой сторон, не просивших о разбирательстве дела
в их отсутствие, в суд по вторичному вызову). При рассмот-



 
 
 

рении заявления по вопросу о судебных издержках в отдель-
ном производстве, то есть после принятия итогового реше-
ния, суд разрешает также вопросы о распределении судеб-
ных издержек, связанных с рассмотрением данного заявле-
ния.

В соответствии с п. 1.1 ч. 2 ст. 131 УПК РФ к процессуаль-
ным издержкам относятся: суммы, выплачиваемые потер-
певшему на покрытие расходов, связанных с выплатой воз-
награждения представителю потерпевшего. По общему пра-
вилу процессуальные издержки, понесенные потерпевшим,
взыскиваются с осужденного.

В соответствии с ч. 1  ст. 135 УПК РФ возмещение ре-
абилитированному имущественного вреда включает в себя
возмещение сумм, выплаченных им за оказание юридиче-
ской помощи. При оправдании подсудимого по одной из ста-
тей предъявленного обвинения размер возмещения вреда за
оказание юридической помощи определяется судом исходя
из общего объема обвинения и сложности дела, а также с
учетом фактически понесенных расходов, непосредственно
связанных с ее осуществлением по этому обвинению, и кон-
кретных обстоятельств, которыми были обусловлены такие
расходы, в том числе с учетом позиции по этому вопросу
оправданного32

32 См.: Обзор судебной практики Верховного Суда РФ за четвертый квартал
2013 года (утв. Президиумом Верховного Суда РФ 04.06.2014).
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