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Том Вандербильт





О книге
В эпоху безграничного выбора среди брендов и китайских аналогов понравиться становится все сложнее. Конкуренты не упустят шанса вырваться вперед и отжать рынок. Том Вандербильт, исследователь человеческого поведения в области маркетинга и психологии, уверен: вкус можно не только предвидеть, но и управлять им. В книге он раскрывает, как определить своего главного покупателя и максимально эффективно презентовать продукт/услугу своей целевой аудитории.
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Продавец обуви. История компании Nike, рассказанная ее основателем














Дизайн-мышление. Все инструменты в одной книге














Правило 10X. Технология генерального рывка в бизнесе, профессии, жизни














Будь одержим или будь как все. Как ставить большие финансовые цели и быстро достигать их
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Бизнес на подписке. Почему будущее за подписной моделью и как вам ее внедрить














Тренинг по нейромаркетингу. Где находится кнопка «Купить» в сознании покупателя?














PIXAR. Перезагрузка. Как вдохнуть в бизнес новую жизнь
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На вопросы, поставленные в заголовке книги, ответы так и не были даны. Или я устала продираться через это бесконечное описание экспериментов, и все пропустила. В конце книги автором сформулированы несколько выводов, это хоть какой-то плюс.
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Начнем с того, что оригинальный заголовок книги «You may also like: taste in an age of endless choice» что правильно перевести «Вам еще может понравится: вкусы в эпоху бескрайнего выбора». Никаких упоминаний про ЦА и как ее искать, гораздо честнее и более соответствует содержанию. 


Вобщем, если вы думаете, что это книга про маркетинг, сегментацию аудитории, выбор оптимального рынка и.т.п. то это не так. Книга об общетеоретических аспектах вкусов (наверное… я не уверен что понял что же хотел донести автор). В том числе о самых абстрактных, таких как любимое число или любимый цвет. Множество воспоминаний про то какие хрустяшки нравились автору в детстве и другой, как мне кажется, не очень релевантной информации.


То есть если вы (как я) хотели почитать про маркетинг то книга точно не для вас. Смело проходите мимо.


Текст на мой взгляд читается очень и очень плохо. Почти к каждому абзацу сноска или уточнение. Я не могу понять авторов которые пишут в таком стиле, если они считают, что замечание ценное, то почему не интегрируют его в текст? В итоге постоянно теряешь мысль отвлекаясь на множество отступлений и оговорок. От этого идеи автора становятся еще менее понятными.
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Это кошмар! Нудятина такая, что невозможно читать. Название книги не соответствует содержанию. Не тратьте время. Занудная и неинтересная книга.
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Много, нудно, обо все на свете, но так и не понятно как найти свою целевую аудиторию. Очень яркое и интересное вступление, а потом – неожиданное торможение длиной во всю книгу.
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Заголовок откровенно кликбейтный, английское название говорит само за себя. Эта книга, прежде всего, – впечатляющее исследование вкусов людей, попытка дать ответ на вопрос о том, почему вообще нам что-то нравится и по каким законам функционирует. Автор пишет максимально аргументироанно, и очевиден огромный объём проанализированной информации и публикаций (в частности, научной литературы). Автор грамотно и со знанием дела подводит читателя к новейшим достижениям науки о вкусах (а том огромное поле междисциплинарных исследований!).
Однако это же и будет огромным недостатком для тех, кто среагировал на русский заголовок и ожидал практических советов, применимых здесь и сейчас. Нельзя сказать, что изложенное в книге неприменимо в маркетинге – как раз наоборот, маркетологи будущего, наверное, как раз и будут строить работу на основе подобных исследований.
Но для практиков, и, тем более, начинающих, ждущих советов о том, как действовать здесь и сейчас, книга будет слишком сложной, сухой и быстро наскучит.
А вот если хотите глубже узнать о вкусах людей в целом – горячо рекомендую.
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Оставьте отзыв
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Описание книги
В эпоху безграничного выбора среди брендов и китайских аналогов понравиться становится все сложнее. Конкуренты не упустят шанса вырваться вперед и отжать рынок. Том Вандербильт, исследователь человеческого поведения в области маркетинга и психологии, уверен: вкус можно не только предвидеть, но и управлять им. В книге он раскрывает, как определить своего главного покупателя и максимально эффективно презентовать продукт/услугу своей целевой аудитории.
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Демон из Пустоши. Колдун Российской империи
Виктор Дашкевич
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Демон из Пустоши. Колдун Российской империи
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Шторм Z. У вас нет других нас
Даниил Туленков
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Граф Аверин. Колдун Российской империи
Виктор Дашкевич
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Творец слез
Эрин Дум
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Задача трех тел
Лю Цысинь
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Дюна. Первая трилогия
Фрэнк Герберт
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Клон 8012
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Форсайт
Сергей Лукьяненко
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Ты – причина. Почему мы всегда получаем то, чего заслуживаем, и как навести порядок в семье и в жизни
Юлия Ивлиева
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Fb2ZIP-архив 479.4 КБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 276.3 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 448.1 КБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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