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Аннотация
В книге доступным языком рассказывается об азах кредитных

отношений для физических лиц. Описываются все наиболее
распространённые кредитные схемы, кроме ипотеки. Даны
практические рекомендации как искать кредит в различных
ситуациях, как общаться с кредиторами в конфликтных
ситуациях и т. д.

Книга будет интересна широкому кругу читателей, которые
планируют брать кредиты или уже имеют кредиты.

В формате PDF A4 сохранен издательский макет книги.
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1. Виды кредитов

физическим лицам
 

Для физических лиц в России существует несколько ви-



 
 
 

дов кредитования:
– потребительские кредиты;
– кредиты на неотложные нужды;
– кредиты через кредитные карты;
– автокредиты;
– займы от микрофинансовых организаций;
– нестандартные квазикредитные схемы;
– ипотечное кредитование.

В данной книге будет рассмотрены все вышеуказанные
виды кредитов за исключением последнего, по ипотеке из-
дана отдельная книга.

В последние годы в России предложение кредитования
фактически переросло в навязчивое преследование потреби-
телей. В кредит предлагают приобрести всё, что только мож-
но предложить.

По состоянию на 1 января 2019 населению выдано кре-
дитов на сумму более 14,4 трлн. руб. Это огромная задол-
женность. В среднем каждый работающий россиянин дол-
жен банкам почти 200 тыс. руб., что очень много.

В последние 5 лет рост долгов населения не происходит
на фоне очевидного роста их доходов. В таких условиях, бе-
ря все больше и больше кредитов в банках, население про-
сто компенсирует недостаток заработка и финансирует эти-
ми займами либо свои текущие нужды, либо, что гораздо



 
 
 

хуже, берет новый долг для погашения обязательств по ста-
рому кредиту. В среднем порядка четверти дохода домохо-
зяйств может уходить на обслуживание их долговых обяза-
тельств перед банками, что является очень высокой цифрой.

Одна из наиболее тревожных тенденций состоит в том,
что россияне всё чаще берут новые кредиты для покрытия
старых долгов. Почти каждый второй россиянин имеет два
и более непогашенных кредитов.

Такая закредитованность населения является системным
риском как для банковской системы, так и для экономики в
целом.



 
 
 

 
Основные термины,

используемые в кредитовании:
 

Кредит – передача во временное пользование оговорён-
ного количества денег на условия платности и возвратности.

Заём (займ – неправильно) – передача на условиях воз-
вратности денег или других ценностей во временное поль-
зование. Обычно считается, что заём в отличие от кредита
является беспроцентным.

Заёмщик – сторона по кредитным отношениям, получаю-
щая кредит и принимающая на себя обязательство возвра-
тить в установленный срок тело кредита и уплатить процент
за время пользования кредитными средствами.

Кредитор – сторона в кредитных отношениях, предостав-
ляющая средства (кредитные ресурсы) на условиях возврат-
ности, срочности и платности. Предоставление кредитных
ресурсов в денежной форме называется ссудой, которая по-
гашается денежным платежом.

Кредитный договор – договор между кредитором и заём-
щиком, в соответствии с которым банк или иная кредитная
организация (кредитор) обязуются предоставить денежные
средства (кредит) заёмщику в размере и на условиях, преду-
смотренных договором, а заёмщик обязуется возвратить по-
лученную денежную сумму и уплатить проценты на неё. Ос-
новной договор в кредитной сделке. Все остальные догово-



 
 
 

ры заключаются во исполнение или в поддержку кредитного
договора.

Поручитель – сторона договора поручительства, которая
заключением этого договора берёт на себя обязательство от-
вечать перед кредитором должника за исполнение послед-
ним его основного обязательства полностью или частично.

Залог – имущество или другие ценности, находящиеся
в собственности залогодателя и служащие частичным или
полным обеспечением, гарантирующим погашение займа
или иных обязательств.

Срок кредитования – срок полного погашения заёмщиком
своих обязательств по кредитному договору.

Процентная ставка (процент по кредиту) – сумма, ука-
занная в процентном выражении к сумме кредита, которую
платит получатель кредита за пользование им в расчёте на
определённый период. Иными словами – это стоимость поль-
зования деньгами. Обычно выражается в виде количества
процентов в год (процентов годовых).

Досрочное погашение кредита – это процесс преждевре-
менного прекращения действия кредитного договора с кре-
дитной организацией путем оплаты всей суммы долга.

Просроченная задолженность – это обязательства, не по-
гашенные в срок, зафиксированный договором или установ-
ленный действующим законодательством.



 
 
 

 
Виды графиков платежей

 
В кредитовании обычно принято обслуживать задолжен-

ность 1 раз в месяц. При этом уплачиваются проценты за ме-
сяц и погашается часть основного долга по кредиту.

В основном в кредитовании используются 4 вида графи-
ков платежей:

1. Убывающий (дифференцированный). Сумма основно-
го долга погашается равномерно каждый месяц, а сумма про-
центов уменьшается за счёт уменьшения остатка основно-
го долга. За счёт этого в начале платежи больше, в конце –
меньше.

2. Равномерный (аннуитетный). Суммы всех выплат оди-
наковые в течение срока кредитования.

3. Возрастающий. Суммы выплат в начале меньше, в кон-
це – больше. Используется редко.

4. Индивидуальный. Суммы могут отличаться от месяца
к месяцу как в большую, так и в меньшую сторону. Исполь-
зуется редко.

Последние два вида графиков на практике применяются
крайне редко. Нужно привести очень весомые аргументы в
переговорах с банком, чтобы банк согласовал такой график.

Самый простой для понимания график платежей – равно-
мерный. Но он не самый выгодный.



 
 
 

Самый выгодный для заёмщика график – убывающий. В
этом случае минимальна сумма выплаты процентов. Причём
чем круче изменение суммы выплаты из месяца в месяц, тем
выгоднее.

Сравним два графика кредита на одних и тех же условиях:



 
 
 

Как видно, график с убывающими платежами оказался
чуть дешевле.

Разница будет более заметна при увеличении процентной
ставки и при увеличении срока кредитования.



 
 
 

 
2. Потребительское

кредитование физических лиц
 

В настоящее время потребительское кредитование разви-
то довольно широко. В кредит можно купить практические
все товары дороже 3 тыс. руб. От мобильных телефонов и



 
 
 

телевизоров до туристических путёвок.
Кредит можно оформить не только в банке, но и практи-

чески в любом крупном магазине, торгующем непродоволь-
ственными товарами. Во всех крупных магазинах есть пред-
ставители банков, оформляющие кредиты.

Торговлю понять можно – им главное продать, а как поку-
патель потом будет расплачиваться их не интересует. Банки
понять тоже можно – им главное «впарить» побольше кре-
дитов, а нужно ли это людям – не их забота.

При этом и со стороны магазинов, и со стороны банков
идёт активная рекламная накачка – возьми вот это, вот это,
а в придачу ещё и вот это. Иначе счастья не видать … Два
товара по цене трёх ☺. А расплатишься потом …

Главное, что при этом у потребителя отключается разум.
А зачем думать, … хочется всё сразу … и всё вроде как до-
ступно.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
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