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Аннотация
Прочитав эту книгу, вы узнаете, как получить свои первые

деньги в интернете, в каком направлении двигаться, чтобы
увеличивать доходы и в конечном итоге построить свой бизнес.
Все проще, чем кажется. Чтобы начать зарабатывать, не
нужны никакие денежные вложения. Нет ничего невозможного!
Книга написана простым языком, в ней множество четких
инструкций, иллюстраций и примеров. Благодаря этому любой
сможет разобраться в теме и уже сегодня начать зарабатывать в
интернете.
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Любое достижение начинается с  решения
попробовать.

Михаил Барышников

Здравствуй, дорогой читатель!
Меня зовут Марс Магафуров. Я начал свой путь в сфе-

ре интернет-заработка в 2015 году. За это время я изучил
данную сферу вдоль и поперек, прошел очень долгий терни-
стый путь. Сегодня у меня большой багаж знаний в различ-
ных сферах заработка. Я снимаю видеоролики для своего ка-
нала, веду блог о заработке в интернете, привлекаю рефера-
лов в свою команду, развиваю свой пассивный доход. И те-
перь хочу поделиться с вами своим опытом и знаниями.



 
 
 

Почему возникла идея создать книгу? – Я не встретил ни
одного хорошего издания на  эту тему. Да, есть несколько
хороших блогов. Но, на мой взгляд, это менее удобно, чем
учиться по удобно структурированной, написанной простым
языком книге.

Для кого она? – Для всех: от мала до велика. Я не умел
создавать сайты, снимать видеообзоры, приглашать рефера-
лов, но я не ныл: «Не умею и не смогу никогда! Мне лень,
это не мое!»… Если вы готовы приложить свои усилия, при-
менять полученные знания на практике, делать каждый день
маленькие шаги к поставленной цели, то вы достигнете то-
го же результата, которого достиг я, а возможно, даже опе-
редите меня. Я смог, а чем вы хуже? Мечтам все возрасты
покорны. Вы такой же молодой или старый, как ваши мечты.

Я потратил уйму времени на написание книги. Если я бе-
русь за дело, то иду до конца, поэтому вы читаете сейчас эту
книгу. Я прошел огромный путь, да мне было трудно, были
моменты, когда я хотел все бросить, но я помнил, ради кого
пишу.

И  сейчас я обращаюсь к  тебе, дорогой читатель: всему
можно научиться, всего можно достичь, стоит только захо-
теть! Помните: нет ничего невозможного! Если у вас возни-
кают вопросы или о чем-то вы хотите узнать более подроб-
но – пишите мне на почту. Буду рад услышать ваше мнение
о моей книге, а в особенности – узнать о ваших достижениях
и успехах!



 
 
 

Искренне ваш, Марс Магафуров



 
 
 

 
Какие способы

заработка существуют
 

Делай сегодня то, что другие не  хотят, завтра
будешь жить так, как другие не могут.

Джаред Лето

С каждым днем, месяцем, годом растет количество спо-
собов заработка в интернете. А значит, увеличиваются и ва-
ши шансы найти свой. Идя по непроторенной дороге, изу-
чая и пробуя каждый из способов заработка, вы будете полу-
чать драгоценный опыт. Делая выводы из полученного опы-
та, улучшая свои навыки, вы увеличите свои доходы.

Мы с вами «окунемся» в каждый из способов заработка.
Это позволит вам определиться с тем, с чего же начать вам
и куда продолжать двигаться.

Большинство людей сдаются, перестают пробовать и в ко-
нечном итоге забрасывают интернет-заработок. Наш боль-
шой недостаток в том, что мы слишком быстро опускаем ру-
ки. А между тем, как сказал Томас Эдисон, «наиболее вер-
ный путь к успеху – все время пробовать еще один раз». Я
уверен: каждый человек может достичь всего, чего он толь-
ко захочет. Послушайте Черчилля: «Успех – это умение дви-
гаться от неудачи к неудаче, не теряя энтузиазма». Нет ни-
чего невозможного! Пойдемте со мной до конца к намечен-



 
 
 

ной цели.



 
 
 

 
С чего начать?

 
С чего начать? Этот вопрос возникает почти у каждого

человека, бороздящего просторы интернета в поисках рабо-
ты. Я разделю способы интернет-заработка на три категории
в зависимости от знаний и умений, которые от вас потребу-
ются:

– Первая категория: у вас почти нет знаний, вы только
собираетесь начать зарабатывать и ищете способы.

– Вторая категория: у вас есть небольшой опыт, вы зна-
комы с основными принципами работы в виртуальном про-
странстве.

– Третья категория: у вас есть большой опыт, вы уже
много чего попробовали, много чего умеете и хотите осваи-
вать новые горизонты.

Итак, если вы относите себя к первой категории, тогда вам
легче всего будет начать с буксов (еще их называют почто-
виками) или подобных им проектов. О них я пишу в главе
2 этой книги – «Простой заработок».

Почему буксы? Зарабатывать на  буксах очень просто,
но в то же время уходит много времени и сил для получе-
ния более-менее достойного заработка. Я провел экспери-
мент: чтобы заработать около 150—200 рублей на буксе, мне
потребовалось проделывать задания в течение 12—15 часов
практически без перерыва.



 
 
 

Задания здесь простые: например, вступить в группу, за-
регистрироваться на сайте, кликнуть на рекламу, посмотреть
видеоролик и т. д.

Но  будьте осторожны: на  буксах рекламируется очень
много сайтов-лохотронов. Надеюсь, вы не будете вкладывать
деньги во  всякого рода проекты, обещающие горы денег.
Поймите: так не бывает, ничего не дается просто так.

Освоившись в буксах, переходите к другим более серьез-
ным способам заработка. Учитесь чему-то новому каждый
день, ищите возможности увеличить свой доход и постоянно
пополняйте багаж своих знаний. Знание – это сила!

Я и сам когда-то начинал с буксов. Моя история с бук-
сами продолжается и по сей день. Но как работник я ред-
ко там бываю. Сейчас я сосредоточен на развитии способов
пассивного дохода с помощью рефералов. Думаю, вы, полу-
чив определенный опыт, сами начнете привлекать рефера-
лов и увеличивать свой доход пассивным способом. Подроб-
нее об этом способе заработка вы прочтете в главе 3 – «Пас-
сивный заработок».

Если вы относите себя ко второй категории, значит, вы
находитесь в поисках заработка, имея за плечами небольшой
опыт. Вам я рекомендую ознакомиться со способами интер-
нет-заработка, о которых я пишу в главе 4 – «Средний зара-
боток», а также попробовать себя в сфере фриланса и поду-
мать над созданием своего собственного источника дохода,
например, своего сайта, канала на YouTube, группы в соци-



 
 
 

альной сети и т. п. Подробнее них вы можете узнать в гла-
ве 5 «Сложный заработок». Я уверен, у вас все получится.
Главное, чтобы вы поверили!

Если вы относите себя к  третьей категории, то есть вы
из тех, кто перепробовал множество различных способов ин-
тернет-заработка, – почему вы читаете сейчас мою книгу?
Потому ли, что все еще не определились, чего хотите? Кто-то
все еще сидит на буксах и не хочет покидать свою зону ком-
форта, кто-то зарабатывает на своем сайте, кто-то стал фри-
лансером… Каждый получает столько, сколько того заслу-
живает. Вам лишь нужно понять, кем вы хотите стать в ко-
нечном итоге и сколько хотите получать. Надеюсь, какие-то
идеи появятся у вас, когда вы прочитаете главу 7 моей кни-
ги – «Выбор своего пути».

Кто бы вы ни были, учитесь постоянно, ищите новые зна-
ния, двигайтесь вперед. Помните: почти каждый человек на-
чинает с нуля и прокладывает свой путь к достижению успе-
ха – как правило, самостоятельно. Никогда не поздно стать
тем, кем вы хотите стать.



 
 
 

 
Глава 1.

Предварительная подготовка:
что нужно сделать,

прежде чем начать зарабатывать
 

– Сделай шаг, и дорога появится сама собой.
Стив Джобс

Думаю, у большинства пользователей интернета возника-
ет вопрос: «Что нужно сделать, чтобы начать здесь зараба-
тывать деньги?» Вы не поверите: нужно сделать всего лишь
пару шагов. Если у вас есть мобильный телефон, значит, вы
уже сделали свой первый шаг.

Дальше вам потребуется завести электронный кошелек
и электронную почту (e-mail). Здесь нет ничего сложного,
и скоро мы с вами научимся это делать. Предпоследним ша-
гом является перевод электронных денег в наличные с ис-
пользованием банковской карты.

И все! Вся подготовка завершена, а теперь основное: ре-
гистрация и работа на некотором веб-сайте, который предо-
ставляет один или несколько способов заработка. Более по-
дробно об этом будет сказано в следующих главах.



 
 
 

 
1.1. Выход в интернет
и мобильный телефон

 
Доступ в интернет с компьютера сегодня есть почти у каж-

дого человека. Однако большинство людей проводят время
в интернете впустую, тратя его на всевозможные развлече-
ния. Мы же с вами выходим в интернет с целью заработать
деньги.

Мобильный телефон так же важен для нас, как и выход
в интернет. Например, сейчас есть сервисы, которые позво-
ляют зарабатывать только с телефона. Но вам важно иметь
телефон еще по трем причинам:

1) для того чтобы идентифицировать вас на сайте работо-
дателя как человека, а не робота;

2) вы сможете выводить деньги на баланс своего телефона;
3) номер вашего телефона может потребоваться для до-

полнительной защиты ваших аккаунтов: на сайте, предостав-
ляющем вам работу, в электронном кошельке и т. п. Напри-
мер, в электронном кошельке для входа в аккаунт, помимо
ввода логина и  пароля, нужно ввести пароль, пришедший
на ваш телефон. Эта процедура служит дополнительной за-
щитой от взлома аккаунта, – чтобы мошенник не мог пере-
вести деньги на свой кошелек.



 
 
 

 
1.2. Электронная почта

 
Электронная почта, или e-mail,  – это, говоря простым

языком, средство общения между пользователями интерне-
та с помощью отправки писем. Электронная почта по прин-
ципу работы схожа с обычной почтой. Единственное и глав-
ное отличие – электронные письма вы получаете значитель-
но быстрее, чем обычные.

В основном электронный почтовый ящик потребуется вам
в следующих ситуациях:

– для регистрации на сайтах работодателей;
– для переписки с пользователями и обращения в службу

поддержки;
– для того, чтобы получать письма о новостях на сайтах

работодателей;
–  может потребоваться для работы с  электронным ко-

шельком (например, из сервиса Яндекс. Почта можно в один
клик открыть Яндекс. Деньги).

В наши дни можно зарегистрироваться на различных поч-
товых сервисах. Лично я рекомендую завести электронные
почтовые ящики на Yandex (Яндекс) и Gmail (Джи-мэйл, или
Гмейл). Яндекс. Почта потребуется вам для открытия элек-
тронного Яндекс. Кошелька, а почтовый ящик на Gmail  –
для авторизации на YouTube (Ютубе) и других сервисах, ко-
торыми владеет компания Google (Гугл).



 
 
 

В качестве примера рассмотрим регистрацию на Ян-
декс. Почте.

Переходите на  сайт Яндекса https://yandex.ru. В  правом
верхнем углу нажимаете кнопку «Завести почту».

Проходите регистрацию, указывая ваше имя, фамилию,
придумываете логин и пароль (запомните их, иначе не смо-
жете потом войти в свою почту), ваш номер телефона и на-
жимаете кнопку справа «Получить код». Вводите код, кото-
рый придет на номер вашего телефона. Таким образом вы,
с одной стороны, подтверждаете, что вы не робот, а с другой,
повышаете надежность вашего почтового ящика.

И не забывайте поставить галочку о принятии Пользова-
тельского соглашения (можете с ним ознакомиться, пройдя
по ссылке на него).

Последним этапом является нажатие на кнопку «Зареги-
стрироваться».



 
 
 

Ниже приведена картинка диалогового окна регистрации
на Яндекс. Почте.

Если все верно, то вы войдете в свою электронную почту.
Ее интерфейс будет примерно таким.



 
 
 

В том случае если вдруг вы вышли из своего электронного
ящика, то для того, чтобы войти в него обратно, вам нужно
открыть сайт https://yandex.ru и в правом верхнем углу на-
жать кнопку «Войти в почту». Затем ввести свой логин и па-
роль и нажать кнопку «Войти».



 
 
 



 
 
 

 
1.3. Электронный кошелек

 
Электронный кошелек и повседневный кошелек похожи

друг на  друга как две капли воды. Только потеряться он
не может, ведь деньги в нем электронные. С помощью элек-
тронного кошелька вы можете выводить заработанные день-
ги на карту, пополнять баланс телефона, оплачивать интер-
нет и  многое другое. С  каждым днем все больше интер-
нет-магазинов позволяют вам покупать товары на электрон-
ные деньги. Вы можете копить, тратить, пополнять баланс
кошелька наличными и, наоборот, выводить деньги с интер-
нет-проектов.

Лично я пользуюсь в  основном WebMoney (Вебмани)
и  Яндекс. Кошельком, но  также рекомендую попробовать
QIWI и Payeer. Однако нужно помнить, что встречаются сай-
ты, где доступны не все электронные кошельки. Тогда для
вывода денег приходится пользоваться той платежной систе-
мой, которая доступна в данный момент.

Рассмотрим подробнее, каковы отличия одного кошелька
от другого.

WebMoney – самая надежная и популярная электронная
платежная система. Регистрация в ней по сравнению с други-
ми кошельками более сложная, зато при расчетах будет обес-
печена высокая безопасность.



 
 
 

Присутствует возможность выбора дополнительной защи-
ты в виде E-NUM авторизации (с использованием секретно-
го ключа) или с помощью СМС, которое будет отправлено
на ваш телефон для подтверждения входа в систему.

В WebMoney можно:
– получать различные аттестаты (электронные документы,

идентифицирующие вас как клиента системы). Для получе-
ния самого простого – формального – аттестата вам нужно
указать паспортные данные, номер телефона, адрес прожи-
вания;

– создавать несколько отдельных кошельков с разными ва-
лютами. Основными валютами являются: доллар, евро, рос-
сийский и белорусский рубли. Также можно создать несколь-
ко кошельков с криптовалютами: биткоин, лайткоин и т.д.;

– получать и выдавать кредиты; но для того, чтобы полу-
чить данные возможности, нужно приобрести персональный
аттестат. Для этого нужно подтвердить введенные паспорт-
ные данные и купить один из сертификатов.

Моя оценка:
Надежность 10/10.
Простота использования 8/10.
Функциональность 10/10.
Рекомендую 10/10.

Яндекс. Деньги (Яндекс. Кошелек) использует всего
одну валюту – российский рубль. Для регистрации в Яндекс.



 
 
 

Кошельке вам просто нужно иметь Яндекс. Почту и мобиль-
ный телефон.

В целом система уступает WebMoney в функционально-
сти и  ограниченности выбора валюты, хотя есть возмож-
ность перевода рублей на заграничные банковские счета. За-
щита в Яндекс считается чуть хуже, чем в WebMoney, но я бы
все равно назвал ее очень надежной. В остальном Яндекс.
Кошелек не хуже WebMoney.

Моя оценка:
Надежность 9/10.
Простота использования 9/10.
Функциональность 8/10.
Рекомендую 9/10.

Qiwi (Киви)  – удобный кошелек, прост в  использова-
нии. Для регистрации вам потребуется всего лишь ваш но-
мер телефона. Есть очень удобное приложение для мобиль-
ных устройств, которое позволяет получить доступ ко всем
функциям кошелька.

Одним из преимуществ Киви является широкое распро-
странение терминалов, с  которых можно пополнить свой
счет.

Но  этот кошелек проще взломать: мошеннику нужно
лишь узнать номер телефона (который является логином
пользователя), плюс Киви, насколько я знаю, не использует
подобную Вебмани E-NUM авторизацию.



 
 
 

Моя оценка:
Надежность 7/10.
Простота использования 10/10.
Функциональность 7/10.
Рекомендую 7.5/10.

Payeer – для регистрации в этой платежной системе по-
надобится только наличие электронной почты.

Кошелек удобен тем, что позволяет переводить деньги
на различные кошельки (Киви, Яндекс. Деньги и AdvCash
(Адвакеш)), заводить несколько кошельков с разными валю-
тами, такими как доллар, рубль и евро.

На  этом сервисе большая комиссия, впрочем, есть воз-
можность компенсировать расходы за счет участия в парт-
нерской программе. Предусмотрена защита по  ip-адресу
и по СМС.

Моя оценка:
Надежность 7/10.
Простота использования 9/10.
Функциональность 7/10.
Рекомендую 7/10.

В качестве примера я рассмотрю все тот же Яндекс, а вы
попробуйте все и  решите, какой кошелек подходит имен-
но вам.

Пример регистрации в Яндекс. Кошельке.



 
 
 

Переходите в Яндекс. Почту. Нажимаете на три полоски,
расположенные слева, и выбираете «Деньги». Второй вари-
ант: просто набрать money.yandex.ru.

Открываем кошелек:



 
 
 

Вводим номер своего телефона, нажимаем кнопку «Про-
должить» и ждем прихода СМС. Как оно придет, введите его
и создайте кошелек.

Все, кошелек создан! Чтобы узнать его номер, нужно на-
жать на кнопку «Баланс». В поле «Номер кошелька» отобра-
зится ваш номер. Начинается он с 4100…



 
 
 

Но нужно знать, что на некоторых сайтах, предоставля-
ющих работу, требуется идентификация кошелька, то есть
ввод своих персональных данных (по паспорту), чтобы вы-
водить деньги с проектов. Это нужно для отличия добросо-
вестного пользователя от потенциальных мошенников.

Яндекс официально заявляет, что данные своих клиентов
никому не передает и не использует в коммерческих целях.

Где найти идентификацию и как ее пройти? На сайте Ян-
декс. Деньги в самом низу в разделе «Настройки» (смотрите
картинку ниже).



 
 
 

На Яндекс. Деньги для пользователей предусмотрена воз-
можность выбрать один из трех статусов: анонимный, имен-
ной, идентифицированный. Анонимный статус присваивает-
ся сразу после регистрации в кошельке. Ниже вы видите ин-
формацию о том, как можно их получить.



 
 
 

Обычно для вывода денег на Яндекс. Кошелек достаточ-
но получить именной статус. Гражданину России это сде-
лать очень просто: нужно заполнить анкету на  сайте. По-
сле заполнения нужно подождать. Впрочем, Яндекс доста-
точно быстро проверяет введенную информацию (ФИО, да-
ту рождения, серию и номер паспорта, дату выдачи и вто-
рой документ, если он имеется). Недавно появилась возмож-



 
 
 

ность подтверждения личных данных через портал Госус-
луг – обычно в течение дня. И после проверки вы получите
именной статус.

Гражданам других стран свои персональные данные нуж-
но подтверждать иначе. Например, лично явившись в один



 
 
 

из офисов Яндекс. Деньги. Варианты представлены на кар-
тинке ниже. Выбираете удобный для вас способ и следуете
инструкции, открывшейся далее.

Все, вы прошли идентификацию в Яндекс. Кошельке. По-
здравляю!



 
 
 

 
1.4. Банковская карта

 
Банковская карта – платежный инструмент для получе-

ния и траты денег. В нашем случае банковская карта нуж-
на для перевода виртуальных монет в реальные – они посту-
пят на счет, привязанный к карте. Все популярные кошельки
позволяют переводить деньги на банковскую карту.

Если у вас ее нет, вы можете ее завести, открыв счет в лю-
бом (лучше популярном) банке. Сбербанк – неплохой вари-
ант. Электронные платежные системы также позволяют сво-
им пользователям заводить у них банковские карты.

Пример получения банковской карты от  Яндекс.
Деньги.

Заплатив 300  рублей, мы сможем пользоваться картой
3 года.

Переходим в  раздел «Карты» Яндекс. Денег, выбираем
карту и заказываем ее (нажав на кнопку «Заказать»).



 
 
 

Выбираем цвет и дизайн карты и переходим к следующе-
му шагу (кнопка «Продолжить»).



 
 
 

Вводим пароль, пришедший на номер нашего телефона.

Заполняем информацию о  карте: ФИО, имя на  карте.
Не забываем прочитать статью «Условия оферты» и перехо-
дим к четвертому шагу.



 
 
 

Выбираем страну, способ доставки и адрес проживания.



 
 
 

Оплачиваем 300  рублей со  своего кошелька. Наконец,
нужно будет ввести пароль для подтверждения заказа, при-
шедший на ваш телефон.



 
 
 

Процесс заказа карты завершен. Она изготавливается
не более 3 рабочих дней и отправляется по почте заказным
письмом, которое придет в ближайшее почтовое отделение
примерно через неделю (можете следить, где находится кар-
та, по трек-номеру; его вам сообщат в письме на e-mail).



 
 
 

Поздравляю! Теперь у вас есть банковская карта. Не за-
будьте активировать ее, чтобы можно было совершать покуп-
ки.



 
 
 

 
Активация карты

 
Первый способ  – просто нажать кнопку «Активировать

карту» в письме, которое пришло вам на e-mail.

Второй способ: зайти в свой электронный Яндекс. Коше-
лек, перейти в  раздел «Карты Яндекс. Денег» и  напротив
изображения вашей карты (справа) нажать кнопку «Активи-
ровать карту».



 
 
 

Теперь вам нужно ввести номер вашей карты (чтобы удо-
стоверить сервис, что карта в ваших руках).

Затем подтвердить доступ к вашему кошельку, введя па-
роль из СМС-сообщения от Яндекс.



 
 
 

Придумываем ПИН-код для банковской карты.



 
 
 

Придумываем кодовое слово, чтобы в любом неприятном
случае (забыли ПИН-код, потеряли карту и т.п.) вы смогли
подтвердить, что карта ваша.



 
 
 

Все, ваша карта готова к использованию. Поздравляю, вы
большой молодец!



 
 
 

 
Резюме

 
Итак, для того, чтобы начать зарабатывать, нужно:
– иметь выход в интернет и мобильный телефон;
–  завести электронную почту, электронный кошелек

и банковскую карту.
Выход в интернет потребуется для заработка в сети.
Мобильный телефон может потребоваться для иденти-

фикации, дополнительной защиты аккаунта и вывода элек-
тронных денег в наличные.

Электронная почта пригодится вам:
– для подтверждения регистраций на различных сервисах,
– получения писем и файлов,
– получения извещений о сообщениях на сайтах работо-

дателей,
–  может потребоваться для работы с  электронным ко-

шельком (например, Яндекс. Деньги).
Чтобы вывести деньги с сайтов, вам понадобится элек-

тронный кошелек.
Банковская карта (не  обязательна, но  желательна)

необходима для перевода электронных денег в  наличные
и различных платежей, в том числе оплаты товаров в интер-
нет-магазинах.

Все, теперь вы готовы зарабатывать. Поздравляю, вы про-
шли первое испытание!



 
 
 

 
Глава 2. Простой заработок

 



 
 
 

Теперь давайте познакомимся с простыми способами за-



 
 
 

работка. Для того чтобы приступить к ним, вам не потре-
буется никаких особенных знаний: главное  – уметь хоть
немного пользоваться интернет-браузером или приложени-
ями на вашем мобильном телефоне, выходить в социальные
сети и проделывать в них обычные действия (лайки, вступ-
ления в группы, репосты, подписки). На странице выше вы
видели блок-схему простых способов заработка в интернете.
Именно в этой последовательности мы и начнем.

После рассмотрения всех способов заработка будет под-
веден некий итог, оформленный в таблице.



 
 
 

 
2.1. Буксы

 
Буксы, буксы, буксы… Это то, с чего все начиналось. Я,

будучи новичком, задал себе вопросы: «Чего я хочу от жиз-
ни и к чему стремлюсь? Как и где я могу реализовать свой
потенциал? Что может привести меня туда, куда я хочу?».

Я лично не  верил, что можно заработать в  интернете,
не  имея никаких знаний. И  первое, что сделал,  – просто
начал искать. На моем пути тогда попался форум с почто-
виками SEO sprint, WMmail и SocPublic. Я отнесся к ним
с большой осторожностью. Прочитал, что писали на фору-
мах и  других сайтах, затем полез в  YouTube и  стал смот-
реть видеообзоры. У меня оставались сомнения, но зарабо-
ток был без вложений, и я решил попробовать.

Правильно говорят: пока не попробуешь, не поймешь. Се-
годня я рад, что принял тогда это решение. Буксы помогли
мне понять, чего я хочу.

–  Буксы, по  сути, были моим первым шагом
по бесконечной лестнице интернет-заработка. Именно
с  них все начиналось, но  не  продолжилось, что,
в конечном итоге, позволило мне создать свой продукт.
Все  же в  буксах есть потолок, а  на  своем проекте
потолка нет.

Марс Магафуров

А ты, дорогой читатель? Надеюсь, ты развеял все сомне-



 
 
 

ния и готов попробовать? Нет? Решись на смелый шаг! Ты
ничего не теряешь, кроме свободного времени. Пойми, если
ты хочешь изменить свою жизнь к лучшему, нужно действо-
вать. Народная мудрость гласит: когда у человека много сво-
бодного времени, он немногого достигнет.

Что же такое букс? Букс, или почтовик, – это сайт, поз-
воляющий продавцам-работодателям рекламировать свои
товары и услуги в интернете, увеличивать рейтинг своих сай-
тов, а работникам зарабатывать деньги на кликах, то есть вы-
полняя определенные задания рекламодателей. Как прави-
ло, на буксах присутствуют три вида пользователей: рекла-
модатели, рефереры и рефералы. Вы можете относиться ко
всем трем видам одновременно. Можете как заказывать ре-
кламу, так и зарабатывать на рекламе.

Итак, что же это за группы.
Рекламодатели   – это пользователи буксов, платящие

за выполнение определенных заданий, призванных раскру-
тить их сайт или разрекламировать их товар. Обычно в поч-
товиках присутствует несколько видов реклам, с которыми
мы познакомимся очень скоро.

Реферал – это любой зарегистрировавшийся пользова-
тель проекта. У каждого реферала есть свой наставник (ре-
ферер), пригласивший его в проект по реферальной (парт-
нерской) ссылке. Если вы зарегистрировались по  прямой
ссылке, то вашим реферером является администрация бук-



 
 
 

са, которая будет получать процент от вашего заработка.
Реферер  – это пользователь системы, привлекающий

других пользователей (рефералов) и  получающий некий
процент от их заработка. Вознаграждение зависит от их ста-
туса на сайте, который растет после выполнения разных дей-
ствий (например, после вывода средств, просмотра рекламы,
выполнения заданий и т.п.). Также он может для повыше-
ния активности своих рефералов организовывать различные
конкурсы, раздавать бонусы и т. п.

Деньги от выполнения какого-либо рекламного задания
делятся между рефералом, реферером и  администрацией
проекта. Больше всего получает реферал (например, 60%
от заработанной суммы), реферер получает меньше (напри-
мер, 25%) и администрация сайта – еще меньше (например,
15%).

Какие основные способы заработка существуют на  бук-
сах?

– Просмотр сайта в режиме серфинга и автосерфинга,
– чтение писем,
– прохождение тестов,
– выполнение более сложных заданий,
– заработок на рефералах.
На  различных буксах есть и  другие способы заработка,

но  эти пять видов я считаю основными. Давайте познако-
мимся поближе с каждым видом.



 
 
 

 
Серфинг

 
Это вид заработка, основанный на просмотре сайта рекла-

модателя: вы просматриваете рекламируемый сайт и получа-
ете за это деньги. Серфинг-рекламу рекламодатель заказы-
вает с целью привлечения посетителей на свой интернет-ре-
сурс. Запомните: ничто не рекламируется просто так!

Рекламодатель указывает URL-адрес рекламируемого
сайта, необходимое ему время вашего просмотра, заголовок
и краткое описание ссылки. Кроме того, ему предоставляет-
ся возможность сделать рекламу таргетированной.

Зачем рекламодателю таргетировать рекламу, то есть де-
лать ее доступной только тем пользователям, которые под-
ходят заданным критериям?  – Для повышения эффектив-
ности. Приведу пример: у вас организована доставка пиццы
по городу Санкт-Петербургу. Если не настроить рекламу ва-
шего интернет-магазина именно на петербуржцев, она полу-
чится не очень выгодной: на нее могут кликать жители всех
стран и городов, а из Санкт-Петербурга, возможно, никто так
и не зайдет на ваш сайт. В большинстве случаев таргетиро-
ванная реклама позволяет сортировать пользователей по ме-
стоположению, возрасту, полу, роду деятельности и т. д.

Очень часто в  разделе серфинга рекламируются сайты,
обещающие горы денег. Чаще всего это лохотроны! Конеч-
но, здесь всегда можно встретить хорошие рекламные про-



 
 
 

екты, но часто на таких проектах много не заработаешь. Ре-
комендую их попробовать при условии, что в этих проектах
не требуется никаких вложений. Почему? Личный опыт ни-
какими книгами не заменить. Но нужно понимать, что в по-
добных проектах вы не потеряете свои денежные средства,
но можете потерять свое время.

Пример работы серфинга на сайте SEO sprint.
Приблизительно так выглядит раздел «Серфинг сайтов»

на буксе SEO sprint (см. ниже). После входа в аккаунт в этом
разделе вы можете просматривать сайты и  получать за  их
просмотр прибыль. На  картинке вы видите заголовок (на-
бран черным цветом) и  описание ссылки (серым цветом,
под заголовком), чуть правее синим цветом показаны коли-
чество оставшихся просмотров (29991) и цена за просмотр
ссылки (0.059 р.).

Переходите на сайт рекламодателя. В нижней части сай-



 
 
 

та вы видите таймер (обычно на всех буксах так, но иногда
таймер расположен в верхней части), по истечении необхо-
димого времени рядом с ним появится простая капча – тест
для определения, являетесь вы человеком или компьютером
(например, вопрос 2+2, нужно нажать на цифру 4).

Про возможности заработка на автосерфинге я расскажу
в разделе 3.3 «Программы и сайты для автосерфинга» тре-



 
 
 

тьей главы этой книги.



 
 
 

 
Чтение писем

 
Рекламное письмо служит кратким ознакомлением с ре-

кламируемым интернет-сайтом. Рекламодатель пытается за-
цепить пользователя своим предложением в письме, чтобы
тот перешел по ссылке и остался на сайте. Пользователь сам
решает, интересно ли ему это предложение или нет, остаться
или покинуть сайт.

Как можно заработать на этом виде рекламы? Найдя соот-
ветствующее предложение в буксе, вы внимательно читаете
текст письма. Далее, если вы работаете с букса WMmail, то
сразу переходите на сайт, а если с букса SocPublic, то отвеча-
ете на предложенный вопрос (ответ есть в письме) и уже по-
том проходите по ссылке. Затем вы просматриваете реклам-
ный ресурс в режиме серфинга и решаете простую капчу.

Пример чтения писем на почтовике SocPublic.
Раздел «Письма» в  буксе SocPublic напоминает раздел

«Серфинг» в  SEO sprint: тоже название, описание, время
просмотра, оплата за  просмотр и  количество оставшихся
просмотров.

Главное отличие серфинга от письма в том, что, прежде
чем вы перейдете на сайт, нужно прочитать письмо и отве-
тить на один вопрос. Впрочем, некоторые буксы предостав-
ляют возможность перехода на сайт рекламодателя без отве-
та на вопрос (WMmail, IPweb).



 
 
 

Пример письма и вопроса к нему вы видите на картинке.



 
 
 

Если вы проделали эти шаги правильно, перед вами появ-
ляется другая картинка:



 
 
 



 
 
 

Как я уже сказал, теперь вам нужно перейти на сайт ре-
кламодателя, прокрутить его и решить простую капчу. Все!
Деньги у вас в кармане.



 
 
 

 
Прохождение тестов

 
Тесты помогают читателям рекламируемого сайта лучше

ознакомиться с  его содержанием  – пока они ищут ответы
на вопросы.

А для вас это способ заработка, при котором вы выбирае-
те нужные ответы на тесты, составленные рекламодателями.
Как правило, ответы на вопросы присутствуют на сайте за-
казчика и алгоритм выполнения тестов описан в инструкции.

В среднем в тестах содержится 3—5 вопросов и 3—4 от-
вета на каждый вопрос, из которых вам нужно выбрать пра-
вильный.

Пример прохождения тестов на буксе Profitcentr.



 
 
 

Открыв тест, вы можете посмотреть его описание (ин-
струкцию), чуть ниже расположены 3 вопроса, ответы на ко-
торые вы сможете найти, зайдя на сайт рекламодателя и про-
делав определенные действия, описанные в инструкции к те-
сту.

Думаю, вы без труда сможете перейти по ссылке в груп-
пу «ВКонтакте», указанную в  первом пункте теста, найти
в  шапке группы ссылку на  сайт рекламодателя и  перейти
по ней на сайт.



 
 
 

Ищем ответ на  первой вопрос в  статье «Семейные от-
ношения. Секреты счастливого брака». Можете просто вос-
пользоваться поисковиком сайта (смотрите рисунок ниже),
набрав в нем название статьи, а затем нажав кнопку «Читать
далее».

Вопрос звучит следующим образом: «Продолжите пред-
ложение…». Чтобы найти его в статье, вы также можете ско-
пировать предложение с букса, зайти на сайт и сделать поиск
по данной статье, нажав одновременно две клавиши: «Ctrl»



 
 
 

и «f» (в английскую раскладку переходить при этом не нуж-
но). Вы увидите такое поле:

В него вставляете фразу, которую нужно продолжить, на-
жав одновременно «Ctrl» и  «v». Поисковик найдет фразу
и выделит ее оранжевым цветом. Смотрите, что идет после
данной фразы, – как указано в задании, и выбираете нужный
ответ в буксе.

После чего проделываете те же шаги для ответа на вто-
рой вопрос. Чтобы ответить на третий вопрос, вам нужно пе-
рейти на сайт рекламодателя, проделать требуемое действие,
а затем в буксе указать, что появилось после клика по рекла-
ме.



 
 
 

Все, тест пройден. Нажмите на  кнопку «Отправить от-
чет». На ваш баланс начислится 25 копеек. Немного, конеч-
но, но все же лучше, чем ничего.



 
 
 



 
 
 

 
Выполнение заданий

 
Это самый доходный способ заработка для работников

почтовиков. Алгоритм работы выполнения заданий доста-
точно прост:

– вы выбираете интересное для вас задание;
– знакомитесь с его описанием (читаете, что нужно сде-

лать и что нужно указать в отчете к заданию);
– выполняете все, что указано в задании, и формируете

отчет;
– отсылаете готовый отчет (то есть информацию, требую-

щуюся для подтверждения выполнения задания).
Не переживайте, все описанные выше шаги делать легко

и просто. Сейчас мы с вами выполним одно задание в каче-
стве примера, и вы поймете алгоритм. С каждым новым зада-
нием будет увеличиваться багаж вашего опыта и расширять-
ся круг ваших знаний. Сделав определенные выводы, вы нач-
нете делать задания еще быстрее, увеличивая свои доходы.
Но не останавливайтесь только на буксах, учитесь чему-то
новому, ваша мотивация и стремление к новым вершинам
должны быть направлены в сторону вашей цели.

Итак, задания бывают разного рода:
– клики (скорее всего, от вас потребуется зайти на сайт

рекламодателя, походить по нему и кликнуть на рекламу);
– регистрация (простая регистрация на рекламирующем-



 
 
 

ся сайте);
– регистрация с активностью (для получения оплаты, по-

мимо регистрации, вам нужно будет сделать определенные
действия, описанные в задании);

– активность в социальных сетях (лайки, репосты, вступ-
ления в группу и т.п.);

– активность на YouTube (алгоритм схож с кликами, толь-
ко в данном случае вы проделываете задания на этом круп-
нейшем видеохостинге) и т. д.

Цены за  выполнение заданий устанавливает рекламода-
тель. Как правило, на крупных буксах она начитается с 20 ко-
пеек.

Задания бывают разного типа в зависимости от сложно-
сти. Очень простые чаще стоят дешево, чуть посложнее мо-
гут стоить пару рублей и очень сложные пару десятков или
сотен рублей. Хотя некоторые рекламодатели занижают це-
ну за выполнение, и бывает, что задание, отнимающее кучу
времени, стоит меньше, чем простые задания, делающиеся
за минуту.

Очень много времени уходит на отбор заданий. Я реко-
мендую выполнять многоразовые задания: их проще выпол-
нять и вам не придется снова долго искать что-нибудь хоро-
шее, чтобы заработать деньги. Но часто оплата за них ниже.
Конечно, можете выполнять и одноразовые, но лучше сде-
лать список многоразовых заданий и посвящать свое время
именно им. Исчерпав все ресурсы заданий, переходите к од-



 
 
 

норазовым или ищите новые многоразовые задания.
Пример выполнения заданий на WMmail.

На WMmail неплохие цены за выполнение заданий, выше,
чем на остальных русскоязычных буксах. Цены начинаются
от 0.005$ (это примерно 33 копейки).

Задания можно сортировать:
–  по  названию (новые, рекомендованные, по  рейтингу,

лучшие, избранные),
– по стоимости (стрелка вниз означает сортировку зада-

ний по возрастанию их стоимости, а вверх – по убыванию),
–  по  статистике (зеленый микрофончик справа в  поле

«Статистика» означает «выполненные задания», красный –
«отказы», синий – «заказы, требующие доработки», серый –
«отчеты на проверке»),

– по типу заданий (клики, задания в социальных сетях,
регистрация и т.п.).



 
 
 

Выполним одно из заданий в социальных сетях.

Читаем описание задания и  условия его выполнения.
По  условию этого задания нужно поставить 4—5  лайков
и вступить в  группу. В отчете к  заданию указываем необ-
ходимую информацию (ФИО в  социальной сети и  ссылки
на посты, где поставили лайк). Переходим в  группу, всту-
паем в  нее, открываем последний пост, копируем ссылку
на этот пост, вставляем в отчет, проделываем данную опера-
цию еще с 3—4 постами.



 
 
 

Отправляем отчет и ждем оплаты.



 
 
 

Поздравляю! Вы научились выполнять простые задания
в почтовиках. Теперь вас можно назвать покорителем бук-
сов. Вы большой молодец! Продолжайте учиться и двигать-
ся вперед.

– Надо идти вперед, все вперед, с жизнью, которая
никогда не останавливается.

Эмиль Золя



 
 
 

 
Заработок на рефералах

 
Это самый перспективный вид заработка, доход здесь

не ограничен, все зависит от ваших усилий в привлечении
активных рефералов. За каждое выполнение любого актив-
ного действия (серфинг, письма, тесты, задания и т.п.) ва-
шим рефералом вы начнете получать прибыль.

На буксах существует некая карьерная лестница. Продви-
гаясь по ней, вы увеличиваете свой доход – процент от дохо-
да ваших рефералов.

Вот пример таблицы статусов на SEO sprint (рейтинг
от 100).



 
 
 

Привлекать рефералов можно разными способами.
Например, отправить свою реферальную ссылку другу
с  небольшим напутствием: «Давай вместе зарабатывать
деньги на…». Ваш друг станет первым вашим рефералом
и начнет приносить вам пассивный доход.

– Я предпочел бы получать доход от 1% усилий ста
человек, чем от 100% своих собственных усилий.

Джон Рокфеллер

Мой список лучших буксов
У каждого почтовика есть свои преимущества и недостат-

ки. Но если вы хотите узнать мои рекомендации, то среди
всех я особо выделяю 9 русскоязычных буксов и 2 зарубеж-



 
 
 

ных. Зарегистрируйтесь и протестируйте один или несколь-
ко из них. Чем популярнее букс, тем больше заданий и воз-
можности заработать вы в нем найдете.

Лучшие русскоязычные буксы:
– SocPublic, SEO sprint,
– WMmail, IPweb,
– Profitcentr, WMRok,
– VipIP, SEOFASTT,
– WMRFast.
Лучшие зарубежные буксы:
– Clixcense,
– NeoBux.



 
 
 

 
Резюме

 
– Итак, мы узнали, кто такие реферер, реферал, рекламо-

датель.
–  Убедились, что буксы помогают новичкам освоиться

в  новой среде интернет-заработка, ведь здесь не  требует-
ся практически никаких умственных усилий, этот вид рабо-
ты подойдет любому, даже начинающему пользователю без
опыта.

–  Разобрались в  основных видах заработка на  почтови-
ках: это серфинг, письма, тесты и задания, а также получе-
ние пассивного дохода на своих активных рефералах.

– Узнали, что выполнение заданий – самый прибыльный
вид заработка для работника. Средний доход в день может
составлять 150—200 рублей за 12—15 часов работы. Конеч-
но, можно зарабатывать больше или меньше этой суммы –
все зависит от вашей скорости выполнения и скорости поис-
ка новых заданий.

– На почтовиках довольно часто встречается лохотрон-ре-
клама, обещающая горы «легких» денег. Не ведитесь на нее.

Мой вам совет: не останавливайтесь на буксах, учитесь че-
му-то новому и двигайтесь дальше!



 
 
 

 
2.2. Мобильный заработок

 
Как я уже ранее говорил, если у вас есть свой собственный

смартфон и возможность выхода в интернет, этого вполне
достаточно, чтобы начать зарабатывать.

Какие основные варианты мобильного заработка суще-
ствуют? – Их три:

– скачивание приложений и игр,
– выполнение заданий,
– просмотр рекламы.
А кроме того, обычно во всех подобных сервисах (сай-

тах или приложениях для мобильных устройств) присутству-
ет партнерская программа. Ее основное назначение – расши-
рить аудиторию: сервисы награждают рефереров за пригла-
шение новых пользователей в их проект.



 
 
 

 
Заработок на установке игр

 
Это самый распространенный способ получения денег по-

средством телефона. Для рекламы и  продвижения своего
приложения в Play Market или App Store рекламодатели за-
казывают определенное количество установок своего прило-
жения в специализирующихся на этом сервисах.

Итак, что же вам нужно сделать, чтобы получить возна-
граждение?

– Найти и выбрать заказ,
– ознакомиться с его условиями,
– скачать приложение и запустить его,
– выполнить второстепенные действия (если они есть в за-

казе) для получения дополнительного дохода.
Последний пункт поясню подробнее. Помимо заказа уста-

новок, рекламодатель может назначить еще ряд действий,
оплачивающихся отдельно.

Например, вы нашли заказ, выполнили часть условия
(«скачать + запустить»), получили пару рублей на свой ба-
ланс, после можете выполнять или не выполнять дополни-
тельные действия (например, запустить приложение на сле-
дующий день и получить 1 рубль).

Как правило, рекламодатели ставят условие не  удалять
приложение 3, 5, 7 дней и так далее, стремясь удержать свою
аудиторию. Дело в том, что Play Market и App Store опускают



 
 
 

в своих поисковиках те приложения, которые пользователи
удаляют сразу после установки.

Пример выполнения задания в AppCent.
Скачав это приложение, запустите его и выберите заказ,

который хотите выполнить.



 
 
 

Нажав кнопку «Начать выполнение», вы переходите в Play
Market и ищете по указанному запросу рекламодателя его
приложение. В AppCent даже указывается примерная его по-
зиция. Скачиваете приложение и  запускаете его на  30  се-



 
 
 

кунд.



 
 
 

Все. Поздравляю с первым заработком!

Вот мой список лучших приложений:
– Advert App,
– AppCent,



 
 
 

– TapMoney,
– AppBonus,
– PayForInstall,
– AppCoins,
– Легкие деньги.



 
 
 

 
Выполнение заданий

 
Этот вид заработка аналогичен выполнению заданий

в буксах, разница только в том, что вы все делаете на своем
мобильном телефоне.



 
 
 

 
Конец ознакомительного

фрагмента.
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