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Джо Витале





О книге
Представьте, что вы владеете техниками маркетинга и продаж, которые по своему эффекту похожи на волшебство! Например, при помощи правильных слов, сказанных в правильное время, вы превращаете покупателей, не желающих приобретать ваш товар или услугу, в постоянных клиентов...Думаете, невозможно? Если вы узнаете секреты «покупательных трансов» от гуру маркетинга Джо Витале, у вас получится все это и даже больше!Скомбинировав основы прицельного маркетинга с новейшими техниками влияния и убеждения, автор демонстрирует, как ввести покупателя в «покупательный транс» — особенное состояние сознания, в котором он становится более внушаемым и уступчивым, чем обычно. Введя потенциального покупателя в «покупательный транс», вы сможете позиционировать себя и свой продукт в его сознании так, что он неизбежно примет решение в пользу приобретения.Для бесстрашных маркетологов и сбытовиков, которые стремятся достичь вершин профессионального мастерства и невероятного успеха.
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Как мне показалось, в книге очень много рекламы и самопрезентации, но все же рекомендую прочитать, есть очень интересные моменты.
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Понравилась книга, рекламы много, Но , основная идея очень хорошо подана, очень полезная книга для людей с недостатком обаяния .
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потрясающая книга! использую все техники в жизни! Джо Виталле гений! рабочий материал на каждый день для продаж и просто жизни и понимания клиента
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Интересный экземпляр, можно взять для себя некоторые фишки из книги. Книга действительно затягивает, но написана немного неестественно, как мне показалось (но это лично мое мнение), при этом автор пишет много о себе, но все же книга стоит прочтения, из нее можно взять для себя многие техники.
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Оставьте отзыв
Войдите, чтобы оценить книгу и оставить отзыв
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Описание книги
Представьте, что вы владеете техниками маркетинга и продаж, которые по своему эффекту похожи на волшебство! Например, при помощи правильных слов, сказанных в правильное время, вы превращаете покупателей, не желающих приобретать ваш товар или услугу, в постоянных клиентов...
Думаете, невозможно? Если вы узнаете секреты «покупательных трансов» от гуру маркетинга Джо Витале, у вас получится все это и даже больше!
Скомбинировав основы прицельного маркетинга с новейшими техниками влияния и убеждения, автор демонстрирует, как ввести покупателя в «покупательный транс» — особенное состояние сознания, в котором он становится более внушаемым и уступчивым, чем обычно. Введя потенциального покупателя в «покупательный транс», вы сможете позиционировать себя и свой продукт в его сознании так, что он неизбежно примет решение в пользу приобретения.
Для бесстрашных маркетологов и сбытовиков, которые стремятся достичь вершин профессионального мастерства и невероятного успеха.




Книга Джо Витале «Как ввести покупателя в транс. Новая психология продаж и маркетинга» — скачать в fb2, txt, epub, pdf или читать онлайн. Оставляйте комментарии и отзывы, голосуйте за понравившиеся.
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Сам себе продюсер: теория и практика достижения результата для творческой личности
Денис Быстров
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Мышление богатого человека. Трансформационный курс
Юлия Ахуньянова
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Предназначение. Получите жизнь, о которой другие только мечтают!
Павел Кочкин
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Деньги в кайф
Александр Россинский
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Как создать успешный бизнес
Дмитрий Заборовский

[image: ]

4,7
6




















































































Fb2ZIP-архив 333.1 КБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 110.3 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 334.8 КБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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